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Umsatzentwicklung und EBITDA-Marge Flissige Mittel 2003-2007
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Abb. 3, Seite 52
Umsatzverteilung nach Branchen
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Rechnungslegung nach HGB

2007

Umsatzerlése
Gesamtleistung
Rohertrag
Working Capital
Personalaufwand
Investitionen
Abschreibungen
Jahresergebnis
EBITDA
EBITDA-Marge
EBIT

Ergebnis je Aktie (in EUR)

Cashflow aus Finanzierungstatigkeit
Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit
Cashflow aus Investitionstatigkeit

Cashflow aus Umsatztatigkeit
Bilanzsumme
Anlagevermogen
Umlaufvermogen
Eigenkapital

Verbindlichkeiten
Eigenkapitalquote”
Eigenkapitalrendite”

Flissige Mittel

Durchschnittliche Zahl der Arbeitnehmer

TEUR
5.313
5.807
3.472
3.516
1.979
149
516
-955%
145
2,7%
=372
-0,42%
1.619
-1.4083
-147
-259
9.249
3.383
5.866
6.515?
2.506
70,4 %2
-14,7%
1.960
35

2006 2005 2004
TEUR TEUR TEUR
4.476 3.057 3.163
5.249 3.540 3.296
3.024 1.968 1.29)1
2.352 1.718 1.282
1.659 1.286 1.197
629 149 106
511 433 478
-401 -497 -597
273 215 213
6,0 % 7,0 % 6,8 %
—113 —315 -328
-0,21 -0,26 =
231 = =
-275 —-847 -119
-626 -147 -43
121 -66 -162
8.414 8.536 7.115
3.929 3.910 4.133
4.485 4.611 2.973
5.2052 5.349 2.352
2.949 3.050 4.644
61,9%? 62,6 % 33.1%
7.7 % =93 -25,4
1.809 2.465 1.245
31 27 26

1) Bezogen auf das bilanzielle Eigenkapital zum 31. Dezember.
2) Unter Berucksichtigung von 50 % des Sonderpostens mit Riicklagenanteil 31 TEUR (Vorjahr: 52 TEUR) betragt das

Eigenkapital 2007 6.515 TEUR (Vorjahr: 5.205 TEUR) und die Eigenkapitalquote 2007 70,4 % (Vorjahr: 61,9 %).

3) Einmalbelastungen aus der Bereinigung der Finanzstruktur in Héhe von 597 TEUR.
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die Aktionare

2007 war ein erfolgreiches und strategisch wich-
tiges Jahr flr die NanoFocus AG. Wir erreichten
nahezu alle Ziele, die wir uns gesetzt hatten.
Bedeutende Erfolge waren die erfolgreiche
Umsetzung unserer Vertriebsstrategie sowie
die Weiterentwicklung unserer Produktpalette.

fidanofocys

19 % Umsatzwachstum in 2007

Wir konnten unsere Umsatze auch im abgelaufe-
nen Geschaftsjahr weiter steigern. Sie lagen fir
2007 bei 5.313 TEUR und damit rund 19 % Uber
dem Vorjahreswert von 4.476 TEUR. Der EBITDA
war auch in 2007 im zweiten Jahr in Folge
positiv und betrug 145 TEUR. Bedingt durch
Einmaleffekte in der Bilanzstruktur liegt er unter
dem Betrag des Vorjahres von 273TEUR. Positiv
fur die weitere Unternehmensentwicklung war
die nachhaltige Starkung unserer Kapitalstruktur.
Wir setzten alle in 2006 geplanten MaRnahmen
erfolgreich um und schufen durch die Gewéahr-
leistung einer hoheren Liquiditat eine wichtige
und notwendige Grundlage fir unsere weitere
Expansion. Die Eigenkapitalquote des Unterneh-
mens steigerte sich in 2007 auf 70,4 %.

Messestand auf der »Control« (Stuttgart) im April 2008.
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Erfolgreiche Markteinfihrung

neuer Standardmodelle

Mit der Vorstellung der neuen Gerate psurf explo-
rer und psurf mobile prasentierte NanoFocus
in 2007 marktreife Standardgerate fir eine
schnelle und préazise 3D-Oberflachenanalyse
im Mikro- und Nanometerbereich. Erstmals
ist die innovative NanoFocus-Technologie als
Komplettpaket erhaltlich, und dies zu einem
hervorragenden Preis-Leistungs-Verhéltnis. Die
Standardgeréate bieten einen optimalen Einstieg
in die Welt der Nano- und Mikrotechnologie
sowie eine sinnvolle Erweiterung bisheriger
Messsysteme.

Diese speziell fir den US-amerikanischen und
asiatischen Markt konzipierte Produktgeneration
stellt einen strategischen Schritt auf dem Weg
zu einer internationalen Marktdurchdringung
dar. Die neuen Systeme wurden hervorragend
im Markt aufgenommen und festigen unseren
technologischen Vorsprung auf dem Gebiet der
berthrungsfreien optischen 3D-Analyse von
Oberflachen. Die Entwicklung und Einflihrung
eines weiteren Standardgeréats, des pscan
explorers, ist fir 2008 geplant.

Mehr Kundenorientierung durch

neue Produktkategorien

Die Systeme der NanoFocus AG beruhen auf
komplexer Technologie, die in vielen Fallen spe-
ziell an die BedUrfnisse des Kunden angepasst
wird. Umso wichtiger war es fir uns, Nutzen und
Anwendungsbereiche der Systeme verstéandlich
und Ubersichtlich zu prasentieren.

Durch eine Neustrukturierung unserer Produkt-
palette konnten wir unsere Produktprasentation
und Kundenkommunikation entscheidend
verbessern. Klar definierte Einsatzbereiche
ermadglichen nun einen schnellen Uberblick tiber
die Mdglichkeiten der NanoFocus-Technologie.
Die Produktkategorien Standard, Modular,
Business Solution und Integration umfassen alle
Gerate und Anwendungsbereiche. Die neuen
Kategorien erleichtern die Kommunikation mit
Interessenten und Partnern und fokussieren
unser Angebot auf die Kundenanforderungen —
ein grundlegender Schritt fir den Erfolg unseres
Vertriebs.



Ausbau des Partnermodells

Eine entscheidende Saule unseres Vertriebsmo-
dells ist die Kooperation mit branchenerfahrenen
Partnern im Rahmen von Vertriebs- und Koope-
rationsvertragen fir den gezielten Branchen-
vertrieb unserer Systeme und Technologien.

Es freut mich deshalb besonders, dass es uns
in 2007 und zu Beginn 2008 gelungen ist, vier
weitere namhafte Partner zu gewinnen. Bereits
zu Jahresbeginn 2007 schlossen wir einen weit-
gehenden Kooperations- und Vertriebsvertrag
mit dem deutschen Medizintechnik-Spezialisten
IMSTec GmbH. Ein weiterer Vertrag wurde mit der
GraphischenTechnik und Handel Heimann GmbH
abgeschlossen, einem Zulieferer der Papier und
Druckbranche. Auch die Werth Messtechnik
GmbH, ein Spezialist fir Qualitatssicherung,
z. B. in der Automobilfertigung, vertraut kiinftig
auf NanoFocus-Technologie. Ein grofder Erfolg
auf dem asiatischen Markt ist die Vertriebs-
vereinbarung mit dem weltweit renommierten
Optikkonzern Olympus Uber die Einfihrung und
Verbreitung unseres Zylinderinspektionssystems
in der Automobilindustrie.

Business Development durch

Entwicklungspartnerschaften

NanoFocus setzt neue Malistdbe im Ein-
satz optischer 3D-Oberflachenmessung in
Produktion und Forschung. Um unseren
Knowhow-Vorsprung auszubauen, arbeiten wir
an einer kontinuierlichen Erweiterung unserer
Technologieplattformen. Auch durch die Schaf-
fung eines Fachbeirats und die Nutzung eines
umfangreichen Kompetenznetzwerkes sichern
wir schon heute den Erfolg kinftiger Produkte.

Ein zunehmend wichtiger Baustein unserer
Innovationsfahigkeit sind Entwicklungspartner
schaften mit groRen Unternehmen. Hier leisten

wir bezahlte Entwicklungsarbeit fiir den Kunden
und sichern Knowhow und Anwendungswissen
fir marktreife Messlosungen. Ein erster Erfolg
dieser Zusammenarbeit ist die Erweiterung
unserer Technologieplattform durch die lizenz-
rechtliche Sicherung und den Einsatz einer
innovativen Shape-from-Shading-Technologie.
Hierdurch erweitern wir unsere Kompetenz fir
den Wachstumsmarkt der 3D-Machine-Vision.



Ausblick: Weiteres Wachstum in 2008

Neue Standardgerate und klare Produktkate-
gorien, eine solide Kapitalstruktur und eine
erfolgreiche Umsetzung unserer Vertriebsstra-
tegie —mit diesen Wachstumsimpulsen sind wir
in das neue Geschaftsjahr gestartet. In 2008
werden wir unseren Vertrieb durch den Ausbau
internationaler Reprasentanzen weiter starken.
Die Gewinnung zusétzlicher Marktanteile und
ein profitables zweistelliges Wachstum mit
einem Jahresumsatz von tber 6 Mio. Euro sind
deshalb unsere Ziele fir 2008.

Auch in 2007 konnte sich die NanoFocus AG
auf ein hervorragendes Team aus hochqualifi-
zierten und motivierten Mitarbeiterinnen und
Mitarbeitern verlassen. lhr Engagement ist die
Grundlage fur den bisherigen und zuktnftigen
Erfolg unseres Unternehmens.

Mein Dank gilt auch unseren Aktionaren, die
mit ihrem Vertrauen in die Zukunftschancen
der NanoFocus AG entscheidenden Anteil an
unserem Aufstieg haben.

Brief an die Aktionare

Mit freundlichen GriiRen
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Ihr Dr. Hans Hermann Schreier

Q4

Ich versichere Ihnen, dass ich mich auch weiter Vorstandsvorsitzender

hin mit aller Kraft fir den Erfolg der NanoFocus
AG einsetzen werde.



»\Wir haben das Fundament fur die nachste
Phase des Unternehmenswachstums
geschaffen.«

Interview mit Dr. Hans Hermann Schreier, Vorstandsvorsitzender der NanoFocus AG

Herr Dr. Schreier, die NanoFocus AG konnte in
2007 nahezu alle prognostizierten Jahresziele
erreichen. Was waren hierbei die wichtigsten
Punkte? Zunachst einmal bin ich sehr zufrieden,
dass wir unsere Umsatzplanungen erfdillt haben.
Darliber hinaus sind naturlich die Markteinfh-
rung unserer neuen Standardprodukte sowie
die neuen Produktkategorien von Bedeutung.
Hinzu kamen der Ausbau unserer internationalen
Vertriebsprasenz und die ersten erfolgreichen
Partnervertrage mit GroRunternehmen. Doch
auch in anderen Bereichen konnten wir grofde
Erfolge verbuchen. So wurde unsere Finanz-
struktur in 2007 nachhaltig optimiert. Das war
ein geschaftskritischer Punkt und unsere diesbe-
zlglichen Ziele aus dem letzten Geschaftsbericht
wurden sogar noch Ubertroffen. Insgesamt gilt:
Mit den MaRnahmen und Entscheidungen des
Jahres 2007 haben wir das Fundament fir die
nachste Phase des Unternehmenswachstums
geschaffen.

Trotz der positiven Entwicklungen fiel das
Wachstum in 2007 deutlich niedriger aus
als im Jahr zuvor. 2007 war stark gepragt
von Produktentwicklungen und strukturellem
Ausbau. Das hat Ressourcen gekostet. Vor
diesem Hintergrund sind wir mit dem Wachs-
tum von 19% sehr zufrieden. Die neuen
Gerate sind im vierten Quartal 2007 in den
Vertrieb gegangen. AuRerdem hat sich unsere
strategische Zusammenarbeit mit namhaften
Schlisselanwendern und Grofdunternehmen,
z. B. im Bereich der Automobilzulieferer, deutlich
intensiviert. Hier sehe ich fur die Zukunft ein
erhebliches zusatzliches Umsatz- und Ergebnis-
potenzial. Auch unsere Weiterentwicklung der
Shape-from-Shading-Technologie bietet grofse
Rendite-Chancen.



Wie schatzen Sie die Wachstumsdynamik der
NanoFocus AG flr die ndchsten Jahre ein? Hier
bin ich aufRerordentlich zuversichtlich. Aufgrund
unserer Positionierung und unseres Portfolios ist
unser Knowhow fir alle Branchen und Markte
von grofRem Interesse. Die Vertriebsstrategie
beginnt aufzugehen und ich rechne ab 2009
mit einem Uberproportionalen Wachstum.
Gerade bei den Business Solutions wird sich
das Geschaft sowohl im Bereich bestehender
Kundenverhéltnisse als auch in neuen Koopera-
tionen erheblich ausweiten.

Dennoch hat NanoFocus in 2007 den ope-
rationellen Break-even verfehlt. Werden Sie
diesen wichtigen Punkt in 2008 erreichen?
Die Hauptursache fiir das Nichterreichen des
Break-evens lag in der Sicherung unserer Kapi-
talstruktur durch Einmalaufwendungen. Hierfir
ergaben sich Moglichkeiten, die wir vor einem
Jahr noch nicht absehen konnten. Diese haben
wir genutzt, auch wenn dadurch unser Ergebnis
nach HGB belastet wurde und wir das Ziel des
Break-evens um ein Jahr verschieben mussten.
Ich denke, das ist nachvollziehbar, denn die
langfristige Losung dieses geschaftskritischen
Punktes war von erheblicher Bedeutung fir die
Zukunft des Unternehmens. Hinzu kam, dass wir
die Entwicklung neuer Standardprodukte stark
forciert haben — auch dies eine strategische
Entscheidung. Die Produktentwicklung kostete

Ressourcen und belastete den Umsatz. Doch
diese MaRRnahmen liegen nun hinter uns und
der aktuelle Geschaftsverlauf zeigt bereits sehr
positive Impulse. Ich bin deshalb zuversichtlich,
dass wir den operationellen Break-even in 2008
erreichen.

Welche Bedeutung haben die neuen Standard-
gerate und Produktkategorien? Standardisierung
und Fokussierung sind wichtige Meilensteine,
um unsere Produkte schneller und effizienter
an internationale Zielgruppen zu verkaufen. Die
neuen Gerate wurden speziell fir die Anfor
derung auslandischer Markte konzipiert. Die
Produktkategorien dagegen helfen den Kunden,
schnell die richtige Lésung zu finden. Beide
MaRnahmen sind ein Schliissel, um den beste-
henden weltweiten Bedarf in unterschiedlichen
Marktsegmenten zu erschlieRen.

Ilhre Vertriebsstrategie hat drei Saulen. Wel-
che Rolle werden Vertriebsorganisationen,
Partnervertrage und Eigenvertrieb in Zukunft
einnehmen? Die modularen Geréte werden im
Eigenvertrieb vermarktet, hier profitieren wir
von der Loésungskompetenz unserer Ingenieure.
Bei den Standardprodukten spielen externe
Vertriebsorganisationen die grofite Rolle. Wir
haben ja bereits Niederlassungen in den USA
und Singapur und sind intensiv dabei, ein
Netzwerk an Reprasentanzen in den USA und

__ﬁ



Asien aufzubauen. Von besonderer Bedeutung
sind die Kooperationen mit Branchenpartnern
flr die Produktbereiche Business Solution und
Integration. Dieses Partnermodell konnten wir
in 2007 umsetzen und in 2008 bereits ausbauen,
wie die Vertrdge mit namhaften Unternehmen
wie IMSTec, Heimann, Werth und Olympus
zeigen.

Darlber hinaus arbeiten Sie in Entwicklungspro-
jekten mit GroRunternehmen zusammen. Worin
liegen die Vorteile dieser Zusammenarbeit? Um
marktreife innovative Produkte zu entwickeln,
muss schon die Entwicklungsarbeit genau
nach den Anforderungen der Industrie erfolgen.
Dadurch, dass wir gemeinsam mit grof3en
Unternehmen neue Technologien und Produkte
konzipieren, haben wir zahlreiche Vorteile: Die
Unternehmen bezahlen teilweise fir diese

MUmimarkirerfe Produkte zu entwickeln,
MIUSSESchonidie Entwicklungsarbeit
genaumachidenAnforderungen der

[NAUStielerfolgen.«

Forschungs- und Entwicklungsprojekte. Wir
werden also zu einem F&E-Outsourcing-Partner.
Zum anderen bekommen wir einen direkten
Zugriff auf die Technologien und das Produkt-
Knowhow. Uber die Kooperationen erschlieRen
wir uns neue Markte. Unser Ziel ist immer die
Produktion neuer NanoFocus-Systeme und maf3-
geschneiderter Branchenldsungen. Ein Beispiel
daflr, welches Potenzial in diesen Entwicklungs-
partnerschaften steckt, sind unsere Erfolge
mit der Shape-from-Shading-Technologie. Hier
haben wir uns die grofRe Chance erarbeitet, uns
im Bereich 3D-Machine-Vision zu etablieren.

Welche Zielmarkte stehen flr Sie zurzeit im
Fokus? Wichtige Branchen sind die Sicherheits-
technik und die Automobilindustrie. Regional
werden wir vor allem das Handlernetz in den
USA ausbauen, dort sehen wir einen attraktiven
Markt flr unsere Standardgerate. Flr die ndhere
und mittlere Zukunft werden wir vor allem in der
Halbleiterindustrie und in der Medizintechnik
weitere Kompetenzen aufbauen. Dort sind wir
schon jetzt sehr gut positioniert, erwarten aus
diesen Bereichen aber deutliche Impulse flr die
weitere Geschéftsentwicklung.



Sie sprechen das laufende Geschéftsjahr an.
Welche Ziele haben Sie sich fiir 2008 gesetzt?
Wir rechnen mit einem weiterhin zweistelligen
Wachstum fir die NanoFocus AG und mit einem
Jahresumsatz von tiber 6 Mio. Euro. Wir werden
unsere Vertriebsstrategie konsequent umsetzen
und gehen davon aus, in 2008 den Break-even
nach HGB zu erreichen. Im Bereich Business
Development arbeiten wir an der Erweiterung
unserer Kernkompetenzen und werden so auch
neue Ertragsquellen erschlief3en. Vertriebs- und
Entwicklungspartnerschaften spielen hierbei die
herausragende Rolle.

Wenn Sie einen Blick voraus wagen: Welche
Schwerpunkte und Entwicklungen sehen
Sie fur die Zukunft der NanoFocus AG? Hier
wird es darum gehen, unser Geschaftsmodell
weiter auszubauen, hin zu einer noch star
keren Einbindung unserer Technologie in die
Produktionsablaufe des Kunden. Wir kénnen
mit NanoFocus-Systemen eine neue Qualitat
in der automatisierten Messtechnik erreichen.
Der Bedarf auf dem Nanotechnologiemarkt
und unsere gewachsenen Kundenstrukturen
sind hierflir eine exzellente Ausgangsposition.
Die automatisierte Qualitatskontrolle im
Mikro- und Nanometerbereich ist ein Zukunfts-
thema in der Produktion. Hierflr haben wir
das notige Knowhow und eine langjahrige
Branchenerfahrung.

»Wir konnen mit NanoFocUSESYStemien
| |der autemausIeRen

eine neue Qualitat
Messtechnik erreic

Sie arbeiten an einer Rechnungsumstellung auf
IFRS. Heif3t das, dass Sie einen Wechsel in den
geregelten Markt — vielleicht sogar in den Prime
Standard — anstreben? Durch eine Umstellung
auf internationale Berichtsstandards wird die
NanoFocus AG leichter mit anderen Bérsenun-
ternehmen vergleichbar. Das ist ein wichtiger
Punkt flr Investoren, denn das Potenzial des
Unternehmens wird transparenter. AuRerdem
schaffen wir mit der Rechnungslegung nach
IFRS eine Grundlage zur Aufnahme in den
geregelten Markt. Das ist unser Ziel, wobei
wir zunachst eine Aufnahme in den General
Standard anstreben. Mittelfristig ist natdrlich
auch eine Notiz im Prime Standard denkbar.
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Markt und Technologie




Wachstum durch Nanotechnologie.

GrolRe Fortschritte im Kleinen

Sehr unterschiedliche Technologien, Produkte
und Neuerungen werden heute mit dem
Schlagwort »Nanotechnologie« in Verbindung
gebracht. Bezeichnet wird damit nicht eine
bestimmte Anwendung, der Begriff umschreibt
den technologischen Vorstol(3 in die Mikro- und
Nanodimension. Durch den Zugriff auf immer
kleinere Strukturen bis hinab auf die Ebene von
einzelnen Atomen erweitert die Industrie ihre
Maéglichkeiten, neue Materialien und Produkte
zu schaffen. Die Definition liegt also in der
Grofienordnung: Nanotechnologisch, so die
Ubereinstimmende Festlegung, sind alle Ver
fahren und Eingriffe unterhalb eines Mafstabs
von 100 Nanometern — das entspricht etwa
dem Tausendstel des Durchmessers eines
menschlichen Haars. Die ungeheuren Moglich-
keiten der Nanotechnologie beruhen hierbei
auch auf einem faszinierenden Phanomen: Bei
Schichtdicken undTeilchendurchmessern unter
100 Nanometern beginnen einige Materialien,
neue Eigenschaften zu entwickeln. Metalle wer-
den zu Halbleitern, Keramik wird durchsichtig,
Beschichtungen wirken antibakteriell — in der
Nanodimension verdndern sich Leitfahigkeit,
Farben, Schmelzpunkte, optisches Verhalten
und vieles mehr.

Wettbewerbsfahigkeit und neue Markte

Die technisch-wirtschaftliche Nutzung aller
kleinster Dimensionen ist keine Zukunftsmusik.
Unzahlige nanotechnologische Innovationen
beeinflussen schon jetzt unseren Alltag. Doch
diese industrielle Revolution ist erst am Anfang.
Nanotechnologie ist eine Basisinnovation, von ihr
wird eine grof3e Zahl von technologischen Neue-
rungen ausgehen, die nahezu alle 6konomischen
Branchen und gesellschaftlichen Anwendungs-
felder betreffen. Fur die Wirtschaft hat dieser
Prozess grundlegende Bedeutung, denn viele
Branchen sind in der Wettbewerbsfahigkeit ihrer
Produkte und Fertigungsverfahren wesentlich
von der ErschlieBung des Nanokosmos abhén-
gig. Maschinen- und Anlagenbau, Elektrotechnik,
Automotive, optische Technologien — fiir sie und
viele andere ist der Weg in den Nanokosmos
eine dkonomische Notwendigkeit. 60% der
deutschen Unternehmen halten Nanotechno-
logie flr einen entscheidenden Faktor ihrer
Wettbewerbsfahigkeit. Gleichzeitig sind nano-
technologische Verfahren eine enorme Chance
fir neue Absatzmérkte und neues Wachstum.
Weltweit wurden allein in 2007 rund 4 Milliarden
US-Dollar fiir Nanotechnologieforschung ausge-
geben. Schon heute liegt das Marktvolumen der
Nanotechnologie im dreistelligen Milliardenbe-
reich. Fir das Jahr 2015 gehen Schatzungen von
einem weltweiten Marktvolumen von 1 Billion



US-Dollar aus. In diesem schnell wachsenden
Markt nimmt Deutschland eine Spitzenposition
auf Platz zwei hinter den USA ein, noch vor
Japan und dem Ubrigen Europa.

NanoFocus 6ffnet den Blick

in den Nanokosmos

Um Wettbewerbsfahigkeit zu wahren und
die Chancen der Nanotechnologie zu nutzen,
miussen sich Unternehmen neue Verfahren und
Entwicklungsmaglichkeiten erschlieften. Denn es
sind nicht nur die neuen Produkte und Werkstoffe
selbst, die das nanotechnologische Wachstum
bestimmen. Industrie und Forschung bendtigen
innovative Ausristungen und Messgerate, die
eine exakte Analyse und Qualitatskontrolle in
GréRenordnungen unterhalb von 100 Nanome-
tern erlauben. Eine entscheidende Fahigkeit
ist hierbei die genaue Erfassung und Analyse
von Oberflachenstrukturen. Nanotechnologisch
optimierte Funktionsoberflachen oder die Anord-
nung kleinster Bauteile im Mikrometerbereich
sind Schllsseltechnologien des Nanozeitalters.
Bisherige Verfahren zur Qualitdtssicherung und
Produktionskontrolle stofsen hier schnell an ihre
Grenzen. Unsere Systeme erweitern die Mdg-
lichkeiten und erlauben exakte 3D-Oberflachen-
Messungen im Mikro- und Nanometerbereich.
Die NanoFocus-Systeme zur dreidimensionalen
Analyse von Oberflachenstrukturen gehoren

zu den technologisch fortschrittlichsten
Messsystemen, die es weltweit gibt. Dabei
sind die Geréate der NanoFocus AG robust, leicht
bedienbar und praxistauglich. Sie bedeuten nano-
technologischen Fortschritt nicht nur im Labor,
sondern auch direkt im Produktionsablauf.

Ein AusrUster flr alle Branchen und Markte
Das Marktpotenzial fir NanoFocus ist grol3.
Qualitatssicherung und Produktentwicklung im
Mikro- und Nanometerbereich betrifft nahezu
alle Branchen und Anwendungen. Von der
Entwicklung neuer verschleifarmer Motoren,
der bioaktiven Beschichtung medizinischer
Implantate, der Kontrolle von Leiterplatten und
Elektronikbauteilen bis hin zur Spurensicherung
im Kriminallabor — unsere Technologie findet
Uberall dort Anwendung, wo es um einen
schnellen und prézisen Blick in den Nanokosmos
geht.

(Quellen: W. Luther: Nanotechnologie als wirtschaftlicher Wachstumsmarkt (VDI-TZ GmbH

2004), Prof. Dr. Thomas Helmer: Wirtschaftliche Potenziale der Nano-Mikro-Integration (2007),

Nanotechnology Market and Company Report (WMTech-Universitat Ulm 2003))



fuir den Nanokosmos

Die MessgrofRen bei der Erfassung von
Oberflachenstrukturen liegen heute im
Mikro- und Nanometerbereich, dort wo in
kleinsten Dimensionen neue Materialeigen-
schaften und Wettbewerbsvorteile entstehen.
Speziell fiir diese Anforderungen wurden die
technologisch flihrenden Analyse-Systeme
der NanoFocus AG entwickelt. Die Pro-
dukte der NanoFocus AG basieren auf der
patentiertenTechnologie unserer psurf- und
pyscan-Systeme.

Fokussierung aufs Wesentliche

Mit herkdmmlichen Mikroskopen haben
NanoFocus-Systeme kaum noch etwas zu tun.
Es geht um Licht, soviel ist gleich geblieben.
Mittels einer Spezialoptik erfasst psurf in unter-
schiedlichen Abstanden optische Héhenschnitte
einer Oberflache. Eine rotierende Lochblende
— die patentierte Multi-Pinhole-Disc — filtert
samtliche unscharfen Bildanteile aus dem von
der Oberflache reflektierten Licht. Durch diese
Variante der so genannten Konfokalmikroskope
wird ein Bilderstapel aus scharf fokussierten
Oberflachenschnitten erstellt. Die Messsoftware
der NanoFocus setzt diese Informationen zu

einem dreidimensionalen, gestochen scharfen
Abbild der Oberflache zusammen. Kleinste
Vertiefungen oder steile Flanken werden exakt
messbar.

Bei der Profilometrie der pscan-Systeme
werden groRere Flachen zeilenweise durch
einen optischen Punktsensor abgetastet. Auch
hier werden die einzelnen Héhenprofile im
Computer zu einem fehlerfreien Gesamtbild
zusammengesetzt.

Schnell und robust im Praxiseinsatz
NanoFocus-Systeme arbeiten schneller als
andere Messverfahren. Eine aufwandige Vorbe-
reitung der Messobjekte, wie beispielsweise bei
der Rasterelektronen-Mikroskopie, ist nicht not-
wendig. Ein Vorteil der NanoFocus-Technologie
liegt neben der einmaligen optischen Genauigkeit
vor allem in der Handhabung. NanoFocus-Geréte
vereinen ausgereifte Hightech mit Robustheit
und leichter Bedienbarkeit. Deshalb ist der
Einsatz der psurf- und yscan-Systeme nicht auf
das Entwicklungslabor beschréankt. Die Geréate
eignen sich hervorragend fir die Qualitats- und
Prozesskontrolle im Produktionsumfeld.
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Oberflachen-Analyse fir jeden Bedarf

Die vielfaltigen Einsatzmoglichkeiten der
NanoFocus-Technologie spiegeln sich in den
vier Produktkategorien — vom funktionsfertigen
Standardgerat, der modularen Einzelanfertigung,
der mafdgeschneiderten Business Solution bis
zur Integration unserer Sensoren in vorhandene
Kundensysteme und Softwareldsungen. Sowohl
im Forschungslabor als auch in der Werkhalle
liefert NanoFocus-Technologie unter nahezu
allen Bedingungen exakte Mess- und Analysee-
rgebnisse im Nano- und Mikrometerbereich.
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Wir setzen Standards.

Mess- und Analysegerate im Komplettpaket.

Bei der hochprazisen 3D-Oberflachenanalyse
ist man dank NanoFocus nicht auf unbe-
wegliche oder empfindliche Laborgerate
angewiesen. Mit dem pusurf explorer und
dem psurf mobil bieten wir unsere bewahrten
3D-Mikroskope als robuste Praxislosungen
zum Einsatz in der Entwicklung und im
Produktionsumfeld an. Und dies mit einem
sehr guten Preis-Leistungsverhaltnis: Nie
war der Einstieg in die Welt der Mikro- und
Nanotechnologie glinstiger.

Medizintechnik:

Ein gesunder Blutkreislauf

Die Blutpumpen des Medizintechnik-Spezialisten
Abiomed sorgen fir die Zirkulation des Blutes
wahrend einer Herzoperation. Entscheidend fir
die Gesundheit des Patienten ist hierbei unter
anderen die Oberflache in denTransportrohren.
Schon kleinste Rauheiten kdnnen das Blut beim
Durchlauf schadigen. Mit einem psurf explorer
werden die Innenwandungen der Schlauche
untersucht, um einwandfreie biokompatible
Bauteile herstellen zu kénnen.

Druckindustrie:

Qualitatssicherung von Druckwalzen

Die Heimann GmbH ist einer der weltweit
fihrenden Zulieferer fir die Papier und Druck-
industrie. Als NanoFocus-Vertriebspartner ver
kauft Heimann unsere psurf mobil-Systeme zur

Oberflachenkontrolle von Druckwalzen. Winzige
Drucknéapfchen auf der Walzenoberflache kon-
nen mit unserer Technologie exakt vermessen
werden. Dank Heimann nutzen immer mehr
Druckereien, die auf genaueste Ergebnisse
angewiesen sind, unsere 3D-Messtechnik,
darunter eine Schweizer Notendruckerei.

Elektronikindustrie:

Fehlerlose Steckverbinder

Tyco Electronics ist der weltweit grofste Hersteller
passiver elektrischer und elektronischer Bauteile.
Tyco nutzt den psurf explorer unter anderem zur
Kontrolle von Steckverbindern, wie sie millionenfach
zum Beispiel im Automobilbau Verwendung finden.
Untersucht werden Rauheit und Verschleil3spuren,
um eine fehlerfreie Funktion sicherzustellen und
Kurzschllisse zu vermeiden.

Maschinen- und Anlagenbau:

Aluminium hochster Glte

Die Novelis-Gruppe steht fiir Aluminiumfolien und
-bleche héchster Qualitat und produziert Verpa-
ckungen und Aluminiumprodukte fir Industrie,
Architektur, Transport und andere Branchen. Die
GuUte der Novelis-Produkte ist entscheidend von
der Feinstruktur der Oberflache abhdngig. Novelis
verwendet NanoFocus psurf mobil zur Qualitats-
kontrolle und Entwicklung, um beste Produkte
zu liefern und den Wettbewerbsvorsprung zu
sichern.






Wir erschlielden Markte.

Spezialisierte Losungen flur Industriebranchen.

In der industriellen Fertigung ist Qualitats-
kontrolle ein Schllissel zu Effizienz und
Wettbewerbserfolg. Mit dem Vorstol3 in die
Mikro- und Nanodimension wachsen die
Anforderungen an Systeme, schnell und
fehlerfrei kleinste Oberflachenstrukturen zu
erfassen und auszuwerten. Auf Grundlage
langjahriger Branchenerfahrungen entwickelt
NanoFocus spezialisierte Business Solutions.
Diese Messsysteme sind genau auf die Pro-
duktionsablaufe verschiedener Industrien
abgestimmt — von der Automobilfertigung
bis zur Elektronikindustrie.

Automobilindustrie:

Eine neue Generation von Motoren
Aluminium-Silicium-Automotoren sind leichter,
verschleifRarm und sparen Kraftstoff. Ein wich-
tiger Schritt auf dem Weg zu energieeffizienteren
Autos und fir den Wettbewerb um zuklnftige
Marktanteile. Mit dem psurf cylinder hat
NanoFocus ein Uberlegenes 3D-Oberflachen-
analyse-System zur Qualitatskontrolle in der
Zylinderfertigung entwickelt. Der japanische
Weltkonzern Olympus schloss bereits eine
langfristige Vertriebspartnerschaft Gber den
Verkauf dieser innovativen und leistungsstarken
Branchenldsung.

Elektronikindustrie:

Qualitatssicherung von Leiterplatten
Elektronische Bauteile werden immer kleiner
und gleichzeitig leistungsfahiger. Bei ihrer
Qualitatskontrolle geht es unter anderen um
die préazise optische Vermessung kleinster Struk-
turen auf Leiterplatten. Der psurf circuit board
von NanoFocus ist ideal fir diese Messaufgaben
im Mikro- und Nanometerbereich geeignet.
Durch seine Robustheit lasst er sich auch in
anspruchsvoller Fertigungsumgebung einsetzen.
Kaitronic Technology Ltd., ein taiwanesischer
Hightech-Spezialist, schloss deshalb einen
Vertrag mit der NanoFocus AG Uber den Vertrieb
dieser Business Solution flr den asiatischen
Markt.

Werkzeugtechnik:

Flr einen prazisen Schnitt
Hochleistungswerkzeuge unterliegen gering-
sten Fehlertoleranzen, zum Beispiel bei der
exakten Ausfihrung von Schnittklingen. Mit
unserem psurf blade steht der Industrie ein
berlihrungsloses 3D-Messgerat zu Verfligung,
das die Qualitat von Schneidkantengeometrien
beidseitig und mikrometergenau vermessen
kann. Schick-Wilkinson, einer der grofRten
Hersteller von Rasierklingen, nutzt den psurf
blade zur Inspektion und Produktionskontrolle
seiner Produkte.






Wir losen Messprobleme.

Modulare Prazision fur jede Anforderung.

Messaufgaben kénnen so unterschied-
lich sein, wie die Branchen, in denen
NanoFocus-Technologie eingesetzt wird.
Deshalb stellen wir uns auf jeden Bedarf
ein. Fur individuelle Kundenanforde-
rungen konzipieren wir aus hochwertigen
Komponenten das ideale Messsystem fiir
jeden Einsatzbereich. pysurf custom und
pscan custom, das sind kundenspezifische
3D-Oberflachenanalyse-Systeme, maldge-
schneidert fir die Spezialanwendung.

Textilindustrie:

Messung auf schwierigem Untergrund

In Zusammenarbeit mit einem nambhaften
Hersteller von Textilmaschinen sollte ein
Messsystem konzipiert werden, dass auch
anspruchsvolle exakte Rauheitsuntersuchungen
auf Kunststoffrollen und -walzen durchfihren
kann. Mit einem pscan custom stellte NanoFocus
ein 3D-Messsystem zur Verfligung, das allen
Wettbewerbsprodukten Uberlegen war.

Medizintechnik:

Biologisch vertragliche Implantate

Bei Implantaten ist die Oberflache von beson-
derer Bedeutung. So kénnen Oberflachenfehler
bei klnstlichen Knie- oder Huftgelenken zu
Verschleil3 fihren. Der Abrieb kann Entzin-
dungen auslésen. Das Unternehmen Aesculap
Surgical Instruments vertraut deshalb bei der
Herstellung der polierten Gelenkképfe auf ein
speziell konfiguriertes Gerat von NanoFocus
zur Entwicklung und produktionsbegleitenden
Qualitatskontrolle.

Elektronik:

Weiterentwicklung von Schaltkreisen

Das Fraunhofer Institut fr Integrierte Systeme
und Bauelementetechnologie betreibt Forschung
im Bereich Hochleistungselektronik, unter ande-
rem fUr den Einsatz in der Automobilindustrie.
Bei gedruckten Schaltkreisen kdnnen kleinste
Unterschiede in der Schichtdicke gedruckter
Leiterbahnen von entscheidender Bedeutung
sein. Deshalb nutzt das Fraunhofer Institut einen
uscan-Punktsensor flr die prazise Vermessung
der Bauelemente. Sensor und Software
wurden genau auf diese Forschungsarbeit
abgestimmt.

Markt und Technologie
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Wir machen Hightech besser.

Integration von NanoFocus Sensor-Technologie.

In vielen hochprazisen optischen Messgera-
ten arbeitet NanoFocus-Technologie. Durch
unsere berlhrungslose 3D-Oberflachena-
nalyse werden spezialisierte Messsysteme
noch leistungsfahiger. Die Messkopfe und
Punktsensoren unserer psurf- und pyscan-
Gerate lassen sich vollstandig in die Ferti-
gungsablaufe und Softwarelésungen unserer
Kunden integrieren. NanoFocus-Sensoren
sichern in zahlreichen Bereichen technolo-
gischen Vorsprung in Produktionskontrolle
und Forschung.

Messtechnik:

Leistungssteigerung in der Qualitatssicherung
Die Werth Messtechnik GmbH, ein namhafter
Spezialist fir Koordinatenmesstechnik, entschied
sich flir die 3D-Flachensensoren von NanoFocus
zur Ausstattung einer neuen Gerategeneration.
Die neuen Qualitatssicherungssysteme wer-
den beispielsweise an die Automobilindustrie
geliefert. Sie erweitern den Leistungsbereich
der Werth Messtechnik deutlich. Im Rahmen
eines exklusiven Vertriebsvertrags wird Werth
auch zukinftig NanoFocus-Technologie fir seine
Gerate nutzen.

Medizintechnik:

Fehlerfreie Stents

Stents sind rohrenférmige GefaRimplantate,
wie sie unter anderem fir die Behandlung von
verengten HerzkranzgefdRen eingesetzt wer
den. Die Qualitatskontrolle dieser hochsensiblen
Implantate erfolgt unter Einsatz ausgereifter
NanoFocus-Technologie. Die IMSTec GmbH,
spezialisiert auf Qualitatssicherung von Stents,
schloss einen Vertriebsvertrag mit NanoFocus
und rlstet seine Systeme mit unseren
3D-Sensormodulen aus.

Sicherheitstechnik:

Nanometergenaue Spurensuche

Forensic Technology Inc. (FTI) ist der Weltmarkt-
flhrer flr kriminaltechnische Untersuchungs-
gerate. Das FTI-Geréat zur Spurensicherung auf
Geschosshiilsen bis in den Nanometerbereich
gehdrt zur weltweit besten Kriminaltechnologie.
Im Inneren dieses aufderst leistungsfahigen
»mikroskopischen Ermittlers« sorgt die
3D-Messtechnik der NanoFocus dafir, dass keine
Spur Ubersehen wird. FTI schloss einen langfri-
stigen Vertriebsvertrag mit NanoFocus, und die
amerikanische Bundespolizei nutzt erfolgreich
Systeme mit NanoFocus-Technologie.



Eine Partnerschaft flr den Fortschritt

Wir arbeiten kontinuierlich daran, unseren
technologischen Vorsprung weiter auszubauen.
Nicht nur, um unsere bestehenden Systeme
noch besser zu machen, sondern auch, um
durch innovative Technologien und Verfahren
neue Geschéftsbereiche zu erschliefsen. Aus
diesem Grund entwickeln wir unsere neuen
Technologieplattformen dort, wo sie in der Praxis
bendtigt werden: beim Kunden.

Das Ziel jeder dieser Kooperationen ist eine
konkrete Anwendung, die Prozesse und
Produkte des Kunden verbessert. Eine solche
Entwicklungspartnerschaft hat groRen beid-
seitigen Nutzen: Unser Knowhow birgt ein
gewinnbringendes Potenzial fir viele Industri-
eunternehmen, weshalb der auftraggebende
Kunde unsere exklusive und aufwandige
Forschungs- und Entwicklungsarbeit bezahlt.
Technologie und Anwendungswissen verbleiben
Uber das Projekt hinaus bei uns und erweitern
unser Geschéaftsmodell. Der Kunde als Ent-
wicklungspartner hat die Chance, innovative
Systeme als erster zu nutzen. Er verwirklicht
technologischen Fortschritt in Sachen Prozess-
und Qualitatskontrolle. Ein Fortschritt, der genau
auf seinen Bedarf abgestimmt ist.

In vielen solchen Entwicklungspartnerschaften
arbeiten wir unter den Bedingungen unserer
Zielbranchen am Ausbau unserer Technolo-
gie und damit an zukinftigen, marktreifen
NanoFocus-Produkten.

3D-Vision — ein neue Dimension

der Bildverarbeitung

Ein erster grofer Erfolg dieser Entwicklungspart-
nerschaften ist 3D-Vision, eine Weiterentwick-
lung des so genannten »Shape-from-Shading-
Verfahrens«. 3D-Vision bereichert herkdmmliche
Systeme der maschinellen Bildverarbeitung,
Machine Vision genannt, um die raumliche
Dimension. Mit Machine Vision Systemen kon-
nen Maschinen sehen. Sie kontrollieren Lage,
Form oder Anzahl bestimmter Objekte, meist
zur Qualitatskontrolle in einem Produktionspro-
zess. Bisherige Systeme arbeiten grof3tenteils
zweidimensional. Wichtige Informationen Gber
die Feinstruktur einer Oberflache kénnen nicht
erfasst werden. 3D-Vision von NanoFocus I6st
dieses Problem.



Mit Shape-from-Shading nutzt 3D-Vision den
Verlauf von Licht und Schatten zur Erfassung von
Oberflachen. Beleuchtet man einen Gegenstand,
so sieht man je nach Ausrichtung und Lage des
Objekts dunklere und hellere Bereiche. Diese
Lichtperspektive bietet auch dem menschlichen
Sehen Aufschluss Uber Form und Oberflache
eines Objektes. Richtet man eine Lichtquelle mit
geeignetem Einstrahlwinkel auf eine Oberflache,
so werden Strukturen und Vertiefungen sichtbar.
Hierauf beruht das Shape-from-Shading-
Verfahren. Kleinste Defekte, wie zum Beispiel
winzige Dellen auf einem lackierten Autoteil,
lassen sich damit schnell erkennen und prazise
vermessen. NanoFocus 3D-Vision verknipft
Shape-from-Shading mit den Informationen
aus anderen Datenquellen und liefert exakte
dreidimensionale Bildinformationen.

Bessere Qualitatskontrolle

in der Automobilindustrie

Die Vorteile dieses von NanoFocus entwickelten
Verfahrens liegen neben der Messgeschwin-
digkeit und den geringen Kosten vor allem
in der Praxistauglichkeit. 3D-Vision ist keine
Labortechnologie, als Produktionsmess-
technik ist sie optimal flr Serienmessungen
im Fertigungsprozess geeignet. 3D-Vision
wurde in Entwicklungspartnerschaft mit der
Automobilindustrie entwickelt und entspricht
in der Anwendung optimal den Taktzeiten und
Anforderungen dieser Branche.

In der Automobilbranche liegt auch die erste
konkrete Produktentwicklung eines NanoFocus
3D-Vision-Systems. Getriebedichtplatten aus
Aluminium sind wichtige Bauteile bei der
Fertigung von Getrieben. Sie werden mit
extrem dinnen Dichtungsbahnen bedruckt,
nur wenige Mikrometer hoch. Mit unserem
3D-Vision-System wird die korrekte Hohe dieser
Dichtungsbahnen kontrolliert, und dies direkt im
Produktionsablauf — ein erheblicher Fortschritt
in der Qualitatskontrolle. Unser Partner ist ein
Weltmarktfihrer auf dem Gebiet des Getriebe-
baus und exklusiver Lieferant zahlreicher grofser
Autofirmen.
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Nachhaltige Starkung der Kapitalstruktur

In einer Sachkapitalerhbhung wurden beste-
hende Verbindlichkeiten als stille Gesellschafter
im Rahmen des genehmigten Kapitals | in 174.500
Aktien umgewandelt. Als neuer Aktionar wurde
die tbg Technologie-Beteiligungsgesellschaft
mbH gewonnen. Im Zuge dieser MalRnahme
wird das Ergebnis der NanoFocus AG durch die
vertraglich vereinbarte Endvergitung im Rahmen
des Beteiligungsvertrages einmalig mit 444.000
Euro belastet. Die Sachkapitalerhohung bedeutet
eine vorzeitige Rlckzahlung der Nachrangdar
lehen der tbg. Die Darlehen waren als Venture
Capital zur Technologieentwicklung beim Aufbau
der NanoFocus eingesetzt worden. Gleichzeitig
steht uns mit der tbg nun ein strategischer Inves-
tor zur Seite, der uns langfristig beim Ausbau
unseres Geschaftsmodells unterstitzt.

Zudem wurden in einer Barkapitalerhohung im
Zuge der Nutzung des genehmigten Kapitals |l
weitere 144.000 Aktien an ausgewahlte instituti-
onelle Investoren ausgegeben. Der Bezugspreis
der Aktien lag bei 7,32 Euro. Der NanoFocus AG
flossen liquide Mittel in Hohe von 1.054.080 Euro
zu Beginn des 2. Halbjahres 2007 zu.



Zielgruppe der KapitalmaRnahmen waren vor
allem deutschsprachige institutionelle Investoren,
die einen langfristigen Anlagehorizont verfolgen
und von den Uberproportionalen, nachhaltigen
Wachstumsmaglichkeiten der NanoFocus AG
profitieren mochten. Die Ausgabe erfolgte
unter vereinfachtem Bezugsrechtsausschluss,
da die neu begebenen Aktien unter 10 % der
Gesamtanzahl der Aktien lagen. Die zugefihrten
liquiden Mittel werden vor allem fir den Ausbau
der internationalen Expansion der NanoFocus
AG eingesetzt. Die Aktienanzahl betragt damit
nun 2.249.523 Stlick. Die Eigenkapitalquote
betragt 71 %.

Schwieriges Borsenumfeld fiir Nebenwerte
Die Aktie der NanoFocus AG musste in 2007
einen Verlust von rund 50 % verbuchen. Der
negative Kursverlauf ist auch vor dem Hinter
grund einer generell schwierigen Borsenlage
zu sehen, wie sie sich zurzeit fir Micro-Cap-
Titel im Entry Standard ergibt. Vor allem die
internationale Bankenkrise erschwerte die
Handelbarkeit von Nebenwerten. Auch in den
ersten Monaten des Jahres 2008 blieb die
Borsensituation fiir Nebenwerte ungiinstig. Eine
Verbesserung des Borsenklimas wird erst flir
die zweite Jahreshélfte erwartet. Hier konnte
sich der Effekt der Abgeltungssteuer positiv fur
Nebenwerte auswirken.

Das Designated Sponsorship Mandat fir die
NanoFocus AG wurde in Abstimmung mit der
Konsortialbank ab dem 4. Quartal 2007 vor
Ubergehend ausgesetzt. Wir planen mittelfristig
einen Wechsel in den geregelten Markt, weshalb
wir das Designated Sponsoring zu gegebener
Zeit wieder aufnehmen werden.

Investor Relations Tatigkeit

Aufgrund der positiven Geschéaftsentwicklung
und vor allem durch die lUberzeugende tech-
nologische Spitzenposition der NanoFocus
AG hat sich die Aufmerksamkeit flr unser
Geschéaftsmodell weiter erhéht.

Aktionare Aktien %
Dr. Hans-H. Schreier (CEO) 198.873 8,84
Jirgen Valentin (CTO) 107.000 4,76
Marcus Grigat (COO) 107.000 4,76
Familie Eismann 170.950 7,60
Dr. Christiaan Velzel 123.350 5,48
Dr. Volker Bodecker 123.350 5,48
thg 174.500 7,76
Free Float 1.244.500 55,32
Insgesamt 2.249.523 100,00

Grafische Darstellung auf den

Umschlaginnenseiten.



Gerade in einem schwierigen Marktumfeld ist
auch eine umfassende Kapitalmarktbetreuung
von besonderer Wichtigkeit. Durch zahlreiche
Investor Relations Mafinahmen konnte die
Wahrnehmung der NanoFocus AG im Boérsen-
umfeld erheblich gesteigert werden. Durch
eine Vielzahl von Terminen wurde NanoFocus
in 2007 einem grofden Kreis von interessierten
Investoren vorgestellt. Es fanden Uber 20 Einzel-
gesprache und zahlreiche Prasentationen statt.
Auf folgenden Kapitalmarktveranstaltungen
wurde die NanoFocus AG prasentiert:

» Dusseldorfer Investmentforum, Disseldorf
am 17.4.2007

» DVFA Entry & General Standard Konferenz,
Frankfurt am 2.-3.5.2007

» M:access Analystenkonferenz, Minchen
am 10.5.2007

» NanoEquity 2007, Frankfurt am 12.6.2007

» 7. Minchner Small und Mid Cap-Konferenz,
5.9.2007

» Salutaris — Round Table, Mlnchen,
19.9.2007

» Baader Small und Mid Cap Konferenz,
Minchen 6.11.2007

Als Baustein einer ausflhrlichen Unternehmens-
kommunikation wurde in 2007 wie angekUndigt
ein neuer Internetauftritt der NanoFocus AG
umgesetzt. Unter www.nanofocus.info erhalten
alle Interessierte und Investoren zeitnah Informa-
tionen Uber die Leistungen und Entwicklungen
von NanoFocus. Insbesondere der Investor
Relations Bereich wird in 2008 mit weiteren
Informationen ausgebaut werden.

Positive Research Studien

Das Geschéaftsmodell und die Zukunftsaussichten
der NanoFocus AG werden von zahlreichen Ana-
lysten sehr positiv beurteilt. Die Kayenburg AG
(Dusseldorf), Dr. Kalliwoda Research (Frankfurt)
und Independent Research (Frankfurt) beschei-
nigen uns durchweg ein gutes Kurspotenzial mit
Kurszielen von 9,10 Euro bis 11 Euro.
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Aktiendaten

Aktiengesamtzahl:
Hohe des Grundkapitals:
Marktkapitalisierung:

Transparenzlevel:

2.249.523 Stlick auf den Inhaber lautende Stiickaktien
2.249.523 EUR

6.973.521 EUR zum 30. April 2008

Entry Standard (Open Market)

Aktienstatistik 2007

52-Wochen-Hoch:
52-Wochen-Tief:

Gehandelte Stickzahl aller Bérsen
inkl. Xetra auf Tagesbasis:

8,63 EUR
2,88 EUR

2 3.800 Stlick pro Handelstag
(vom 1. Januar 2007 - 30. April 2008)

Unternehmensinformationen

Griindungsdatum:

Rechnungslegungsstandard:
Ende des Geschaftsjahres:
Handelsaufnahme:
Deutsche-Bdrse-Listing-Partner:
Designated Sponsor:
Handelsmodell:
Wertpapierkennnummer:

ISIN:

Bloomberg:

Transparenzlevel:

Gewichtung im Index/Entry All Share

(Performance):

Freefloat Market Cap:

Grindung am 24. August 1994 in der Rechtsform der GmbH.
Formwechselnde Umwandlung in eine AG durch Beschluss der
Gesellschafterversammlung vom 26. Oktober 2001

HGB

31. Dezember

14. November 2005, Wertpapierprospekt seit 2006
/BAADER/ Wertpapierhandelsbank AG, Miinchen
One auction only

540066

DE 0005400667

N2F.GR

Entry Standard/Open Market (Freiverkehr)

0,92 % (per 30. April 2008)

3.857.950 EUR (per 30. April 2008)

Borsennotierung

Instrumentenart:

Xetra (One auction only)

Frankfurt im Open Market (Entry Standard)
Minchen M:access (seit 1. Februar 2007)

Berlin, Bremen, Disseldorf, Stuttgart (Freiverkehr)

(Gattung) Nennwertlose Inhaber-Stammaktien




Investoren Updates in 2008

Im April 2008 starteten wir mit Roadshowter
minen und Investorenveranstaltungen unsere
regelmafigen Updates flr Investoren. So
fand am 9.4.2008 in Frankfurt die 8. M:access
Analystenkonferenz der Bérse Miinchen statt, die
mit rund 45 Teilnehmern sehr gut besucht war.
Am 23. April wurde die NanoFocus AG auf der
CdC Capital Small-Cap Konferenz »Seven Sins
— Seven Chances« in Minchen prasentiert. Auch
auf dieser Veranstaltung stie® die NanoFocus AG
auf eine sehr gute Besucherresonanz.

Ausblick

In 2008 werden wir unsere umfassende Investor
Relations Arbeit fortsetzen. Es ist unser Ziel,
vor allem strategisch ausgerichtete Investoren
mit einem langfristigen Anlagehorizont fir
die NanoFocus AG zu gewinnen. Wir werden
unser Unternehmen auf weiteren wichtigen
Kapitalmarktveranstaltungen prasentieren, wie
auf der NanoEquity Asia vom 28. - 29.5.2008
und dem DZ-Bank Investorenforum im Rahmen
der Opatec am 18.6.2008 in Frankfurt.

Die NanoFocus AG ist in einer ausgezeichne-
ten Wachstumsposition. Die Saat, die wir mit
unseren neuen Produkten und Entwicklungen
ausgebracht haben, geht auf. Wir erwarten, dass
jede einzelne unserer Innovationen eine langjah-
rige Wachstumsphase im Produktlebenszyklus
generiert. Diese Phasen addieren sich zu
dauerhaftem, Uberproportionalem Wachstum
fir das Unternehmen.

Umsatzanstieg und ein Ausbau unseres
Bestandskundengeschafts bestatigen unsere
Strategie und lassen uns optimistisch auf
die weitere Entwicklung der NanoFocus AG
blicken. Wir werden weiter daran arbeiten, die
NanoFocus Aktie als ein langfristig attraktives
Investment zu etablieren.



Governance

Entsprechenserklarung zum Deutschen
Corporate-Governance-Kodex 2007
NanoFocus AG

ISIN-Kennnummer: DE0005400667
Wertpapierkennnummer: 540066,
Entry Standard

Die NanoFocus AG ist keine bdrsennotierte
Gesellschaft im Sinne des § 3 Abs. 2 AktG. Sie
ist daher nicht verpflichtet, gemaR & 161 AktG
eine Compliance - Erklarung zum Corporate
Governance Kodex abzugeben.

Um das Vertrauen der Aktionare, der Kunden und
Mitarbeiter in die Leitung, Uberwachung und
Transparenz der NanoFocus AG zu erhalten und
weiter zu fordern, hat die Gesellschaft beschlos-
sen, eine freiwillige Entsprechenserklarung
zum Deutschen Corporate-Governance-Kodex
abzugeben.

Vorstand und Aufsichtsrat der NanoFocus AG
erklaren, dass den vom Bundesministerium
der Justiz im amtlichen Teil des elektronischen
Bundesanzeigers bekannt gemachten Empfeh-
lungen der Regierungskommission Deutscher
Corporate- Governance-Kodex in der Fassung
vom 14. Juni 2007 mit folgenden Abweichungen
im Geschaftsjahr 2007 entsprochen wurde und
im Geschaftsjahr 2008 entsprochen werden
wird:

1. Abweichungen beziiglich Empfehlungen:

Ziffer 3.8 (D&O-Versicherung)

Entgegen der Festlegung zur D&O-Versicherung
enthalt die D&O-Versicherung der Gesellschaft
keinen Selbstbehalt. Die NanoFocus AG ist dies-
bezlglich der Ansicht, dass die Verantwortung
und Motivation, mit denen die Mitglieder des
Vorstands und Aufsichtsrats der Gesellschaft ihre
Aufgaben wahrnehmen, durch einen solchen
Selbstbehalt nicht verbessert werden kénnen.

Ziffer 5.3 (Bildung von Ausschiissen)
Der Aufsichtsrat hat keine Ausschiisse gebildet,
da er lediglich aus 3 Mitgliedern besteht.

Ziffer 5.4.7 (Vergltung des AR)

Der Vorsitz und die Mitgliedschaft in Ausschis-
sen werden nicht gesondert berlicksichtigt, da
keine Ausschlisse gebildet wurden.

Die Vergltung der Aufsichtsratsmitglieder
erfolgt ausschlieRlich nach festen Anteilen. Um
unabhéngig arbeiten und Entscheidungen treffen
zu konnen, wird der Aufsichtsrat nicht variabel
bzw. erfolgsorientiert vergltet.



Ziffer 6.1 (Veroffentlichung von
Insiderinformationen)

Die Gesellschaft ist nicht gemaR & 15 WpHG
zur Veroéffentlichung von Insiderinformationen
verpflichtet, da die Aktien nicht an einem
organisierten Markt zugelassen sind.

Die unverzlgliche Veroffentlichung erfolgt daher
nur von im Tatigkeitsbereich des Emittenten
eingetretenen Tatsachen auf dessen Internet-
seiten, wenn diese wegen ihrer Auswirkungen
auf die Vermogens- oder Finanzlage oder auf den
allgemeinen Geschéftsverlauf des Emittenten
geeignet sind, den Borsenpreis der Aktien des
Emittenten erheblich zu beeinflussen.

Ziffer 6.2 (Mitteilungspflichten bei
Veranderungen von Anteilen)

Die Gesellschaft unterliegt nicht den Mittei-
lungspflichten nach § 21 WpHG, da die Aktien
nicht zum Handel an einem organisierten Markt
zugelassen sind.

Die Gesellschaft wird Verédnderungen der an
der Gesellschaft gehaltenen Beteiligung daher
nur dann ver6ffentlichen, wenn diese eine
wesentliche Veranderung im Sinne des § 17
der Allgemeinen Geschéftsbedingungen flr
den Freiverkehr an der Frankfurter Wertpapier
borse (Teilbereich Entry Standard) darstellen.
Dies ist insbesondere dann der Fall, wenn die

Veranderung der an der Gesellschaft gehaltenen
Beteiligung geeignet ist, den Kurs der Aktie
erheblich zu beeinflussen.

Ziffer 6.6 (Erwerbs- und
VerduRerungsgeschafte)

Da die Aktien der NanoFocus AG nicht an einem
organisierten Markt zugelassen sind, entfallt die
Verpflichtung nach § 15a WpHG, den Handel mit
Aktien der Gesellschaft zu melden.

Aktiengeschéfte oder Geschafte mit sich
darauf beziehenden Finanzinstrumenten durch
Organmitglieder der Gesellschaft sowie durch
bestimmte mit ihnen in einer engen Beziehung
stehende Personen werden nur dann gegentber
der Gesellschaft unverziglich offen gelegt, wenn
sie zu der Veranderung einer wesentlichen an
der Gesellschaft gehaltenen Beteiligung im
Sinne des & 17 Abs. 2 lit. a) der Allgemeinen
Geschaftsbedingungen fir den Freiverkehr der
Frankfurter Wertpapierborse fihren. Dies ist ins-
besondere dann der Fall, wenn die Veranderung
der an der Gesellschaft gehaltenen Beteiligung
geeignet ist, den Kurs der Aktie erheblich zu
beeinflussen. Die Gesellschaft veroffentlicht
diese Mitteilungen unverzuiglich.



Ziffer 71.1 und 7.1.2 (Rechnungslegung)

Die Gesellschaft ist nicht bdrsennotiert. Sie ist
daher nicht verpflichtet, Zwischenfinanzberichte
zu veroffentlichen.

Die Gesellschaft folgt den Allgemeinen
Geschaftsbedingungen fiir den Freiverkehr an
der Frankfurter Wertpapierborse (Teilbereich
Entry Standard). Gemald &8 17 Abs. 2 lit. b) der
Allgemeinen Geschaftsbedingungen fir den
Freiverkehr an der Frankfurter Wertpapierborse
veroffentlicht die Gesellschaft einen gepriften
Jahresabschluss samt Lagebericht nach den
fur die Gesellschaft geltenden nationalen
Rechnungslegungsvorschriften (GAAP) oder
nach International Financial Reporting Standard
innerhalb von 6 Monaten nach Beendigung des
flr die Gesellschaft geltenden Berichtszeitraums
auf den Internetseiten der Gesellschaft.

Der gepriifte Jahresabschluss samt Lagebericht
wird zusammen mit dem jeweiligen Bestati-
gungsvermerk des Wirtschaftspriifers oder dem
Vermerk Uber dessen Versagung in deutscher
oder englischer Sprache veroffentlicht.

Gemafd § 17 Abs. 2 lit. c) der Allgemeinen
Geschaftsbedingungen fiir den Freiverkehr an
der Frankfurter Wertpapierbdrse veroffentlicht
die Gesellschaft einen Zwischenbericht innerhalb
von 3 Monaten nach dem Ende des ersten

Halbjahres eines jeden Geschéftsjahres auf den
Internetseiten der Gesellschaft.

2. Abweichungen beztiglich Anregungen:

Ziffer 2.3.4 (Ubertragung der HV tber
moderne Kommunikationsmedien)

Die Gesellschaft verzichtet darauf, die Hauptver-
sammlung Uber moderne Kommunikationsme-
dien wie zum Beispiel das Internet zu Ubertragen.
Angesichts der GroRe der Gesellschaft und
des Uberschaubaren Streubesitzes ware der
Aufwand unverhaltnismaRig grof3.

Ziffer 3.6 Satz 1 (AR mit Arbeitnehmer-

bzw. Aktionarsvertretern)

Ein mitbestimmter Aufsichtsrat liegt nicht vor.
Die Regelung findet daher auf die Gesellschaft
keine Anwendung.

Oberhausen, 21. Dezember 2007

Fr den Vorstand Flr den Aufsichtsrat
der NanoFocus AG  der NanoFocus AG

gez. Dr. Schreier gez. Terheyden









|. Wirtschaftsbericht

11

1.1
1.1.1.1

1.1.1.2
1.1.1.3
11.1.4
1.1.1.5
1.1.2

1.1.3
1.1.4
1.1.5
1.1.6
1.1.7
1.1.8
1.1.9
1.1.9.1

1.1.9.2

1.1.9.3
1.1.9.4

1.1.9.5

1.2

Unternehmensstruktur und
Geschéftstéatigkeit
Wirtschaftliches Umfeld
Gesamtwirtschaftliche Situation
(D, EU, USA, ASIEN)
Volkswirtschaftliche Parameter
Industriebranchen/Zielbranchen
Technologien und Trends
Positionierung im Markt

Politische und gesetzliche Rahmen-
bedingungen

Umsatzentwicklung

Produktion

Beschaffungsmarkt

Personal- und Sozialbereich
Umweltschutz und Sustainability
Wichtige Vorgénge im Berichtsjahr
Sonstige Darstellung

Starken und Schwachen

des Unternehmens

Interne Organisation

und Entscheidungsfindung
Steuerungssystem

Segmente und wesentliche
Standorte

Andere nichtfinanzielle Leistungsindikatoren
im Berichtsjahr 2007

Darstellung der Lage

I.2.2  Finanzlage

1.2.2.1 Grundsatze und Ziele des
Finanzmanagements

1.2.2.2 Finanzierungsmafinahmen
und -vorhaben

1.2.2.3 Investitionen

1.2.3  Ertragslage

II. Risikobericht

111 Risikomanagementsystem

II.1.1  Ziele des Risikomanagements

I11.2  Aufbau des Risikomanagementsystems
I1.2 Risikoinventur

[Il. Chancenbericht

IV. Prognosebericht

VA Das Wachstumsmodell
der NanoFocus AG

IV.2  Kurzfristige Prognose

IV.3  Mittelfristige Prognose

V.4 Langfristige Prognose

V.5 Branchenausblick

V. Nachtragsbericht
VI. Forschung und Entwicklung

VII. Zweigniederlassungsbericht



1.1 Unternehmensstruktur
und Geschaftstatigkeit

Struktur der Gesellschaft

Die NanoFocus AG ist ein operativ tatiges
Unternehmen auf dem Gebiet der prozess-
nahen optischen Oberflachenmesstechnik im
Mikro- und Nanometerbereich.

Die Gesellschaft halt eine hundertprozentige
Beteiligung an der NanoFocus Materialtechnik
GmbH in Oldenburg. Deren Geschéaftsgegen-
stand ist die Betreuung der Schutzrechte im
Bereich Phasenmikroskopie. Darlber hinaus
besteht seit 2006 die NanoFocus Inc. als
hundertprozentige Tochtergesellschaft der
NanoFocus AG in Glen Allen/Richmond, Virgi-
nia, USA. Sie wird in einer ersten Phase als
Vertriebsgesellschaft geflihrt und vermarktet
die NanoFocus-Produkte in Amerika.

In Asien wurde ebenfalls in 2006 ein Showroom
eingerichtet, der von einem externen Mitarbeiter
betreut wird. Dieser unterstiitzt auch von dort die
Vertriebspartner in den asiatischen Landern.

NanoFocus ist seit dem 14.11.2005 am Teil-
bereich Entry Standard des OpenMarket in
Frankfurt am Kapitalmarkt bérsengelistet. Seit
der Prospektbilligung im August des Jahres
2006 ist die NanoFocus AG damit auch offiziell
borsennotiert.

Die NanoFocus AG hat 3 Vorstandsmitglieder
und insgesamt 39 vollbeschéftigte Mitarbeiter
(Stand: 31.12.2007).

Geschaftstatigkeit

Die Haupttatigkeiten der Gesellschaft sind die
Entwicklung, die Fertigung und der weltweite
Vertrieb von Geraten fir die 3D-Oberflachenana-
lyse zur Anwendung in allen Industriebranchen
fur die Qualitatssicherung.

NanoFocus ist ein ,,Enabler” flr Innovatoren
im Mikro- bis Nanometerbereich und damit
Ausrister von sog. Nanotools fir Labor und
Produktion. Das Angebot umfasst die 4 Pro-
duktkategorien , Standard’ , Modular’ , Inte-
gration’ ,,Business Solution” Basis daf(r bildet
die Technologieplattform mit der flachenhaft
bildgebenden NanoFocus-psurf-Technologie
(3D-Topometrie) und der punktférmig
scannenden NanoFocus-pscan-Technologie
(2D/3D-Profilometrie). Zusatzlich bietet die
Gesellschaft ergédnzende Dienstleistungen und
die zum Betrieb notwendige Systemsoftware
an. Im Geschaftsjahr 2007 wurde die Technolo-
gieplattform um ein neues Verfahren, der sog.

. Shape-from-Shading”-Technologie erweitert.

Das Unternehmen hat sich im Markt als Anbie-
ter von 3D-Oberflachenanalysetools etabliert.
NanoFocus ist national und international in
der Gruppe der technologisch flhrenden
Unternehmen im Bereich der berlhrungs-
losen 3D-Messtechnik zur hochauflésenden
Charakterisierung von Funktionsoberflachen
positioniert.



Zielsetzung
NanoFocus wird

langfristig:

» Industriestandards setzen und mit dem
Trendmarkt der Miniaturisierung wachsen

» die Herstellung und den Vertrieb innovativer
3D-Oberflachenanalysesysteme zur
produktionsnahen Prozesslberwachung
nachhaltig ausbauen

» denTrend als ,Enabler” und Ausrister fir
die Mikro- und Nanotechnologie mitge-
stalten und mit diesem Trend mitwachsen

» Erkenntnisgewinn zum Nutzen der
NanoFocus-Kunden generieren

» langfristig, nachhaltig und profitabel
wachsen

aktuell und kurzfristig:

» erfolgreich entwickelte Einzelldsungen
global skalieren und veredeln

» die Prozessstabilitdt komplexer Fertigungs-
apparaturen sichern

» Forschungsergebnisse verifizieren

» die bestehenden Grenzen der Licht-
Technologien erweitern

1.1.1 Wirtschaftliches Umfeld

Die wirtschaftliche Situation in Deutschland hat
sich in 2007 im Vergleich zum Vorjahr weiter
verbessert. Bis Mitte des Jahres signalisierte
vor allem der IFO-Geschaftsklimaindex weitere
konjunkturelle Belebung innerhalb der deutschen
Industrie. Die Konjunktur soll sich allerdings
jingsten Einschatzungen zufolge in 2008 auf
hohem Niveau abkuhlen.

Die Parameter Erwartung und Klima konnten bis
Mai 2007 zulegen. Sehr deutlich fiel der Anstieg
der Lage aus, die mit 112,5 Indexpunkten eben-
falls im Mai 2007 einen vorlaufigen Héhepunkt
markieren konnte. Danach fielen alle Parameter
bis Ende des Jahres ab.

Das Minchner IFO-Institut meldete fir Dezem-
ber einen stark abgeschwéchten Geschaftsklima-
index von 103,0 Punkten (November 2007:
104,2). Volkswirte hatten mit einem Riickgang
dieses wichtigsten Stimmungsbarometers der
deutschen Wirtschaft auf nur 103,8 Punkte
gerechnet. Dennoch liege der Indikatorwert klar
Uber dem langjahrigen Durchschnitt, berichtet
das Institut.



Auch bei der Betrachtung der Kennzahl IFO-Welt
fallen ahnliche Entwicklungen auf. Ab dem
Bericht der Q3-Kennziffern fallen die einzelnen
Bereichskennzahlen auf. Interessant ist hier wie-
der einmal die deutlich schlechtere Beurteilung
der Erwartung im Moment von 71,9 % (Monat
Januar 2008) nach einem Wert von noch 100 im
dritten Quartal 2007.

ZEW

Der ZEW-Index ist als Konjunkturindex eine
GroRe, um das Wirtschaftsvertrauen auf Basis
mittelfristiger Erwartungen bezlglich der
Konjunktur- und Kapitalmarktentwicklung zu
ermitteln. Er gilt als richtungsweisend fir den
prominenteren IFO-Geschaftsklimaindex.

Die ZEW-Konjunkturerwartungen fir Deutsch-
land konnten ihren Negativtrend nicht stoppen.
Zwar sind die ZEW-Konjunkturerwartungen
fur Deutschland im Marz 2008 um 75 Punkte
gestiegen und betragen nun minus 32,0 Punkte
nach minus 39,5 Punkten im Vormonat. Damit
liegen sie aber weiterhin deutlich unter ihrem
historischen Mittelwert von 30,3 Punkten.

Durch die Finanzmarktkrise und das dadurch
derzeit schwache Wirtschaftswachstum in
Deutschland rechnen die befragten Experten
damit, dass sich die Konjunktur erst ab Sep-
tember 2008 wieder belebt. Die Experten sind
insbesondere fir die Vereinigten Staaten auf

Sicht von 6 Monaten optimistischer gestimmt.
Zudem erwarten sie, dass der USD gegenlber
dem Euro wieder an Wert gewinnen wird.
Dies durfte den exportorientierten Branchen in
Deutschland zugutekommen. AufRerdem hat
sich die Stimmung der Finanzmarktexperten
hinsichtlich der Entwicklung des privaten
Konsums etwas aufgehellt.

Die Bewertung der aktuellen konjunkturellen
Lage hat sich im Marz 2008 geringfligig ver
schlechtert. Der entsprechende Indikator sank
um 1,6 Punkte auf 32,1 Punkte.

Die Konjunkturerwartungen fir die Eurozone
verbesserte sich im Marz. Der Euro-Indikator
steigt deutlich um 6,4 Punkte gegentber dem
Vormonat und liegt nun bei minus 35,0 Punkten.
Der Indikator fir die aktuelle Konjunkturlage im
Euroraum nimmt im Marz um 2,4 Punkte ab und
steht nun bei 19,4 Punkten.

Auftragseingange/BIP/Inflation

Die Volkswirte der WestLB erwarten fur
2008 eine weltweite Abschwachung der
Wachstumsdynamik. Es wird aber mit einer
Wachstumsrate der flihrenden Industrienationen,
welche die Weltkonjunktur bestimmen, von ca.
2 % gerechnet. Weltweit reduziert sich das
Wachstum von ca. 5% auf nunmehr 4 %.



In Deutschland hat sich die Konjunkturdynamik
zum Ende des vergangenen Jahres merklich
abgeschwacht. Nachdem das Bruttoinlandspro-
dukt vom zweiten zum dritten Quartal 2007 noch
um 0,7 % gewachsen war, betrug der Zuwachs
im vierten Quartal lediglich 0,3 %. Wahrend vom
AuRenhandel und von den Investitionen positive
Impulse ausgingen, blieb der private Konsum
schwach.

Das reale BIP wird daher nach 2,5 in 2007 auf
nunmehr 1,8 in 2008 taxiert. Die Konsumab-
schwachung wirft einen Schatten auf die weitere
Konjunkturentwicklung, da auf den Schultern
der Konsumenten die grofdten Erwartungen
liegen. Nach wie vor ist nicht absehbar, welche
Auswirkungen die aktuelle Finanzmarktkrise auf
die Realwirtschaft hierzulande haben wird.

Ahnlich liegen die Prognosen der Deutschen
Bundesbank (2008 und 2009: je 1,9 %), des
Kieler Instituts flr Weltwirtschaft IfW (2008:
1,9 %, 2009: 1,6 %) und der OECD, die fur
Deutschland 2008 ein Wachstum von 1,8 % und
2009 von 1,6 % prognostiziert. Mitte 2007 lagen
all diese Werte noch meist gut Uber 2 %.
Erfreulich jedoch ist, dass Wachstumsimpulse
nun auch vermehrt aus dem Inland kommen
sollen.

USD/EUR

Der Euroist am 27 Februar 2008 erstmals Gber
die Marke von 1,50 USD/EUR gestiegen. Fir den
schwachen Dollar standen: US-Konjunkturdaten,
Rezessionsdangste und weitere Leitzinssen-
kungserwartungen der Federal Reserve Bank.
Flr Erholungstendenzen des Euros stehen: eine
stabile, nicht einknickende Konjunktur sowie
eine starke Wahrungspolitik der EZB. Auf kurze
Sicht drfte sich wenig an diesem Bild andern
und der USD weiterhin zur Schwache neigen.
Wir gehen jedoch nach wie vor davon aus, dass
der Greenback in der zweiten Jahreshalfte
wieder fester tendieren wird, sobald sich die
US-Wirtschaft mit dem Rickwind der expansiv
angelegten Geld- und Fiskalpolitik erholt und die
Markte sich darauf einstellen, dass die Fed ihre
Geldpolitik irgendwann — voraussichtlich Anfang
2009 - wieder straffen wird.

Die Dollarentwicklung hatim Moment noch keine
signifikanten Auswirkungen auf NanoFocus, da
durch die hohe Qualitat der Produkte und den
Verkauf Uber qualifizierte Vertriebsorganisationen
mit eingeflhrtem Kundenstamm der Preisan-
stieg kompensiert werden kann. Ein Wahrungs-
risiko besteht fir das operative Geschaft nurin
geringem Mal3e, da zum einen die Rechnungen
grotenteils in Euro fakturiert werden und die
Summe der Darlehen an die NanoFocus Inc.
auf Dollarbasis im Uberschaubaren Rahmen
ist. Durch den (weiteren) Dollarverfall besteht
ein Risiko in der absoluten Verteuerung der
Produkte gegeniber den Wettbewerbern, die
im Dollarraum produzieren und insbesondere in
den USA und Asien anbieten. NanoFocus wird
durch die Vereinbarung fester Konditionen mit
ausgesuchten Branchenpartnern im Ausland
hier gegensteuern.



Die Entwicklung der kurz- und mittelfristigen
Zinslandschaft wird auf stabilem Niveau
gesehen, so dass die Investitionsbedingungen
insbesondere fir Technologieunternehmen wie
NanoFocus weiterhin sehr interessant bleiben.

Zusammenfassend ldsst sich festhalten, dass das
weltweite gesamtwirtschaftliche Umfeld zwar
schon Schwachen zeigt, insbesondere aber der
fr uns relevante volkswirtschaftliche Indikator
+Ausrlstungsinvestition” — trotz Konsolidierung —
nach wie vor eine hohe internationale Investiti-
onsbereitschaft fir IndustriegUter widerspiegelt.
Hiervon profitierte auch die NanoFocus AG in
2007. Dieser Trend wird voraussichtlich auch in
2008 anhalten.

Die NanoFocus AG rlstet alle Branchen
mit Gerdten aus. Somit ist das Geschaft
der NanoFocus AG grundsétzlich nicht von
einzelnen Branchen abhangig. Zurzeit werden
jedoch schwerpunktmallig Gerate in die
Bereiche Maschinen- und Anlagenbau, Auto-
motive-Industrie und Elektrotechnik/Elektronik
verkauft.

Maschinen- und Anlagenbau

Der Branchenverband VDMA ist optimistisch:
Der Auftragseingang im Maschinenbau steigt
kraftig an. Fir den deutschen Maschinen- und
Anlagenbau war 2007 ein Rekordjahr. Wie der
Verband Deutscher Maschinen- und Anlagen-
bau (VDMA) Anfang Mérz 2008 in Frankfurt
verklndete, kletterte der Auftragseingang auch
in 2008 weiter.

Im weniger schwankungsanfélligen Drei-
Monats-Vergleich November 2007 bis Januar
2008 wurde gegentber der entsprechenden
Vorjahresperiode eine Auftragssteigerung von
9% verzeichnet. Dabei zogen die Orders aus
dem Inland um 3 % und jene aus dem Ausland
um 13 % an.

., Der Bestelleingang im Maschinenbau legte im
Januar 2008 nur verhalten zu. Die Inlandsnach-
frage stagnierte auf dem bereits hohen Niveau
des Vorjahresmonats’ kommentierte VDMA-
Chefvolkswirt Dr. Ralph Wiechers das Ergebnis.
.Auch bei den Auslandsorders ist trotz einiger
Grofdauftrage inzwischen eine Abschwachung
der Wachstumsdynamik erkennbar.”

Laut VDMA-Prasident Wittenstein mussen
die konjunkturellen Risiken starker gewichtet
werden. Trotzdem rechnet der VDMA mit einer
nochmaligen Ausweitung der Produktion um
5%. Wittenstein stlitzt seine Prognose auf
das erstklassige Angebot an Maschinen und
Anlagen.

NanoFocus hat die Kapazitaten bereits in den
letzten beiden Jahren ausgebaut und ist gut
gerustet, um von den positiven Nachfragetrends
zu profitieren. NanoFocus kann die positiven
Einschatzungen der VDMA bestéatigen.



Elektrotechnik- und Elektroindustrie

Von der guten Auftragslage im Maschinenbau
als wichtige Abnehmerbranche profitierte auch
die Elektrotechnik- und Elektronikindustrie. Laut
Bericht der Branchenorganisation ZVEI sind
Umsatz und Produktion zum vierten Mal in
Folge gestiegen. Flr 2008 erwartet der Verband
in Deutschland ein Umsatzwachstum von gut
4 %. Wichtigste Treiber des Wachstums
sollen Automation und Energietechnik sein;
letztere konnte schon bis Ende September
2007 mit 26 % Zuwachs glanzen — allerdings
mit einer stark aus dem Ausland getriebenen
Nachfrage.

Insbesondere der Backendbereich der Elektronik
sowie die Leiterplattenindustrie werden von die-
ser positiven Grundtendenz getragen und auch
erste Schritte im Bereich der vollautomatisierten
Messprozesse inkl. Automationssysteme sollten
flr nachhaltiges Wachstum bei NanoFocus
sorgen.

Automotive

Zwiegespalten war 2007 die Konjunktur in der
Automobilindustrie: Bei Pkw-Neuzulassungen
musste bis Ende November ein Minus von 9 %
auf etwa 3,17 Mio. Fahrzeuge hingenommen
werden. Produktion und Export erreichten
Rekordwerte; insbesondere der Nutzfahrzeug-
markt boomte.

Far 2008 ist die Grundstimmung weiterhin
optimistisch, wenn auch von der\Wahrungsseite
vermehrt starker Gegenwind erwartet wird.
Experten rechnen damit, dass die Entwicklung
des USDs und die Abwertung des Yen die
Expansion bremsen durften. , Mit nahezu
1 Mio. Pkw ist China inzwischen der wichtigste
Auslandsmarkt flr unsere Hersteller’, erlautert
Matthias Wissmann, Prasident des Verbandes
der Automobilindustrie (VDA).

NanoFocus sieht sich im Automobil- und
Zuliefererbereich gut positioniert, mit einem
Schwerpunkt in Forschung und Entwicklung
und bei der immer bedeutenderen Qualitats-
sicherung. Erste Business Solutions wurden
erfolgreich im Markt platziert und sollten sich
2008 im Umsatz deutlich niederschlagen. Die
Entwicklungszyklen und die Errichtung neuer,
innovativer ProduktionsstraRen haben in diesen
Bereichen Vorlaufzeiten von bis zu 8 Jahren.

Optische Technologien

DerWeltmarkt fur optische Technologien lag im
Jahr 2005 bei bereits bedeutenden 150 Mrd.
EUR. Mehr als 100.000 Beschéftigte sind derzeit
alleine in Deutschland in dieser Industrie beschaf-
tigt. Nach Schatzungen des Branchenverbandes
SPECTARIS halt die deutsche Industrie bei den
optischen Technologien einen Weltmarktanteil
von rund 25 %.



Die Unternehmen im Teilbereich der optischen,
medizinischen und mechatronischen Industrie
in Deutschland rechnen flr das laufende Jahr
2008 ein erneutes Umsatzwachstum von 8 %
auf insgesamt nunmehr 46 Mrd. EUR. Bei der
Beschaftigtenzahl wird ein Anstieg um 3%
auf dann rund 242.000 Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter erwartet, die Anzahl der Branchen-
betriebe dirfte im laufenden Jahr fast konstant
bei etwa 2.700 Firmen liegen. Diese Prognose
gab SPECTARIS-Geschaftsflihrer Sven Behrens
bekannt.

Mit einem Umsatz von Uber 42 Mrd. EUR erzielten
die Unternehmen der optischen, medizinischen
und mechatronischen Industrie nach vorldufigen
Zahlen bereits im Jahr 2007 ein klares Plus von
8,6 %. Das Inlandsgeschaft konnte dabei um
8,8 % zulegen und erreichte einen Wert von
176 Mrd. EUR. Mit 24,7 Mrd. EUR und einem
Plus von 8,5 % lag auch der Auslandsumsatz
der deutschen Hersteller deutlich Uber dem
Vorjahresniveau. Die Exportquote betrug damit
im vergangenen Jahr unverandert 58 %. Der
anhaltende Wachstumstrend der Zukunftsbran-
che hatte entsprechend positive Auswirkungen
auf die Beschaftigung: Die Anzahl der Mitarbeiter
konnte 2007 mit rund 235.000 Beschaftigten
um 5% gesteigert werden, die der Branchen-
betriebe blieb mit einem leichten Plus von 1,3 %
nahezu konstant bei rund 2.690 Firmen.

Die Tendenz — stabiles Wachstum sowohl im
Inland als auch im Ausland — zeigte sich im ver
gangenen Jahr in nahezu allen Teilbranchen der
optischen, medizinischen und mechatronischen
Industrie. Dazu gehdren auch die Branchen-
bereiche Photonik und Prazisionstechnik (Laser,
Lichtmikroskope, Analyseverfahren, Dateniber
tragung) sowie Medizintechnik. Bei der Hohe
der Zuwachsraten gab es naturgemafR deutliche
Unterschiede. So erzielte die Industrie fir Laser
und Optische Komponenten mit einem Plus
von 12 % auf rund 9 Mrd. EUR ein besonders
starkes Wachstum.

Nach einer Studie von SPECTARIS und der Per-
sonalberatung IFP sehen 64 % der SPECTARIS-
Mitglieder den Fachkraftemangel als wichtigste
Herausforderung in den nachsten 5 bis 10 Jahren,
noch vor der Internationalisierung (32 %) und
dem Thema Kosten und Investitionen (23 %).

NanoFocus profitiert hiervon durch die Platzie-
rung in einem Teilbereich dieses Marktes.

Risiken

Far alle genannten Branchen gilt das Risiko eines
Ertragsriickgangs durch Preisriickgange und
hohe Rohstoffpreise. AuRerdem beeintrachtigt
der starke Euro sowohl die Exporterlse als auch
das Preisniveau im Euroraum.



Mikrosystemtechnik/MEMS

Ein Micro-Electro-Mechanical System (MEMS)
ist die Kombination aus mechanischen Ele-
menten, Sensoren, Aktoren und elektronischen
Schaltungen auf einem Substrat bzw. Chip (siehe
auch System on Chip, SoC). Innerhalb des VDMA
ist die Mikrosystemtechnik (MST) eine Trend-
branche innerhalb des VDMA. Ahnlich wie die
Nanotechnologie ist die MST eine Schissel- und
Querschnittstechnologie. Mikrosysteme sparen
aufgrund ihrer geringen GroéRe Platz, Gewicht,
Material und Energie. Uber ihre integrierende
Funktion liefert die Mikrosystemtechnik die noti-
gen Schnittstellen, um innovative Entwicklungen
aus neuen Technologiefeldern wie der Bio- oder
der Nanotechnik in Produkte zu integrieren. In
der Mikrosystemtechnik liefert sich Deutschland
ein Kopf-an-Kopf-Rennen mit den USA um die
Innovations- und Marktflhrerschaft.

Die Wachstumschancen in der MST sind enorm.
Das weltweite Marktvolumen der MST liegt
im dreistelligen Milliardenbereich; es werden
jéhrliche Wachstumsraten von 16 % prognos-
tiziert (Quelle: BMBF, VDE 9/2006, Nexus
Research). Mafdgebend fir die Unterstitzung
und Einschéatzung in diesen Berichten sind das
Bundesforschungsministerium BMBF und der
VDE sowie der Branchenverband der VDMA,
Mikrotechniken und -komponenten.

Der Einsatz von MEMS ist tberall dort denkbar
und sinnvoll, wo Sensoren/Aktoren und Elektro-
nik zusammenarbeiten. Medizinprodukte sowie
Produkte aus den Bereichen Sicherheitstechnik,
Sport, Life Sciences und Logistik kénnen mit
Hilfe von MEMS vielseitiger, einfacher, intelli-
genter, kleiner und leistungsfahiger werden.

Die Industrieanalysten der franzosischen
Researchers YOLE Developpement sind der
Ansicht, dass das Wachstum der nachsten
5 Jahre hauptséachlich auf bestehenden Produkten
und neuen, auf Silizium basierten Entwicklungen
beruhen wird. Sie sehen ahnliche Wachstums-
raten und auf der Basis 2007 bis zum Jahr 2012
fast eine Marktverdopplung von 7 Mrd. USD auf
13 Mrd. USD in 2012.

Trends in diesem Segment werden das Outsour
cing von Dienstleistungen, die Einbindung der
Halbleiter-Hersteller in die Prozesse, sowie die
Verlagerung der hauseigenen Produktion hin zur
Auftragsfertigung sein.

Nanotechnologie

Nanotechnologie gilt als Zukunftstechnologie
schlechthin. Nanotechnologie beschaftigt sich
mit der Forschung und Konstruktion in sehr klei-
nen Strukturen: Ein Nanometer entspricht einem
Millionstel Millimeter. Anwendungen entste-
hen in der Energietechnik — Brennstoff- und
Solarzellen —, in der Umwelttechnik — Mate-
rialkreisldufe und Entsorgung — oder in der
Informationstechnik — neue Speicher und Prozes-
soren —, aber auch im Gesundheitsbereich. Die
Anwendungsmadglichkeiten dieser Technologie
sind immens.



Klnftige Fortschritte der Nanotechnologie
entscheiden mit Uber die weitere Entwicklung
zukunftstrachtiger Branchen. Das Bundesfor
schungsministerium setzt auf diese Technologie
und hat hierzu die neue ,,Nano-Initiative-Aktions-
plan 2010" die umfangreiche Férdermafinahmen
beinhaltet, vorgestellt.

Ausgangslage

Die industrielle Eroberung der Nanometer
Dimension hat bereits eingesetzt. Ahnlich wie in
der Informationstechnik geht die Erforschung der
physikalischen Grundlagen und die Entwicklung
und Markteinflihrung erster Produkte Hand in
Hand. In der Elektronik gehért die nanoskalige
Strukturierung bei der Chipherstellung oder bei
der Entwicklung neuer Festplatten fir Computer
schon heute zum Handwerk. Aber auch fiur
viele andere in Deutschland wichtige Industrie-
branchen wie Chemie, Pharma, Automobilbau,
Informationstechnik oder Optik hangt die
kiinftige Wettbewerbsfahigkeit ihrer Produkte
von der ErschlieRung des Nanokosmos ab. Die
kinftigen Fortschritte der Nanotechnologie sind
entscheidend fir die weitere Entwicklung dieser
Industriesektoren.

Der Boom der Nanotechnologien

steht noch bevor

Anleger, die von diesem Innovationsschub
profitieren wollen, sollten sich auf Unterneh-
men konzentrieren, die nicht nur an neuen
Produkten arbeiten, sondern auch an einer
Verbesserung ihrer internen Ablaufe und ihrer
Organisation. Die Analysten der Credit Suisse
halten demnach Nanotechnologien flr einen

der vielversprechendsten Bereiche neben
Gesundheit, Energieerzeugung, Verbraucher-
elektronik und neuen Werkstoffen. Der Markt
fir Produkte mit Nanotechnologie, die im
Bereich von gerade einmal einem Miillionstel
Millimeter arbeitet, wird, so schatzen Fachleute,
in den nachsten 10 bis 15 Jahren Billionen Dollar
erreichen. Der Fortschritt bei der Verbesserung
von Solarzellen und Batterien mit Hilfe der
Nanotechnologie kann als Beispiel dienen. Die
jahrliche Gesamtwachstumsrate des Marktes
far Solarzellen hat in den letzten Jahren bei
35 % gelegen und die Wachstumsprognosen
werden fast wdchentlich nach oben korrigiert.
Der Anstieg bei den Rohstoffen und die Nach-
frage nach Geréaten, die sparsamer im Verbrauch
sind, flhren zu innovativen Entwicklungen auf
Nanotechnologie-Basis, sagt Uwe Neumann,
Research Analyst der Credit Suisse. Der welt-
weite Batteriemarkt wird auf 50 Mrd. Dollar
geschatzt. Darin inbegriffen sind 6 Mrd. Dollar
an wiederaufladbaren Batterien. Allerdings ist
die Lebensdauer von wiederaufladbaren Bat-
terien noch zu kurz und die langen Ladezeiten
entsprechen nicht den Verbrauchererwartungen.
Mit Hilfe der Nanotechnologie wird es bald
moglich sein, neue Batterien flr elektrisch
betriebene Autos zur Marktreife zu fihren, die
in nur 10 Minuten aufgeladen werden kdnnen
und dann eine Reichweite von 305 Kilometern
haben, berichtet Neumann.



1 — Lux Research,

. The Nanotech report”,

4th Edition June 2006
2 — Lux Research,

. The Nanotech Report”,

5th Edition November
2007

Marktvolumen fir nanotechnologische
Produkte und Dienstleistungen

» Marktvolumen

» 2005: 32 Mrd. USD (Lux Research’)

» 2006: 50 Mrd. USD (Lux Research?)
2010(e): 1 Billion USD (Evolution Capital)
2014(e): bis zu 2,6 Billionen USD

(Lux Research)

Jahrliche Wachstumsraten: 15-17 %
Globales F&E-Budget weltweit per 2006:
9,6 Billionen USD

v

v

v

v

Qualitatssicherung, Standardisierung

und Normung

Die Sicherstellung der Qualitat von mikro- und
nanostrukturierten Produkten und Prozessen
ist weltweit flr alle Unternehmen und Insti-
tutionen ein strategischer Vorteil im globalen
Wettbewerb. Produkt- und Prozessqualitat
erzeugen hohen Nutzen fir den Anwender.
Ungenlgende Qualitat kann umgekehrt zu
wirtschaftlichen Schaden und Imageverlusten
fihren. Normen und Standards sind nicht nur
ein Schlissel fir den Zugang zu Markten, sie
sind auch ein wichtiges Instrument, um den

NanoFocus ist als Pionier und Ausrlster in der Technologietransfer zwischen Wissenschaft und

Schlisseltechnologie Nanotechnologie hervorra-
gend positioniert und gehort zu den weltweiten
Innovationstreibern. NanoFocus selbst stellt
einerseits Gerate zur Charakterisierung von
Mikro- und Nanostrukturen her, integriert aber
andererseits auch nanotechnologische Kompo-
nenten in die eigenen Produkte.

Industrie zu beschleunigen.

Das Bedurfnis der Anwender nach internationaler
Konkurrenzfahigkeit, Marktdurchdringung und
nach der Vermeidung von Produktionsschaden
sowie umsatzrelevanten |mageverlusten
bilden die Grundlage von NanoFocus als
Ausruster und Wegbereiter von High-End-
Qualitatssicherungssystemen.

In der Nanooptik werden ebenso wie in der
Nanoelektronik aul3erordentlich hohe Anspriiche
an die Qualitat gestellt. Um diese Qualitat zu
gewahrleisten, werden kontinuierliche Mess-
und Prifvorgange von Arbeitsgegenstanden und
Umfeldbedingungen vorgenommen. Deshalb
hat die Beherrschung der dabei einzusetzenden
Analyseverfahren eine hohe Prioritat. Es ist auch
erforderlich, die QualitatssicherheitsmalRnahmen
bzw. Arbeitsvorschriften selbst zu validieren und
bei Bedarf anzupassen.



Insgesamt zeigt sich, dass die Qualitats-
sicherung gerade in der Nanotechnologie
aufgrund des Umgangs mit Nanomaterialien
von grofRer Bedeutung ist. Sie gewahrt
die Reproduzierbarkeit und Einhaltung der
Qualitatsstandards fir Nanoprodukte und der
notwendigen Prozessparameter.

NanoFocus versteht sich als Enabler fur alle
innovativen Unternehmen, die sich mit der
Veredelung ihrer Produkte und Prozesse vom
Mikro- bis in den Nanometerbereich beschéftigen.
NanoFocus ist Ausrlster mit leistungsfahigen
3D-Oberflachenanalysetools (Nanotools) fur
Industrien in allen betrieblichen Bereichen und
allen Branchen.

Dabei verfolgt NanoFocus den ,Top-Down-
Ansatz” in der Nanotechnologie, d. h. den
physikalischen Weg von der Mikro- in die
Nanotechnologie. NanoFocus nutzt diesen
.Megatrend des 21. Jahrhunderts’ verbunden
mit der weiterhin zukunftsweisenden Bedeutung
der Qualitatssicherung. Die Industrien haben
hierfir ein Grundbudget und einen Bedarf an
werterhaltenden und wachstumsfoérdernden
Investitionen. Durch die Gerate von NanoFocus
kdnnen neue Technologien erforscht und beste-
hende veredelt werden. Damit werden Werte
erhalten und neue geschaffen.

Im Vergleich zu den in der Qualitatssicherung
bereits etablierten und reifen Verfahren
(2D-Machine-Vision-Systemen) erfordert die Cha-
rakterisierung der Mikro- und Nanotechnologie
neuartige Methoden und Systeme.

NanoFocus steht mit seinem kompletten Pro-
duktangebot (One-Stop-Shop) erst am Beginn
der Wachstumsphase des Produktlebenszyklus
der neueren 3D-Verfahren. Bisher werden primar
mit Machine-Vision-Systemen 100 %-Kontrollen
an jedem einzelnen Produkt durchgefihrt.
Diese Verfahren sind eingeschrankt hinsicht-
lich Auflésung und 3D-Prézision. Durch die
ultraprazise, hochauflosende und sehr schnelle
3D-Messmadglichkeit wird eine Verlagerung
des Qualitatssicherungsansatzes erreicht. Die
Genauigkeit der NanoFocus-Messtechnologien
ermoglicht die komplette Kontrolle und teilweise
Regelung des Produktionsprozesses durch
sehr genaue reprasentative und selektive
Messungen.

Der Markt der ,Nanotools” ist dadurch gekenn-
zeichnet, dass sehr viele potenzielle Nachfrager
einigen wenigen grof3en und kleinen Anbietern
gegenilberstehen. NanoFocus will durch die
Konzentration auf seine Starken die sich bie-
tenden Chancen des Nanotechnologietrends
nutzen, um profitabel zu wachsen. Es wird eine
so genannte Matching-Strategie favorisiert:
die Konzentration der internen Starken auf die
externen Chancen.



1.1.2 Politische und gesetzliche Rahmen-
bedingungen (D, EU, USA, ASIEN)

Die politische Landschaft ist durch eine unter-
nehmensorientierte und wachstumsfordernde
Grundstruktur in Deutschland, der EU und den
internationalen Industriestaaten gekennzeichnet.
Die fortschreitende Erweiterung der EU sorgt
zudem flr einen wachsenden Markt und flr
die Beseitigung nationaler und internationaler
Handelsbeschrankungen.

International wird die Nanotechnologie als eine
der Schlisseltechnologien des angehenden
21. Jahrhunderts gesehen. Entsprechend grof3
ist die Bereitschaft, diesen Bereich weiter zu
férdern.

Eine weitere positive politische Dynamik wird
insbesondere in Deutschland durch das vom
BMBF gestartete Programm ,, Nano-Initiative
— Aktionsplan 2010" initiiert. Das Programm
wurde als wichtiger Teil der Hightech-Strategie
der Bundesregierung ressortlibergreifend
entwickelt.

Durch die weltweite Verscharfung der Sicher
heitstechnik profitiert NanoFocus weiterhin durch
seine einzigartige ,,Fingerprint”-Technologien.

Um das Thema Forschung und Innovation im
Bereich der Nanotechnologie starker mit der
Industrienormung zu verzahnen, fordert die Bun-
desregierung das auf mehrere Jahre angelegte
Projekt ,, Innovation mit Normen und Standards”
des Deutschen Instituts fir Normung (DIN).

Deutschland hat im internationalen Vergleich
gute Voraussetzungen, die Potenziale der
Nanotechnologie zu nutzen. Die Hohe der F&E-
Ausgaben verschiebt sich zugunsten Europa
und Asien.

1.1.3 Umsatzentwicklung

Die Umsatze sind im Berichtsjahr 2007 erneut
deutlich angestiegen. Sie betragen 5.313TEUR
und liegen damit rund 19 % Uber den Vergleichs-
zahlen des Vorjahres in Hohe von 4.476 TEUR.
Vom Umsatz entfallen 1.303TEUR (einschlieRlich
OEM-Produkte) auf die Produktlinie pscan
(24,5 %), 2.963 TEUR (einschlief3lich OEM-
Produkte) auf die Produktlinie psurf (55,7 %).
Zusatzlich zu den Gerateumsatzen mit psurf
und pscan wird mit korrespondierenden Dienst-
leistungen ein Umsatzanteil von 19,7 % erzielt.
Dies entspricht absolut 1.047 TEUR. Der Service
umfasst Dienstleistungen an den Geraten wie
Auslieferung, Wartung, Aufristung von Soft-
und Hardware sowie Mieten, Schulungen und
Messdienstleistungen.

Den gréRten Umsatzanteil mit einer Uberdurch-
schnittlichen Wachstumsrate zeigen erneut
die Produkte der psurf-Technologie. Damit
haben sich die prozentualen Umsatzanteile
erwartungsgemaf zugunsten der flachenhaft
messenden Konfokal-Multipinhole-Technologie
weiter verschoben. Da diese Technologie und
die darauf basierenden psurf-Produkte erst am
Anfang der Lebenszykluskurve stehen, ist fir
diese Produktlinie mit weiterem Uberdurch-
schnittlichem Wachstum zu rechnen.



Nichtsdestotrotz wird die pscan-Technologie
auch in 2008 ein bedeutender Umsatztrager
bleiben. Insbesondere die Einsatzbereiche in der
Elektronikindustrie erfordern spezielle Losungen,
die mit den pscan-Geraten von NanoFocus
hervorragend geldst werden kénnen. Korrespon-
dierend zum Standardgerat , usurf explorer” soll
im laufenden Geschaftsjahr ein Standardgeréat
.Jscan explorer” fertiggestellt werden. Ebenso
ist ein neuartiger Liniensensor auf Basis der
uscan-Technologie in der Entwicklung.

In beiden Produktlinien wurden zusammen
61 komplette Stand-Alone- bzw. OEM-3D-
Qualiatssicherungssysteme und die damit
zusammenhangenden Komponenten und Dienst-
leistungen verkauft. Das absolute Wachstum in
verkauften Stlickzahlen von 13 Stlick entspricht
einem mit dem Markt in Einklang stehenden
Wachstum von 27 %. Wichtig fir NanoFocus
ist einerseits, dass die Preise und Werthaltigkeit
der verkauften Gerédte ebenfalls ansteigen,
andererseits mit dem Standardgerat auch
kostenglinstige, sehr stark auf Preis-Leistung
ausgerichtete Gerate angeboten werden.

Der Verkauf der Gerate des Typs psurf steigerte
sich planmaRig auf 40 Stlick, gegeniber 30 in
2006 und 20 Geraten in 2005. Die Technologie
vom Typ pscan war stabil mit 21 Verkaufen in
2007 gegenlber 18 in 2006 und 22 Stlick im
Jahr 2005.

Gesamtleistung

Die Gesamtleistung, die sich aus den Kom-
ponenten Umsatz, Bestandserhohungen,
aktivierte Eigenleistungen und sonstige
Ertrdge zusammensetzt, konnte im Berichtsjahr
2007 deutlich von 5.249 TEUR auf 5.807 TEUR
gesteigert werden. NanoFocus erzielte hier
einen Anstieg von Uber 11 %. Grund fir den
unterdurchschnittlichen Anstieg gegentber
dem Umsatz ist die planméf3ige Reduzierung
offentlicher Forderung.

Umsatzverteilung nach Regionen

Die Umsatzverteilung nach Regionen ist stabil
geblieben. Fir das laufende Geschaftsjahr plant
NanoFocus eine weitere Verschiebung vor allem
zugunsten des asiatischen und nordamerika-
nischen Marktes.

Die aktuelle Verteilung lasst sich abgerundet
wie folgt darstellen:

-:I:I 2006

2005

TEUR % % %
2.738 52 49 60
1.084 20 19 15
684 13 14 15
807 15 18 10

Deutschland
Europa (6 Lander)
Asien

Nordamerika

Im Berichtsjahr wurde die psurf-Technologie
bevorzugt in Deutschland und als OEM-Geschaft
in Nordamerika verkauft. In Asien und Nord-
amerika wird zunehmend die psurf-Technologie
abgesetzt.

Grafische Darstellung auf den

Umschlaginnenseiten.



Umsatzverteilung nach Branchen
Die Entwicklung der Umsatzverteilung nach
Branchen lasst sich wie folgt darstellen:

Z[ilF8 2006 2005

Grafische Darstellung auf den
Umschlaginnenseiten.

% % %

Materialwissenschaft 26 18 18
Maschinen/Werkzeuge 19 15 2
Elektronik 17 28 20
Fingerprint/Public Safety 15 20 5
Egigiéﬁzpler, Keramik, 10 9 15
Medizintechnik, MEMS 7 7 18
Automotive 6 10 22

NanoFocus ist grundsatzlich in allen Branchen
vertreten, jedoch nicht wesentlich von einer
Branche abhéngig. Durch den Verkauf in fast
alle Industriebereiche wird das Risikoprofil
des Umsatzes gestreut. Die Verschiebung der
Branchengewichte gibt Aufschluss darlber, in
welchen Branchen aktuell ein Boom bei der
Forschung bzw. Fertigung besteht.

NanoFocus hatte in 2007 einen Branchen-
schwerpunkt im Bereich der Materialwis-
senschaft mit 26 % und einem Zuwachs von
plus 8 Prozentpunkten. Der Grund hierfir liegt
in der Erforschung zahlreicher Werkstoffinno-
vationen, die mit Hilfe der NanoFocus-Geréate
erforscht und entwickelt werden kénnen. Auch
fr 2008 erwartet NanoFocus in diesem Bereich
gewohnt stabile Nachfrage.

Der zweite wichtige Bereich ist die Branche
Maschinen/Werkzeuge mit einem Umsatzanteil
von 19 % (Vorjahr: 15 %). Das Umsatzplus von
4 Prozentpunkten zeigt den nationalen und
internationalen Boom beim Maschinen- und
Anlagenbau. Die NanoFocus AG profitiert von
diesem Wachstum und geht von einer Fort-
setzung dieses Trends in 2008 aus.

Die Branche Elektronik/Elektrotechnik mit einem
Umsatzanteil von 17 % (Vorjahr: 28 %) ist der
drittstarkste Bereich. Zwar wird ein optisches
Umsatzminus von 11 Prozentpunkten angezeigt,
absolut hat sich jedoch wenig verandert. Die
NanoFocus AG will weiter von der stabilen
Nachfrage im Bereich Elektronik profitieren und
wird durch neue Produkte in diesem Bereich
kinftig wieder Anteile gutmachen.

Der Bereich Public Safety zeigt stabile absolute
Umsatze. Der Hauptkunde in diesem Bereich ist
der Weltmarktfihrer fir Geschossprifmaschi-
nen in der Forensik, FTl aus Kanada. NanoFocus
erwartet im laufenden Geschaftsjahr einen
Orderanstieg und wird damit einer der \Wachs-
tumstreiber fir das Geschéftsjahr 2008 sein.

Der Bereich Chemie, Papier, Keramik und
Kunststoffe konnte sich wieder auf gewohntem
Niveau einpendeln und verzeichnete einen
Zuwachs von 8 Prozentpunkten. Der Bereich
wird in Zukunft nach wie vor Bedeutung haben,
zumal die Innovationsentwicklung durch den
Einsatz von Mikro- und Nanotechnologie starker
an Bedeutung gewinnt.



In der Medizintechnik/MEMS blieb mit 7 % in
2007 alles unverandert. NanoFocus hat hier
hervorragende Einzellésungen kreiert. Diese
konnten allerdings noch nicht mehrfach verkauft
(skaliert) werden. FUr diese Branche sehen wir
zunachst stabile Nachfrage.

Der Umsatzanteil im Bereich Automotive
ging zwar um minus 4 Prozentpunkte zurdck,
NanoFocus hat aber interessante Losungen
erzeugt, wie z.B. den psurf cylinder, dessen
Durchbruch international bevorsteht. Wir erwar
ten daher flr diese Branche deutliche Impulse fur
das Geschaftsjahr 2008, zumal NanoFocus auch
ein neues 3D-Inline-Qualitatskonrollverfahren
entwickelt hat, welches in der Automobilindustrie
grofRen Zuspruch findet (Shape-from-Shading-
Technologie).

Zusammenfassend lasst sich feststellen,
dass im Geschéftsjahr 2007 erstmals auch
Skalierungseffekte durch die Markteinflihrung
von Standardprodukten greifen. NanoFocus
geht fUr das Jahr 2008 von einer Fortset-
zung dieses Trends aus. Wir erwarten, Uber
dem Grundmarktwachstum von 20 %, den
Umsatz weiter Uberproportional auszubauen.

NanoFocus generiert den Umsatz primar
durch einen hauseigenen Vertrieb. Externe
Kooperations- und Vertriebspartner werden
dabei im Sinne eines Partnermodells integriert.
NanoFocus nutzt dabei die Branchenexpertise
seiner Partner und deren Kundenzugang, um
die technologisch flhrenden Produkte in einer
Vielzahl von Marktnischen zu platzieren.

Der Vertrieb der NanoFocus AG wird weiter
ausgebaut. Neben personeller Verstarkung der
Abteilung vor Ort ist insbesondere der indirekte
Vertrieb durch Partner in ausgewahlten Branchen
eine Strategie flr 2008. NanoFocus wird im
Laufe des Geschaftsjahres ein standardisiertes
Partnermodell etablieren, das neben den bereits
vorhandenen externen Branchenpartnern flr
weitere Umsatzbelebung sorgen wird.

Die 6ffentliche Wahrnehmung der NanoFocus AG
ist im Berichtsjahr erwartungsgemal(’ gestiegen.
Neben zahlreichen Veréffentlichungen in Fach-
magazinen sorgten Aktivitdten am Kapitalmarkt
far mehr Préasenz der Marke NanoFocus. Die
Investitionsneigung ist mittlerweile auch in
Deutschland splrbar angestiegen, so dass
NanoFocus im nachsten Jahr einen nachhaltigen,
erneut mindestens zweistelligen Umsatzanstieg
anstrebt.

I.1.4 Produktion

Die Produktion bei NanoFocus ist gekenn-
zeichnet durch eine flache Fertigungstiefe. Das
Konzept standardisierter Module ermaoglicht
eine Erfullung des Kundenbedarfs bei opti-
mierten Produktionskosten und ist im Laufe
des Geschéftsjahres 2007 um Standardgeréate
erweitert worden.



Einfache Komponenten werden zur Fertigung
an externe Zulieferer vergeben. Wichtige Kern-
komponenten werden bei NanoFocus selbst
gefertigt, integriert und nach abschlieRenden
Qualitatstests an die Kunden ausgeliefert.
Auf diese Weise kann NanoFocus kurze Fer-
tigungszeiten sicherstellen. Bei optimaler
Logistik betragen sie rund einen halben Tag fur
ein Standard-uscan und anderthalb Tage fir ein
Produkt der Marke psurf.

Durch eine fortlaufende Professionalisierung
in den Organisationsabldufen und eine grof3-
zlgigere Gestaltung der Betriebsflachen ist die
Aufstockung der Produktion bei Bedarf schnell
moglich, insbesondere hinsichtlich der OEM-
Zulieferung der psurf-Technologie. Kurzfristig
kénnen dann bis zu 100 weitere zuséatzliche
Systeme gefertigt werden.

Mit dem Umzug in ein neues und grof3eres
Gebaude am Standort Oberhausen wurde bereits
schon im Jahr 2006 insbesondere die Flache fiir
die Fertigung ausgeweitet und den Ablaufen
gemald aufgeteilt. Die Teilschritte Arbeitsvor
bereitung, Modulfertigung (Optik, Elektronik,
Mechanik), Assemblierung, Lagerhaltung und
Versand wurden an die raumliche Gliederung
des Fertigungsprozesses angepasst. Es besteht
dartber hinaus die Option auf weitere Flachen,
die bei Bedarf hinzugemietet werden kénnen.

Die ISO-Zertifizierung wurde in 2007 weiter
vorangetrieben, ein Audit soll im Laufe des
Jahres 2008 erfolgreich abgenommen werden.
Die Optimierung der Geschéaftsprozesse,
insbesondere der Fertigungsablaufe, steht
dabei im Vordergrund. Die Zertifizierung ist ein
neues Qualitatssiegel flr die Produktion der
NanoFocus AG.

In diesem Zusammenhang wurden bereits
in der Vergangenheit und werden auch in der
Zukunft das Warenwirtschaftssystem und die
Prozessablaufe weiter optimiert. Mit der Reali-
sierung einer staubfreien Produktionsumgebung
wurde die Qualitat der Optikmodule erhoht. Die
Verwaltung der Materialwirtschaft ist Teil des
firmeneigenen ERP-Systems.

Die Produktion der Standardgerdte wurde
erfolgreich aufgenommen. Am neuen Produk-
tionsstandort kann rund das Dreifache produziert
werden. Zusatzliche Erweiterungsmaoglichkeiten
vor Ort sind vorhanden und wurden bereits per
Vertrag als Option gesichert.

Durch die erfolgreiche Durchfiihrung der Auswei-
tung und internen Prozessoptimierung wurden
die optimalen Strukturen geschaffen, um die
nachste Wachstumsstufe der NanoFocus AG
zu verwirklichen.



1.1.5 Beschaffungsmarkt

Verflgbarkeit und Preise flir eingekaufte Waren,
Dienstleistungen und Fertigungskomponenten
lagen im Rahmen der Unternehmensplanung.
Kostensenkungen konnten bei gleichzeitiger Lei-
stungssteigerung im abgelaufenen Geschaftsjahr
2007 erstmals geschaffen werden und werden
zuklnftig an Bedeutung gewinnen. Diese
werden zum einen durch den Einsatz kosten-
glinstiger technischer Baugruppen realisiert
und zum anderen durch einen fortlaufenden
Know-how-Zuwachs aus der eigenen Entwick-
lungsabteilung, der den Zugriff auf Alternativen
zu teuren Komponenten ermaglicht.

Insbesondere technologische Innovationen
wie die Multipinhole-Technologie und die neue
etablierte Shape-from-Shading-Technologie
fUhren zu Kostenreduktionen bei den eingesetz-
ten Materialien. Die sich hieraus ergebenden
Effekte werden sich mittelfristig weiter nieder
schlagen.

Preisentwicklung

Preissteigerungen beim Einkauf einiger Kom-
ponenten konnten durch Vereinbarung Uber
die Abnahme garantierter Mengen bzw. durch
Rahmenvertrage vermieden werden.

Bestandsgefahrdende Abhéangigkeiten von
Lieferanten bestehen nicht. Bei moglichem
Ausfall stehen ausreichend Alternativen zur
Verflgung, was vorlbergehend mit einem
héheren Aufwand verbunden sein kann. Dies
kann sich darin duBern, dass kurzfristig andere
Zulieferer zu hoheren Preisen oder mit langeren
Lieferfristen eingebunden werden missen.

I.1.6 Personal- und Sozialbereich

Mitarbeiterfihrung und -beteiligung

Die Grundlagen der Mitarbeiterfiihrung sind
bei NanoFocus in der Corporate Identity als
gemeinsame Unternehmenswerte festgelegt.

Das Projekt DIVINKU (Diversity, Innovation,
Kultur) wurde im Jahr 2007 erfolgreich abge-
schlossen. Es soll den Transformationsprozess
des Unternehmens hin zu einer nachhaltig wach-
senden effektiven Organisation mitgestalten.

Unternehmenskultur und Kommunikation

Die Verbesserung der Unternehmenskommu-
nikation und der gegenseitigen Wertschatzung
aller betrieblichen Ebenen bleibt eine wichtige
Herausforderung. Alle Mitarbeiter nahmen im
Geschéaftsjahr 2007 an einer professionellen,
speziell auf NanoFocus zugeschnittenen Flh-
rungsbefragung teil. Mit Hilfe eines externen
Beraters wurden die Erkenntnisse aus der
Befragung in Form eines Maflinahmenpaketes
umgesetzt.



Der gute Kommunikationsfluss wurde durch
regelmalRige Mitarbeiterversammlungen,
Abteilungsleitersitzungen, Newsletter und
Betriebsveranstaltungen beibehalten. Im Jahr
2007 wurde traditionell ein Firmenausflug
mit hoher Beteiligung durchgeflihrt. Auch fir
das kommende Jahr sind Aktivitaten geplant,
die die Identifizierung mit dem Unternehmen
erhdhen.

Die weiterentwickelte Unternehmenskultur
spiegelt sich auch in einer neu gestalteten Cor
porate Identity wider. Sichtbare Auspragungen
dafir sind Imagebroschire, Geschéftsbericht,
Unternehmensprasentationen, einheitlicher
Firmenauftritt und seit dem 1. Méarz 2008 auch
in Form eines neuen Internetauftritts.

Personalmanagement

Die Grundlage des praxisbezogenen Perso-
nalmanagements ist auf kleine Unternehmen
zugeschnitten und wird erfolgreich praktiziert.
Im Geschaftsjahr 2007 wurde mit Hilfe eines
Fachexperten ein umfassender Leitfaden fir
das jahrliche Mitarbeitergesprach entwickelt.

Ende 2007 waren insgesamt 42 Mitarbeiter
beschaftigt, davon 33 in Vollzeit, 4 in Teilzeit,
2 Auszubildende, 1 Doktorandin und 2 Prak-
tikanten. Am Standort Oberhausen waren
durchschnittlich 39 Mitarbeiter tatig. Hinzuzu-
rechnen sind 2 freie Vertriebsmitarbeiter, die fir
NanoFocus tatig waren. Daneben ist 1 Person
bei der NanoFocus Inc. beschaftigt.

Personalverteilung nach Abteilungen 2007

Abteilung m

%

IT 2,5
Kaufmannische Abteilung und IR 12,5
F&E 17,5
Strategische Projekte 7,5
Service 5,0
Applikation 10,0
Fertigung 12,5
Vertrieb und Marketing 22,5
Vorstand, Sekretariat 10,0

Umsatz pro Person

Der Umsatz pro Person konnte bezogen auf
durchschnittlich 35 Vollbeschaftigte auf ca.
152 TEUR im Jahr 2007 gesteigert werden.
Im Vorjahr wurden bei 31 Vollbeschéftigten
144 TEUR pro Mitarbeiter erwirtschaftet.

VergUtung des Vorstandes

Die Vergltung des Vorstandes ist erfolgsab-
hangig. Die Angemessenheit der Konditionen
wurde durch ein externes Gutachten belegt
und in Abstimmung mit dem Aufsichtsrat im
Dienstvertrag dokumentiert.



Qualifikation der Mitarbeiter

Etwa zwei Drittel der Mitarbeiter haben einen
akademischen Abschluss, die Mehrzahl im
technisch-wissenschaftlichen Bereich. Weiter-
hin haben ca. 10 % flr Fachbereiche relevante
Spezialabschlisse. Dies sind entscheidende
Grundlagen flr die hohe technologische Kom-
petenz der NanoFocus AG und fir die zukinftige
erfolgreiche Durchfihrung technologischer
Innovationen.

Die NanoFocus AG weist attraktive Pluspunkte fur
die Gewinnung hoch qualifizierter und motivierter
Mitarbeiter auf: eine wertschatzende Unterneh-
menskultur, weitgehend eigenverantwortliche
Handlungsmaoglichkeiten, Flexibilitat in der
Gestaltung der Arbeiten sowie technologische
und wirtschaftliche Herausforderungen. Die
Attraktivitat von NanoFocus als Arbeitgeber
dulert sich in der Vielzahl proaktiver Bewerber
flr nicht ausgeschriebene Stellen. Zudem ist
Oberhausen im Zentrum des Ruhrgebietes ein
Standort mit hervorragender Infrastruktur und
einer hohen Dichte qualifizierter Menschen.

1.1.7 Umweltschutz und Sustainability

Die NanoFocus AG ist in den Branchen
Feinmechanik und Optik in der Mikro- bzw.
Nanotechnologie tatig. Umweltschutzgefahr
dungen werden weiterhin nicht gesehen, da
lediglich feine Strukturen durch Lichttechnologie
berlihrungsfrei und ohne Einsatz von Hilfsmitteln
gemessen werden.

Risiken aus speziellen Gefdhrdungspotenzialen
der Nanotechnologie werden derzeit von Exper
ten diskutiert. Dies gilt jedoch in erster Linie fir
Nanopartikel. Da die NanoFocus AG Funktions-
oberflachen in nanoskaligen Dimensionen auf
technischen Oberflachen charakterisiert und
diese mit dem Substratkorper in der Regel fest
verbunden bzw. in dieser Matrix eingebunden
sind, ist fir NanoFocus eine Gefédhrdung der
Umwelt zum gegenwartigen Wissensstand nicht
erkennbar.

Umweltschutz allgemein

Die wesentlichen Bauteile der NanoFocus-
Systeme sind langlebig und kénnen entweder
aufgeristet, wiederverwertet oder kostenfrei
an NanoFocus zurlickgegeben werden.

NanoFocus kauft fertige Komponenten hinzu und
achtet bei der Herstellerauswahl auf Umwelt-
vertraglichkeit. Ein Grofsteil der Komponenten
entstammt den ebenfalls reinen Bereichen
Feinmechanik und Optik.

Produktherstellung

Die Produkte der NanoFocus AG sind komplex,
jedoch grofdtenteils aus umweltvertraglichen
Teilen und Komponenten hergestellt. Durch
eigene Entwicklungsarbeiten konnte der natur-
gemald geringe Anteil kritischer Bauteile weiter
verringert werden. Das Volumen elektronischer
Komponenten wurde teilweise um den Faktor
10 gesenkt, die Leistungsfahigkeit aber trotzdem
gesteigert.



Umweltgefahrdende Auswirkungen der Die wichtigsten Vorgange und
NanoFocus-Geschéftstatigkeit sind aufgrund Geschéftstatigkeiten in 2007
der flachen Produktion mit nur wenigen Arbeits- 1. Die Technologieplattform wurde in der Breite
schritten sowie einer reinen Fertigung (ohne und Tiefe erweitert:
Schmiermittel) nicht zu erwarten. Bleihaltige
Komponenten sind in den Geraten nicht ent- » Erste Applikationen im Bereich
halten. Im geringen Mafe wird Lotzinn zur Pla- ,, Shape-from-Shading”
tinenfertigung eingesetzt. Primar werden Stahl, » Markteinflihrung des Standardgeréts
Aluminium, optisches Glas, Granit, LEDs und psurf explorer
Elektronikmaterial zur Herstellung verwendet. » Entwicklung der Softwareldsung

ysoft automation
Anwendung der Produkte
Die Benutzung der NanoFocus-Produkte 2. Das Produktprogramm wurde explizit in Form
birgt keinerlei Risiken fir den Nutzer. Es wird von 4 Produktkategorien neu definiert. Diese

lediglich berthrungslos und ohne Einsatz von sind bestimmt durch Produktspezifikation,
Chemie durch optische Systeme mit Soft- Angebotsdefinition, Zielgruppe und Vertriebs-
wareunterstitzung gemessen. weg. Diese Kategorien werden zukinftig

auch nach dem geplanten IFRS-Reporting
Entsorgung die strategisch relevanten Segmente bilden.

Zurlckgegebene Produkte und Baukompo-

nenten werden, falls notig, von NanoFocus 3. Die Marketing- und Vertriebsstrategie wurde
gattungsgerecht im Rahmen der deutschen erfolgreich umgesetzt. Alle 3 Saulen haben
Umweltvorschriften entsorgt. zum Wachstum beigetragen.

1.1.8 Wichtige Vorgédnge im Berichtsjahr (
» Personeller Ausbau des Eigenvertriebs
Die Strategie der Skalierung, d. h. der Ausbau in Deutschland
der Geschaftstatigkeit, die bereits im Geschéafts- » Durchfihrung von Roadshows
bericht 2005 als Zielsetzung formuliert wurde, » Erfolgreiche Markteinflihrung des
konnte weiter erfolgreich in die Tat umgesetzt Standardproduktes psurf explorer
werden. » Ausbau der Key-Account-Geschéfts-
beziehungen
» Benennung von Product-Managern zur
marktgerechten Weiterentwicklung



» Gewinnung weiterer Partner zur
ErschlieRung von Marktnischen
(z.B. Medizintechnik — IMSTec, Druck-
bereich — Heimann, Multisensormess-
maschinen —Werth Messtechnik) fur
Business Solutions und OEM-Anwen-
dungen

(1)

» Gewinnung von Vertriebspartnern,
Etablierung eines Standardvertriebs-
package
(a) Stdostasien: Etablierung einer
REP-Organisation fiir die Standardprodukte
usurf explorer und psurf mobil.

(b) USA: Vorbereitung zum Aufbau einer
REP-Organisation fiir die Standardprodukte
(c) Europa: Gewinnung von Vertriebspart-
nern in Frankreich und Spanien

4. Durchflihrung mehrerer Entwicklungsarbeiten
flr GroRunternehmen mit der Perspektive
der Produktionsaufnahme bei erfolgreicher
Entwicklung in 2008/2009.

5. Erarbeitung und Erstellung eines neuen
Internetauftritts.

6. Nachhaltige Starkung der Kapitalstruktur
durch:

» Barkapitalerhohung (1.054 TEUR)

» Dept-Equity-Swap (Umwandlung der stillen
Beteiligung der tbg in Aktienanteile
(Sachkapitalerhdhung 1.222 TEUR)

» Umfinanzierung von Darlehens- und
Beteiligungsvertragen in langfristige
Bankfinanzierungen

» Neue Darlehen zur Lagererweiterung

7. Neue IT-Infrastruktur; Beginn mit der Erweite-
rung ERP-System um ein CRM-Modul.

8. Wahl eines neuen Aufsichtsrates auf der
ordentlichen HV 2007

9. Verabschiedung eines Konzepts zur Einrich-
tung eines wissenschaftlichen Beirats.

10. Personalwesen: Mitarbeiterbefragung und
Auswertung.



1.1.9 Sonstige Darstellung

Starken

>

v

v

v

v

v

v

NanoFocus ist ein Pionier im Bereich
Mikro- und Nanometrologie

NanoFocus ist der technologisch fihrende
Anbieter im Bereich prozessnaher 3D-
Topometrie (Multipinhole-Technologie).

Die Produkte sind weltweit wegweisend
und wurden durch unabhangige
Forschungsinstitute wie NIST (USA)

und PTB (Deutschland) positiv begutachtet
NanoFocus ist als Losungsanbieter und
AusrUster fir Produktion und Labor in
stark und nachhaltig wachsenden Markt-
segmenten tatig

Ein etablierter internationaler Kunden-
stamm aus unterschiedlichen Industrie-
branchen und Forschungsbereichen nutzt
weltweit die NanoFocus-Produkte
NanoFocus ist ein Spezialist fir kunden-
orientierte Applikationen. Mit fihrenden
Unternehmen und Instituten erfolgt ein
fortlaufender wissenschaftlicher und
technischer Informationsaustausch
NanoFocus verfligt Uber ein weitreichendes
und patentgeschltztes Know-how auf dem
Gebiet der hochgenauen optischen
dreidimensionalen Analyse- und Mess-
verfahren fir Mikro- und Nanostrukturen
NanoFocus betreibt eigene Forschung

und Entwicklung

v

v

v

v

Die Kernkompetenzen kommen aus
einer Hand (One-Stop-Shop)

NanoFocus beschéftigt hochqualifizierte
Mitarbeiter. 75 % haben einen technisch-
wissenschaftlichen Abschluss und
arbeiten praxis- und l6sungsorientiert
Das NanoFocus-Management-Team deckt
die notwendigen FUhrungskompetenzen
im dreikdpfigen Vorstand vollstandig ab
Die Bestandssicherheit fir das Unterneh-
men wird durch die unternehmerische
Beteiligung der Know-how-Trager und
einen ausgewogenen Altersmix der
Vorstandsmitglieder erreicht. Ein GrofRteil
der Aktien wird von ehemaligen Firmen-
grindern und Vorstandsmitgliedern
gehalten. Sie haben ihre Lock-up-Verein-
barungen freiwillig verlangert

Durch das Borsenlisting und die mittler
weile borsennotierte Aktie wurde ein
alternativer Kapitalzugang zur Expansion
des Geschaftes geschaffen

Als nun bdrsennotiertes Unternehmen
verfligt NanoFocus Uber die Moglichkeit,
die Aktie zur Finanzierung unternehme-
rischer Akquisitionen einzusetzen



Schwaéchen

» Der Grad der internationalen Markt-
bearbeitung ist noch zu gering

» Erfolgreiche Anwendungen, insbesondere
Standardprodukte wurden bisher
ungenigend skaliert

» Internationale Vergleichbarkeit ist durch

bisher fehlende IFRS-Bilanzierung nicht

gegeben. Daher ist auch ein Segment-

wechsel in den geregelten Markt im

Moment noch nicht moglich

Durch bisher noch schwache Kapitalaus-

stattung ist eine proaktive Marktbearbei-

tung nur zurlickhaltend verfolgt worden

v

NanoFocus ist nach der Grundlage einer Aufbau-
und Ablauforganisation (Matrixorganisation)
konzipiert. Dabei werden zwei klassische
Leitungssysteme miteinander bedarfsgerecht
kombiniert. Die routineméaRig anfallenden Aufga-
ben werden im Rahmen einer Linienorganisation
durchgefiihrt: besonders Projektaufgaben
werden durch abteilungslbergreifende Teams
bearbeitet.

Der Vorstand fihrt die Geschafte im Rahmen
einer Geschaftsordnung, die eine Einbindung
und Zustimmung des Aufsichtsrates bei auRer
gewodhnlichen Geschaftsvorféllen vorsieht. Im
Berichtszeitraum hat sich der Aufsichtsrat eine
Geschéftsordnung gegeben, die im Einklang mit
den Vorgaben nach dem Corporate-Governance-
Kodex steht.

Sechs Funktionsbereiche und ein Stab werden
vom dreikdpfigen Vorstand gefihrt und sind
als Linienorganisation mit eindeutiger Aufga-
benbeschreibung und funktionaler Einbindung
mit Uber und Unterstellungen aufgebaut. Die
Aufgaben des Tagesgeschafts sind in Form von
Stellenbeschreibungen niedergelegt.

Groftere und einmalige Vorhaben werden
als Projektmatrix in Form von ,dotted lines”
organisiert, d. h. in flexiblen Teamstrukturen
mit unabhangiger Weisungsbefugnis.

Die Ablauforganisation wichtiger Querschnitts-
aufgaben wie Auftragsbearbeitung oder
Produktinnovationen ist dokumentiert. Derzeit
wird an der ISO-9001-Zertifizierung gearbeitet,
die im Jahr 2009 fertig gestellt sein wird. Im
Rahmen dieses Prozesses werden alle Abldufe
auf Aktualitat, Effektivitat und Wirksamkeit hin
Uberpriift.

Im Geschéftsjahr 2007 wurde ein neuer
Leitfaden fur das jahrlich stattfindende Mit-
arbeitergesprach mit der Unterstiitzung eines
externen Fachexperten erstellt. Dieser ist auf
die individuellen Gegebenheiten bei NanoFocus
abgestimmt. Zur stetigen Verbesserung der
Fihrungsaufgaben wurde eine Bestandsanalyse
durch eine vollstandige Mitarbeiterbefragung
durchgefihrt.

Individuelle Zielvereinbarungen, die sich
aus turnusmaRigen Mitarbeitergespréachen
ergeben, bilden neben dem monatlichen
Controlling bzw. Reporting in den wesentlichen



Unternehmenskenngrof3en die Grundlagen fur
Managemententscheidungen.

Wichtige Beschlisse werden im Rahmen der
regelmafigen Aufsichtsratssitzungen und der
Vorstandssitzungen gefallt.

Wesentliches Element ist die jahrliche Unterneh-
mensplanung mit Aufstellung der aktualisierten
Zielpyramide flr das Gesamtunternehmen. Die
Zielpyramide hat den operationalen Zeithorizont
von 1 bis 3 Jahren und einen strategischen
Horizont, der groRer als 3 Jahre ist. Die Ziel-
setzungen umfassen die Funktionsbereiche
und die Stabsstellen. Die Funktionsbereiche
brechen die Ziele auf die einzelnen Mitarbeiter
der Bereiche herunter.

Auf Basis des ERP-Systems Abas und Microsoft
Excel wurde die Planung 2007 erstellt. Ab
2008 soll die Unternehmensplanung mit Hilfe
der mit den Istdaten aus dem ERP-System
verzahnten Planungssoftware , Corporate
Planner” flr weitere Effektivitat bei Planung
auf Kennzahlenebene und bei der Unterneh-
menssteuerung sorgen. Im Rahmen eines klar
definierten Reporting- bzw. Controllingkatalogs
mit unterschiedlichen Berichtszeitraumen und
Zustandigkeiten wird dem Vorstand berichtet.
Der Katalog wurde im Berichtsjahr 2007 aktua-
lisiert, strukturiert und standardisiert.

Darlber hinaus werden zuséatzliche interne und
externe Uberwachungen und Evaluierungen
in den Bereichen [T-Sicherheit, Fachsicherheit
und Qualitatssicherung durchgefihrt. Einmal
jahrlich erfolgen die Prifungen der versicher
baren Risiken und deren effektive Gestaltung
in Form eines personlichen Gesprédchs anhand
einer definierten Checkliste.

Die bisherige Technologieplattform, bestehend
aus pscan-, psurf- und psoft-Technologie, ist
vertieft und um die Shape-from-Shading-
Technologie erweitert worden. Daraus leiten
sich derzeit 5 Segmente ab, die sich aus den
4 Produktkategorien , Standard’ ,, Modular’

.Integration’ , Business Solution” und den

Dienstleistungen ableiten.

Der Hauptsitz der AG in Oberhausen beheimatet
alle Unternehmensbereiche einschlieRlich Stab
undVorstand. Zudem bestehen ein Kundenzen-
trum in Ettlingen und die NanoFocus Inc. als
Vertriebsgesellschaft in Richmond/USA. Diese
hundertprozentige Tochtergesellschaft wurde im
Jahr 2005 gegriindet. Das operative Geschaft
der NanoFocus Inc. startete bereits erfolgreich
am 1. Marz 2006. Im Jahr 2006 wurde ein
Showroom in Singapur eingerichtet, der von
einem externen Mitarbeiter betreut wird.



Im stiddeutschen Kundenzentrum im badischen
Ettlingen in der Nahe von Karlsruhe sind

3

Mitarbeiter mit dem Schwerpunkt Vertrieb

und Beratung tatig. Insbesondere Kunden aus
Stiddeutschland, Osterreich und der Schweiz
sowie den angrenzenden EU-Staaten werden
von dort aus betreut.

Als nichtfinanzielle Leistungsmerkmale sind
hervorzuheben:

v

v

v

v

Diverse wissenschaftliche Veroffentlich-
ungen Uber die NanoFocus-Technologien
Einbindung des NanoFocus-Know-hows in
Fachbicher und in zahlreiche wissen-
schaftliche Seminare

Mitarbeit in Fachgremien wie z.B. VDMA,
IVAM, SPECTARIS. Der Vorstandsvorsitzen-
de der NanoFocus AG, Dr. Schreier, wurde
im Geschéftsjahr 2007 als stellvertretender
Vorstand im Fachverband Mikrotechnologie
der VDMA gewahlt

Integration der NanoFocus AG in gréRere
strategische Projekte von Schlisselkunden
und Behorden

Bereitstellung von Kapazitaten zur Férde-
rung von Doktoranden, Diplomanden,
Studenten, Praktikanten und Lehrlingen

v

v

v

v

v

v

v

Die von NanoFocus entwickelten Produkte
helfen, die 6ffentliche Sicherheit zu
erhohen. Gleichzeitig helfen sie, Ressour-
cen einzusparen und die Produktqualitat
zu verbessern

Durch die Nutzung der NanoFocus-Produkte
kdénnen andere Unternehmen den Nano-
und Mikrokosmos erforschen und fir ihre
Zwecke nutzbar machen. Damit werden
Arbeitsplatze geschaffen und gesichert
Der Verkauf von aktuell Gber

400 NanoFocus-3D-Oberflachenanalyse-
tools weltweit starkt das Image als
AusrUster und Enabler fir die Mikro- und
Nanotechnologie
NanoFocus-Technologien werden vielfach
auch in Universitaten eingesetzt. Hieraus
ergibt sich ein Multiplikatoreffekt flr
zukUnftige wissenschaftliche Kunden
Zahlreiche international erteilte und
angemeldete Schutzrechte und Patente:
.NanoFocus’ , usurf” und ,uscan” sind
eingetragene Warenzeichen

Fortlaufende Entwicklung neuer Patente
und Schutzrechte

Mitarbeit der NanoFocus AG bei der
Schaffung neuer Industriekennziffern
(Normung)



1.2 Darstellung der Lage

31.12.2006  Veranderungen
Vermdgen TEUR % TEUR % TEUR
Erweiterungsaufwendungen 76 0,8 102 1,2 -26
Immaterielle Anlagen 3.043 32,9 3.385 40,2 -342
Sachanlagen 139 1,5 317 3,8 -178
Finanzanlagen 125 1,4 125 1,5 0
Anlagevermdgen 3.383 36,6 3.929 46,7 -546
Vorrate 1.778 19,2 1.208 14,4 570
\F/g:ffg ;gggge“gg:g‘njfe 2.028 21,9 1.454 17,3 574
Wertpapiere 11 0.1 11 0,1 0
Liquide Mittel 1.960 21,2 1.809 21,5 151
Rechnungsabgrenzungsposten 89 1,0 3 0,0 86
Umlaufvermdgen/RAP 5.866 63,4 4.485 53,3 1.381
Bilanzsumme 9.249 100,0 8.414 100,0 835

31.12.2006  Veranderungen
Kapital TEUR % TEUR % TEUR
Gezeichnetes Kapital 2.250 24,3 1.931 22,9 319
Kapitalriicklage 4.250 46,0 3.248 38,6 1.002
Eigenkapital 6.500 70,3 5.179 61,6 1.321
Sonderposten flr Invest. 30 0,3 52 0,6 -22
Ruckstellungen 213 2,3 232 2,8 -19
Verbindlichkeiten 2.506 271 2.949 35,0 -443
Rechnungsabgrenzungsposten 0 0,0 2 0,0 -2
Fremdkapital 2.749 29,7 3.235 38,4 -486
Bilanzsumme 9.249 100,0 8.414 100,0 835




AN PLLFA  31.12.2006  Veranderungen  Verdnderungen

TEUR TEUR  absolutin TEUR %
Vermdgen
langfristig gebundenes Vermogen 3383 3.929 546 139
(Anlagevermdogen) : ’ !
kurz-/mittelfristig gebundenes Vermogen 5 866 4.485 1381 308
(Umlagevermogen) ’ ) ' !
Bilanzsummen 9.249 8.414 835 9,9

31.12.2007 31.12.2006  Verdnderungen  Verdnderungen

TEUR TEUR  absolutin TEUR %
Kapital
langfristige Finanzierung 8.384 5.193 3.191 61,4
mittelfristige Finanzierung © 2.571 -2.562 -99,6
kurzfristige Finanzierung 856 650 206 31,7
Bilanzsummen 9.249 8.414 835 9,9

Die in der Vermogensaufstellung zugrunde zugunsten des langfristigen Bereiches um
gelegten Fristigkeiten definieren sich wie 3.191 TEUR auf 8.384 TEUR erhéht. Im kurz-

folgt: fristigen Bereich betragt sie aktuell 866 TEUR

und liegt mit 206 TEUR leicht hoher als im Vorjahr.
» < 1 Jahr = kurzfristig Die mittelfristigen Finanzierungen haben sich um
» > 1 < 5 Jahre = mittelfristig 2.562 TEUR durch die Kapitalmafinahmen und
» > b5 Jahre = langfristig Umfinanzierungen in den langfristigen Bereichen

auf 9TEUR reduziert. Die Bilanzsumme hat sich
Die Eigenkapitalguote ist mit 70,4 % erfreu- um 835 TEUR erhoht. Die im Geschaftsbericht
lich gestiegen. Bei der Berechnung wurden 2006 avisierten geplanten KapitalmafBnahmen
zum Gesamtkapital in Hohe von 6.500 TEUR wurden damit ausnahmslos erfolgreich umge-
noch 50 % des Sonderpostens von 30 TEUR setzt. Die Kapitalstruktur hat sich damit deutlich
mitberlcksichtigt. Die Struktur der Verbindlich- verbessert.
keitenfinanzierung hat sich im Wesentlichen



1.2.2 Finanzlage

Kapitalflussrechnung 31.12.2006
TEUR TEUR
Jahresergebnis -955 -401
Gewinn (-)/Verlust (+) aus dem Abgang von Anlagevermogen -2 -3
Wesentliche Aufwendungen und Ertrdge ohne Liquiditatswirkung:
1. Saldo Aufwand und Ertrag aus Kursdifferenzen 8 0
2. Abschreibungen auf Gegensténde des Anlagevermdgens 516 511
3. Verdnderung langfristiger Rickstellungen 0 14
4. Umbuchungen von Anlage- in Umlaufvermogen 179 0
Cashflow aus Umsatztatigkeit -259 121
Veranderung der Vorrate, der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
sowie anderer Aktiva 2D -419
Verépderung der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 86 19
sowie anderer Passiva
Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit -1.403 -275
Einzahlungen aus Anlageabgéngen 2 3
Auszahlungen fUr Investitionen in das Anlagevermdgen -149 -629
Cashflow aus der Investitionstéatigkeit -147 -626
Einzahlungen aus Eigenkapitalzufihrungen 2.276 231
Einzahlungen aus der Aufnahme von Investitionsdarlehen 1.895 0
Auszahlungen aus der Tilgung von Investitionsdarlehen -2.480 0
Cashflow aus der Finanzierungstéatigkeit 1.691 231
Zahlungswirksame Veranderung des Finanzmittelbestands 141 -670
Wechselkurs- und bewertungsbedingte Anderungen des Fonds -3 0
Finanzmittelbestand am Anfang der Periode 1.795 2.465
Finanzmittelbestand am Ende der Periode 1.933 1.795

Der Finanzmittelbestand am Ende der Periode betrifft den Saldo aus Zahlungsmitteln (Kassenbestande, Schecks sowie Guthaben bei Kreditinstituten) in Hohe von
1.960 TEUR (Vorjahr: 1.809 TEUR) und jederzeit falligen Verbindlichkeiten gegenlber Kreditinstituten in Héhe von 27 TEUR (Vorjahr: 14 TEUR).



Grundsatz und wichtigstes Ziel ist die nach-
haltige Sicherung der Unternehmensexistenz
durch Schaffung ausreichender Liquiditat und
einer guten Eigenkapitalausstattung. Weiterhin
wichtig ist der Zugang zum 6ffentlichen Kapital-
markt, um Wachstumschancen nutzen und
nachhaltigen Cashflow generieren zu kénnen.
Eine angemessene Eigenkapitalrendite bzw.
Umsatzrendite ist ein weiteres Ziel, um den Akti-
onaren neben der Wertsteigerung durch einen
guten Bdrsenkurs eine jahrliche Ausschittung
zu ermoglichen. Ein wichtiger Parameter dafir
ist das EPS (Ergebnis pro Aktie).

Die Finanzierungsstruktur fir weiteres
Wachstum wurde deutlich verbessert. Zwei
FinanzierungsmafRnahmen in Form einer Bar
bzw. Sachkapitalerhdhung Uber insgesamt
318.500 Aktien im Nennwert zu je 1 EUR
wurden durchgefihrt:

Das Grundkapital der Gesellschaft in Hohe von
1.931.023 EUR wurde durch eine Kapitalerhéhung
gegen Sacheinlage um 174.500 EUR, durch Aus-
gabe von 174.500 Stick neuen, auf den Inhaber
lautenden Stlickaktien mit einem rechnerischen
Anteil am Grundkapital von 1 EUR je Aktie, auf
2.105.523 EUR erhoht. Die Kapitalerhohung
wurde am 27 Juni 2007 in das Handelsregister
eingetragen (Sachkapitalerhéhung). Verbindlich-
keiten der tbg/KfW in Héhe von 1.221.510 EUR
wurden in Aktien gewandelt (Debt-Equity-Swap).

AnschlieRend wurde das Grundkapital von
2.105.523 EUR durch eine Kapitalerhbhung gegen
Bareinlage um 144.000 EUR, durch Ausgabe von
144.000 Stick auf den Inhaber lautende Stiick-
aktien mit einem rechnerischen Anteil am Grund-
kapital von 1 EUR je Aktie, auf 2.249.523 EUR
erhoht. Der Ausgabepreis pro Aktie betrug
7.32 EUR. Das Bezugsrecht der Aktionare wurde
ausgeschlossen. Die Kapitalerhéhung wurde am
29. Juni 2007 in das Handelsregister eingetragen
(Barkapitalerhéhung). Liquide Mittel in Hohe von
1.054.080 EUR wurden dem Unternehmen damit
zugeflhrt.

Bestehende Darlehen mit kurzer Restlaufzeit
mit hohem Zins wurden in lange Fristigkeiten
mit deutlich geringerer Verzinsung umfinanziert.
Drei Gesellschafterdarlehen in Héhe von ca.
150 TEUR wurden fristgerecht zurlickgezahlt.

Die Vorfinanzierung der Auftrage erfolgt aus
eigenen Mitteln, teils durch Anzahlungen
in Hohe von bis zu 100 % des Kaufpreises.
Etwaige betragsmalig und zeitlich befristete
Anzahlungsbirgschaften wurden durch Avale
hinterlegt.

Forderungsausfalle sind 2007 wie bereits in der
Vergangenheit nicht aufgetreten und werden
auch zukUnftig aufgrund der Erfahrungen nur
eingeschrankt erwartet.



1.2.3 Ertragslage

Diverse F&E-Projekte wurden bis zu 50 % von
offentlicher Seite bezuschusst. Insgesamt
wurden aber oOffentlich geférderte Projekte
im Berichtsjahr planméaRig zugunsten direkter
Kooperationsprojekte mit der Industrie deutlich
reduziert.

Die Investitionen lagen im planméafigen Rahmen.
Schwerpunkt war der Ausbau des eigenen
EDV-gestutzten Finanz-, Rechnungs- und
Materialwirtschaftssystems (ABAS-System)
sowie die Geschaftsausstattung.

31.12.2006 Veranderung

TEUR % TEUR % absolut %

Umsatzerlose 5.313 91,6 4.476 85,3 837 18,7
Bestandsverdnderung 300 5,2 151 2,9 149 98,7
Aktivierte Eigenleistung 6 0,1 174 3,3 -168 -96,6
Andere Ertrage 188 3.2 449 8,6 -261 -58,1
Betriebsleistung 5.807 100,0 5.250 100,0 557 10,6
Materialaufwand 2.147 37,0 1.777 33,8 370 20,8
Personalaufwand 1.979 341 1.659 31,6 320 19,3
Abschreibungen 516 8,9 511 9,7 5 1,0
Erfolgsunabhédngige Steuern 2 0,0 2 0,0 0 0,0
Andere Aufwendungen 1.5635 26,4 1.414 26,9 121 8,6
Betriebsaufwand 6.179 106,4 5.363 102,0 816 15,2
Betriebsergebnis -372 -6,4 -113 -1,9 -259 -4,6
Finanzertrage 73 1,3 52 1,0 21 40,4
Finanzaufwendungen 657 11,3 215 4.1 442 205,6
Finanzergebnis -5684 -10,0 -163 -31 -421 -165,2
AulRerordentliche Ertrage 0 0,0 0 0,0 0 0,0
AulRerordentliches Aufwendungen 54 0,9 0 0,0 53 0,0
AuBerordentliches Ergebnis -b4 -0,9 0 0,0 -63 0,0
Neutrale Ertrage 56 1,0 7 0,1 49 700,0
Neutrale Aufwendungen 1 0,0 132 2,5 -2 -1,5
Neutrales Ergebnis 55 1,0 -125 -2,4 51 701,5
Ergebnis vor Ertragsteuern -955 -16,4 -401 -7,6 -554 -138,2
Jahresergebnis -955 -16,4 -401 -7,6 -554 -138,2
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Das Jahresergebnis wurde um 554 TEUR auf
-955 TEUR vermindert. Der Hauptgrund dafur
liegt in den Einmalaufwendungen zur Starkung
der Kapitalstruktur. Dies zeigt sich insbesondere
am Finanzergebnis von -584 TEUR und dem
aulerordentlichen Ergebnis von -54 TEUR. Die
Einmaleffekte i.H.v. 543 TEUR waren allerdings
nur i.H.v. 216 TEUR liquiditatswirksam. Der
Umsatz wurde um knapp 19 % gesteigert,
jedoch sind auch die 6ffentlichen Férderungen in
Hohe von 212 TEUR planmaéfig zurlickgegangen.
Die Infrastruktur (insbesondere Raumlichkeiten,
Equipment) wurde weiter ausgebaut und der
Personalaufwand erhohte sich um 320 TEUR.

Durch die Summe dieser Faktoren wurde
der Break-even nach HGB noch nicht erreicht.
Das Betriebsergebnis betragt -372 TEUR im
Geschéftsjahr 2007 gegentber -113 TEUR im
Geschaftsjahr 2006. Das EBITDA stellt sich wie

folgt dar:
31.12.2006
TEUR TEUR
Abschreibungen 516 511
Finanzergebnis -584 -163
EBITDA 145 273

Damit ist das EBITDA auch in diesem Jahr um
128TEUR geringer als im Vorjahr ausgefallen. Die
Abschreibungen sind auf unverdndertem Niveau
und haben als Hauptbestandteil die jahrliche
Goodwill-Abschreibung nach HGB in Hohe von
350 TEUR.

1.1 Risikomanagementsystem

Der Vorstand und die Mitarbeiter der
NanoFocus AG sind sich bewusst, dass unter-
nehmensbezogene Risiken und Chancen
systematisch erfasst und beobachtet werden
mussen. Eine kontinuierliche Risikoabschatzung
ist seit Grindung des Unternehmens fester
Bestandteil des Geschaftsfihrungsprozesses
der NanoFocus AG.

Nach & 91 Absatz 2 Aktiengesetz ist
NanoFocus AG verpflichtet, ein Uberwachungs-
system einzurichten, mit dem Risiken frih
erkannt werden, die den Fortbestand der
Gesellschaft gefahrden kénnen.

11.1.1 Ziele des Risikomanagements

Ziele des Risikomanagements sind es,
wesentliche Risiken friihzeitig zu erkennen und
notwendige Mafinahmen einzuleiten.

Die Risiken werden hinsichtlich der Eintritts-
wahrscheinlichkeit und der Hohe identifiziert und
bewertet. Es werden notwendige MalRnahmen
zur Vermeidung bzw. Absicherung entwickelt
oder das Restrisiko akzeptiert.



I1.1.2 Aufbau des Risikomanagement-
systems

Verantwortlich fr das Risikomanagement ist
der Vorstandsvorsitzende Dr. Schreier. In das
Risikomanagement werden der Vorstand, die
Abteilungsleiter, alle Mitarbeiter sowie als
Kontrollorgan der Aufsichtsrat einbezogen.

Das Risikomanagement erfolgt durch regel-
maRige Uberwachung der identifizierten
Risiken, erganzt durch laufende Beobachtung
relevanter Entwicklungen zur Identifikation
von neuen Risiken sowie durch punktuelle
Risikoanalysen.

Die systematische Verfolgung der Risikoentwick-
lung und Berichterstattung erfolgt in folgenden
Controlling- und Berichtsinstrumenten:

v

definierte Checklisten fir internes
Reporting

monatliches Controlling (insbesondere
Vertriebsrisiken, finanzielle Risiken,
IT-Risiken)

externe Kommunikation (Lagebericht,
Wertpapierprospekt, Reporting,
Imagebroschiren, Geschaftsbericht)
jahrlicher Versicherungscheck

v

v

v

Die Uberwachung der Risiken durch Infor-
mationen von Mitarbeitern erfolgt durch
Interviews und interne Besprechungen in
folgenden Gremien und mit den aufgeflhrten
Kommunikationsmitteln:

» interner Newsletter

» Vorstandssitzungen

» monatliche Abteilungsleitermeetings

» vierteljahrliche interne Vollversammlungen
» jahrliche Unternehmensplanung

Die Risiken werden in den genannten Sitzungen
des Vorstands mit den Fachbereichsleitern
sowie den anderen genannten Gremien erortert
und beobachtet. Neben diesen regelmaRigen
Terminen sind die einzelnen Vorstandsmitglieder
sowie die Fachbereichsleiter verpflichtet, dem
Vorstand im Bedarfsfall ad hoc Uber risikobehaf-
tete Entwicklungen zu berichten. Alle Mitarbeiter
sind unter anderem durch den Newsletter
sensibilisiert, Uber die wesentlichen Entwick-
lungen in ihren Abteilungen sowie daraus
resultierenden Risiken regelméfig zu berichten.
Die punktuelle Untersuchung von Risiken erfolgt
durch externe Gutachten und Prifungen durch
Dritte. Aufderdem werden Risiken systematisch
fallweise untersucht.



Weitere Beispiele sind diverse Gutachten und
Untersuchungen (IT-Prifung, Due-Diligence-
Prifungen, technische Gutachten, Markt-
gutachten, Industrieresearch, Personal- und
FUhrungsaudits). Diese sind beim Vorstands-
vorsitzenden Dr. Schreier verflgbar. Der Auf-
sichtsrat erhalt monatlich eine Ubersicht (iber die
wesentlichen finanziellen Kennzahlen sowie im
Bedarfsfall explizite Informationen zu Risiken.

11.2 Risikoinventur

Die Identifikation und Verfolgung der vom
Vorstand oder Aufsichtsrat der NanoFocus AG
als wesentlich angesehenen Risiken erfolgte in
einer Risikoinventur und wird laufend Gberwacht.
Die umfassendste Risikoinventur fand im Zusam-
menhang mit der Wertpapierprospekterstellung
im August 2006 statt. Die dort aufgelisteten
Risiken sowie deren Bewertung bilden die
Grundlage des aktuellen Risikomanagements.
Zuvor erfolgte Risikomanagementprozesse und
-dokumentationen sind in diese Risikoinventur
eingeflossen und sind daher nicht weiter verfolgt
worden. Im Rahmen der Unternehmenspla-
nung 2008 wurde die Risikoinventur erneut
durchgefihrt.

Technologische Marktfiihrung

NanoFocus ist in einem Zukunftsmarkt mit
grofdem Volumen und Uberproportionalem und
signifikantem Wachstum gut positioniert. Bei der
3D-Oberflachenanalyse zédhlt das Unternehmen
zu den flhrenden Ausristern weltweit. Es gibt
durch die technologische Komplexitat hohe
Markteintrittsbarrieren flr andere Unterneh-
men. Der aktuelle Technologievorsprung der
NanoFocus betragt geschéatzte 3 bis 5 Jahre.

Grof3er Kundenstamm und umfang-

reiches Partnernetzwerk

Durch Uber 400 verkaufte Gerate und eine
Marktprasenz tber 10 Jahre ist ein stabiler und
groRRer Kundenstamm entstanden. Im Laufe
der Zeit hat sich zudem ein umfangreiches
Partnernetzwerk mit fihrenden Institutionen,
Verbéanden und Experten aus Forschung und
Industrie entwickelt. Durch die Nutzung der
guten Netzwerkmoglichkeiten mit Industrie und
Forschungsinstituten wird der Wissenstransfer
in das Unternehmen Uberproportional erhoht.

Gutes Markenimage

Das Borsenlisting im Jahr 2005 der
NanoFocus AG, aber auch Prasentationen
im In- und Ausland sowie Messeteilnahmen
haben den Bekanntheitsgrad des Unternehmens
weiter gesteigert. Die NanoFocus AG verflgt
Uiber ein aufderordentlich gutes Markenimage.



Die Chancen auf Verkdufe und Geschafts-
anbahnungen ohne Vertriebsaktivitdten sind
damit vorhanden. Hierdurch wird ein Grund-
geschaft fir NanoFocus gesichert.

Grof3e Branchenstreuung

Durch die fragmentierten Absatz- und
Beschaffungsmarkte kann NanoFocus mit
branchenerfahrenen Partnern eine Vielzahl
von Nischenmarkten und Spezialbranchen
besetzen.

Finanzierungsmaoglichkeiten

durch Boérsengang

Durch den Boérsengang wurden die Vorausset-
zungen flr weitere Finanzierungsmaoglichkeiten
geschaffen. NanoFocus hat die Chance auf
bankenunabhangige Finanzierungen. Zudem
kann im Rahmen von Mergers & Acquisitions die
eigene Aktie als Akquise-Wahrung eingesetzt
werden. Damit besteht eine fortlaufende Option
auf anorganisches Wachstum.

Leistungssteigerung durch Nanotechnologie
NanoFocus besitzt durch die Nutzung der Nano-
technologie selbst die Chance zur signifikanten
Leistungssteigerung der eigenen Produkte.

Nutzung der Trendmarkte

Die Grof3industrie hat groRes Interesse an dem
Zielmarkt. Dadurch bestehen gute Moglichkeiten,
mit namhaften internationalen Unternehmen
zusammenzuarbeiten. Hinzu kommt, dass die
internationale Forderlandschaft fir den Trend-
markt Nanotechnologie hervorragend ist und
kurz- und mittelfristig genutzt werden kann.

GUnstige gesetzliche Rahmenbedingungen
Das zunehmende Sicherheitsbewusstsein und
die damit einhergehenden gesetzlichen Verschar
fungen schaffen ideale wirtschaftliche Grund-
voraussetzungen flr einen Uberproportionalen
Gerateabsatz im Bereich der ,Fingerprint/
Public-Safety”-Technologien. Die steigenden
Anspriiche an optische 3D-Technologien kom-
men NanoFocus zugute.



IV. Prognosebericht

Die NanoFocus AG geht in der Unterneh-
mensplanung grundsatzlich von einem nach-
haltigen, Uberproportionalen quantitativen und
qualitativen Wachstum im kurz-, mittel- und
langfristigen Zeithorizont aus, wobei die nach-
folgend aufgefiihrten Randbedingungen und
Annahmen als Prognosegrundlage dienen.

Existenzgefahrdende Risiken werden derzeit
nicht gesehen. Es bestehen allerdings die
Risiken im Rahmen der normalen Geschéftstéa-
tigkeit. Insbesondere in der Annahme gewisser
Rahmenbedingungen kénnen Anderungen
eintreten. Sollten beispielsweise die antizi-
pierten Parameter der Gesamtwirtschaft oder
Einzelbranchen nicht zutreffen, kann die daraus
resultierende Investitionsneigung nachlassen
und den erwarteten Umsatz sowie die Kapital-
zufuhr einschranken.

Bestehende Risiken durch neue technologische
Entwicklungen, die das ganze Produktportfolio
gefahrden, werden als gering erachtet, da
NanoFocus stets mit fihrenden wissenschaft-
lichen Instituten und Industriepartnern weltweit
agiert und damit technologisch stets am Puls
der Zeit bleibt. Beschaffungsrisiken werden
durch mehrere Lieferanten fur kritische Bauteile
bzw. mogliche Eigenentwicklung und Fertigung
begrenzt. Die Fertigung von groReren Auftragen
ist mit der geschaffenen Struktur gut moglich.

IV.1 Das Wachstumsmodell der NanoFocus AG Lagebericht
NanoFocus hat das Wachstumsmodell aus

2007 weiterentwickelt und das Konzept

. 3-Dimensionales Wachstum” (3D-Wachstum) auch

als Planungsgrundlage fur das Jahr 2008 und die

folgenden Jahre erstellt. Schwerpunkt und Kern

des Modells ist der Innovationsansatz, der sich

auf alle Achsen bzw. Ebenen auswirkt.

Y Komplettsysteme (kurzfristig)

Veredeln
OEM-Geschaft

Globalisieren (langfristig)

D - EU - USA - Asien

(mittelfristig) Innovieren

Neue Produkte und technologische Innovationen ~ Abbildung: 3D-Wachstums-
. modell der NanoFocus AG.

werden im Rahmen der 4 neuen Produktkate-

gorien kundenorientiert vermarktet (siehe dazu

Seiten 16 bis 22).



Die Entwicklung und Spezifikation von Komplett-
systemen ist abgeschlossen. Sie werden neu
definiert und als Produktkategorien Standard,
Modular und Business Solution angeboten.
Diese bilden nun die Plattform zur Skalierung
und fur Mehrfachverkdufe. Damit stellen die
Komplettsysteme den kurzfristigen Treiber des
Geschéftsmodells dar (y-Achse).

Der weltweite Vertrieb ist der mittelfristige
Wachstumstreiber. Neben einer intensiveren
Vertriebstatigkeit im deutschen Markt sollen
der europaische und der internationale Markt
flr die NanoFocus AG erweitert werden. In den
USA wurde bereits eine Tochtergesellschaft
gegriindet. Auch Asien erhalt in diesem Expan-
sionsprozess mittelfristig groRe Bedeutung.
NanoFocus wird in allen Bereichen das Geschaft
sukzessive ausbauen (x-Achse).

Einen bedeutenden Wertschopfungskanal stellt
die z-Achse dar. Mit leistungssteigernden und
Kosten reduzierenden Innovationen kommt
NanoFocus weiter in den wachstums- und
margenstarken Bereich der Messmaschinen,
Produktion und Automation. Den Zugang in
diese Markte liefert z.B. das Sensorgeschaft.
NanoFocus liefert z.B. Konfokalsensoren, die
in grofRe und hochwertige Maschinen integriert
werden. Einen weiteren Eintritt generiert z.B. der
neue Geschéftsbereich ,Shape-from-Shading’
der die Inline-Produktionsiiberwachung sicher
stellt. Auch die neu von NanoFocus entwickelte
Software psoft automation bekréftigt diese
strategische Ausrichtung: Messablaufe kdnnen
damit vollautomatisiert werden.

Langfristig wird NanoFocus zusammen
mit Industriepartnern die Entwicklung von
Innovationen im Bereich der Vermessung
und Erstellung ultrapraziser Bauteile, den so
genannten Nanoproducts, weiter vorantreiben.
Wichtig dabei ist der OEM-Gedanke: NanoFocus
betritt die um den Faktor 10 bzw. 100 groReren
Wachstumsmaérkte entlang der Wertschopfungs-
kette indirekt und kapitalschonend mit Partnern.
Gleichzeitig werden schnell und effektiv
der Marktzugang hergestellt und Potenziale
erschlossen.

IV.2 Kurzfristige Prognose

Das abgelaufene Geschaftsjahr lief gut.
NanoFocus hat die selbst formulierten Ziele
erreicht. Auch im aktuellen Geschaftsjahr 2008
wird weiteres signifikantes Wachstum vor allem
aus dem Vertrieb durch Partner erwartet. Bei
gleich bleibenden politischen und gesamtwirt-
schaftlichen Rahmenbedingungen erwartet das
Unternehmen ab 2008 einen Umsatzzuwachs
von mindestens 800 TEUR. Ein prozentualer
Wachstumskorridor von 15-25 % ist geplant.

Bei dem Gewinn pro Aktie (EPS) wird fir 2008
ein nachhaltig positives Ergebnis angestrebt.
NanoFocus ist davon Uberzeugt, den Break-
even auf Gewinn pro Aktie- bzw. EPS-Basis
in 2008 erstmals und nachhaltig zu erreichen.
2007 war das Ergebnis letztmalig von Einmal-
belastungen aus der Bereinigung der Finanz-
struktur bestimmt, die 2008 nicht mehr auftreten
werden.



Die Umsatzverteilung wird sich durch die wei-
tere internationale Vermarktung in 2008 weiter
verandern. Ziel ist es, den Anteil des nordame-
rikanischen und asiatischen Geschéfts anteilig
zu erhdhen. Entsprechend verringert sich der
relative Anteil des Deutschlandgeschafts. Dies
wurde in 2007 noch nicht erreicht.

Ein strategischer Schwerpunkt fiir 2008/2009 bil-
det zunehmend der Bereich der produktnahen
Auftragsentwicklung far Grof3kunden (Out-
sourcing) verbunden mit dem Ziel, auch deren
Produktion anschliefdend zu tbernehmen oder
alternativ durch Lizenzierung zu profitieren.
Erste konkrete Vertragsvereinbarungen mit
langfristiger Ausrichtung wurden dazu bereits
geschlossen bzw. stehen an. Es handelt sich
dabei um Auftragsvolumina im sechs- bis
siebenstelligen Umsatzbereich.

Das angestrebte Umsatzwachstum sollte
zweistellig sein. Die NanoFocus AG erwartet
fir 2008 einen Umsatzerlds von nachhaltigen
6 Mio. EUR. Das wirtschaftliche Klima hat sich
im Vergleich zu 2007 nicht zuletzt durch die
internationale Bankenkrise eingetriibt. Trotzdem
erwarten die Bereiche Maschinenbau, Elektro-
technik, Optik und Forensik weiterhin gutes
Wachstum.

Darliber hinaus lassen die mit Schlisselkunden
erarbeiteten Spezifikationen Nachfolgeauftrage
erwarten, so dass ein Skalierungseffekt durch
Key Account Management (= konzentrierte
Betreuung der Grof3- und Schllsselkunden)
durch den hauseigenen Vertrieb gut erreichbar
erscheint.

Weiterhin werden in 2008 Umsatzsteigerungen
aus dem US-Geschéft der NanoFocus Inc. erwar-
tet. Zu Beginn des Jahres wurde in den USA der
weitere Ausbau eines Vertriebspartnernetzes
initiiert.

Zur Starkung des Vertriebes im asiatischen Raum,
insbesondere in Taiwan und Korea, wurden
Mitte 2007 weitere Vertriebspartnerschaften
abgeschlossen.

Der Internetauftritt der NanoFocus wurde in
2007 umfangreich Uberarbeitet. Die Teilnahme
der NanoFocus AG an mehreren wichtigen
Messen der Mikro- und Nanotechnik und an
zahlreichen Fachveranstaltungen soll neue
Kundenbeziehungen aufbauen und alte Kun-
denbindungen weiter starken. Hierzu werden
auch Kundenworkshops am Firmenstandort in
Oberhausen durchgefihrt. In 2007 wurde eine
neue Verbandsmitgliedschaft beim Deutschen
Industrieverband flir optische, medizinische und
mechatronische Technologien e.V. (SPECTARIS)
eingegangen. Nach einer Neuausrichtung des
Verbandes ist NanoFocus nun im Bereich
Hightech-Produkte/Préazisionstechnik eingeord-
net, der eine wachstumsstarke Branche der
deutschen Wirtschaft reprasentiert.

Die Umsatzsteigerung soll durch eine inten-
sivere Messetatigkeit begleitet werden. Uber
20 internationale Messeaktivitaten sind fur
2008 geplant.



IV.3 Mittelfristige Prognose

Die internationale Vermarktung hat bereits
in 2006 nachhaltig begonnen und wird auch
mittelfristig die Unternehmensausrichtung
weiter bestimmen. Angestrebt wird ein mit-
telfristiger Exportanteil von 70 % statt bisher
50 %.

Durch innovative Produkte und Varianten
sollen insbesondere neue standardisierte
Marktbereiche mit hohem Potenzial und mit
guten Margen erschlossen werden. Verstarkt
wird diese Entwicklung durch eine angepasste
Preispolitik dank kostenglnstiger Fertigungen.

Asien und die USA sind daflr ideale Zielmarkte.
Das bereits skizzierte Partnermodell soll weiter
ausgebaut werden. Strategische Partnerschaften
sichern das Know-how und gewahren einen
schnellen Marktzutritt.

IV.4 Langfristige Prognose
Der langfristige Zeithorizont der NanoFocus
orientiert sich primar am beschriebenen

, 3D-Wachstumsmodell” Die konsequente

Umsetzung dieses Modells bestimmt das
langfristige Handeln der NanoFocus AG. Das
Eindringen neuer Wettbewerber bzw. die Aus-
breitung bestehender Wettbewerber wird durch
den hohen Innovationsgrad der NanoFocus
verhindert.

NanoFocus konzentriert sich auf das Kernge-
schéaft der innovativen Produktentwicklung
und strebt nachhaltiges, lberproportionales
Wachstum durch nahe Zusammenarbeit mit
Industriekunden an. Technologische Innova-
tion, Kompetenzvielfalt zur Losung komplexer
technischer Aufgabenstellungen und Flexibilitat
bleiben die mafRgeblichen Treiber und Erfolgs-
faktoren der NanoFocus AG.

IV.5 Branchenausblick

Die NanoFocus AG positioniert sich als Enabler
und Ausrlster mit patentierten 3D-Ober-
flachenanalysetools fir den Mikro- und
Nanometerbereich.

Die NanoFocus AG ist mit neuartigen Nanotools
ein Wegbereiter im Nanotechnologiebereich.
Das Unternehmen profitiert als Ausrister
von global operierenden Unternehmen und
Institutionen, die in Labor und Produktion mit
demTrend der Miniaturisierung bis in den Nano-
meterbereich innovativ tatig sind. Renommierte
Studien belegen ein hohes Marktvolumen flr
die Nanotechnologie von ca. 100 Mrd. USD
bis 1.000 Mrd. USD in einer Dekade und
prognostizieren zweistellige Wachstumsraten
(Wolfgang Luther und Norbert Malanowski: ,,Das
wirtschaftliche Potenzial der Nanotechnologie’
2004/Lux Research: ,The Nanotech Report’
2004-2007).

Gelingt es der NanoFocus AG, nur einen Anteil
von 1% der im Prozentbereich liegenden
Mess- und Analysesysteme zu erzielen, so
kéonnte dies Umsatzvolumina bis zu 150 Mio.
USD ermdglichen.



Das neue Geschaftsjahr ist gut gestartet. Es
sind derzeit einige neue und groRRere Projekte
in der Verhandlung.

In den Bereichen Medizintechnik, Elektronik,
Stahl, Materialwissenschaften und Healthcare
erwarten wir grofRere Abschlisse im ersten
halben Jahr. Nach wie vor steht auch eine
Vertriebsvereinbarung mit einem namhaften
Zulieferer der japanischen Automobilindustrie an.
Wir erwarten den Vertragsabschluss ebenfalls
im ersten Halbjahr 2008.

Der Bereich Forschung und Entwicklung (F&E)
hat fr NanoFocus strategische Bedeutung. Dies
giltinsbesondere fur die eigene F&E-Abteilung,
die dem Unternehmen die technologische
Marktfihrung und Wegbereiterfunktion auf
Dauer garantiert. Die zielgerichtete Zusam-
menarbeit mit 6ffentlichen Institutionen und
Schlisselkunden sichert den Zugriff auf neues
Wissen und schafft Akzeptanz im Hinblick auf die
wirtschaftliche Verwertbarkeit der Ergebnisse.

Im Vordergrund der NanoFocus-F&E-Aktivitaten
stehen Entwicklungen zur Leistungssteigerung
der Produkte, zur bedarfsgerechten Anwendung
durch den Kunden sowie zur Kostenreduktion
der Fertigung.

Die Aufwendungen fir F&E liegen bei NanoFocus
konstant zwischen 15 % und 20 %.

In 2007 wurden mehrere bedeutende Innovati-
onsvorhaben durchgefihrt bzw. abgeschlossen
(Entwicklung von Standardsystemen, Shape-
from-Shading, psoft automation).

In Richmond/USA besteht seit Mai 2005
die hundertprozentige Tochtergesellschaft
NanoFocus Inc. Das operative Geschaft wurde
im Berichtsjahr 2007 planmalig ausgeweitet.

In Ettlingen besteht seit dem Jahr 2001 eine
Betriebsstatte.

Mit der NanoFocus Materialtechnik GmbH
besteht ein exklusiver Lizenzvertrag.

Oberhausen, den 20. Marz 2008

Der Vorstand

;:QEO’-&:- A dreu, i A
Dr. Hans Hermann Schreier
Marcus Grigat

h . ) |I IrliT 1 L'
JI"H'EUA SN

Jurgen Valentin



Bericht des Aufsichtsrats der NanoFocus AG
gemald § 171 AktG.

Der Aufsichtsrat hat sich im Geschaftsjahr 2007
vom Vorstand fortlaufend mindlich und schrift-
lich Uber die Lage der Gesellschaft unterrichten
lassen. Soweit erforderlich, wurden wesentliche
geschaftliche Ereignisse und Vorhaben zusétzlich
berichtet.

Im Jahr 2007 haben vier Aufsichtsratssitzungen
stattgefunden, und zwar am 12.3.07, 28.6.07,
10.8.07 und am 23.11.07, an denen der Vorstand
teilgenommen und in denen er ausflhrlich
Bericht erstattet hat.

Im Ubrigen haben zu einzelnen Fragen jeweils
nach Bedarf Besprechungen des Aufsichtsrats-
vorsitzenden mit dem Vorstand, insbesondere
mit dem Vorstandsvorsitzenden, stattgefunden.
Weiterhin ist der Aufsichtsrat durch fortlaufende
Berichte Uber alle wesentlichen Geschaftsvorfalle
und die Entwicklung der Gesellschaft informiert
worden.

In der Aufsichtsratssitzung vom 9.5.2008 hat
der Aufsichtsrat den vom Vorstand aufgestellten
und von der Wirtschaftsprifungsgesellschaft
Clostermann und Jasper GmbH gepriiften und
mit dem uneingeschrankten Prifungsvermerk
versehenen Jahresabschluss der Gesellschaft
flr 2007 geprift. Der Abschlussprifer hat in
dieser Aufsichtsratssitzung Bericht Uber die
Prifung und deren Ergebnisse erstattet.

Der Aufsichtsrat hat sich dem Ergebnis der
Prifung durch den Abschlussprifer sowie
dem Lagebericht des Vorstands einstimmig
angeschlossen. Einwendungen gegen den
Jahresabschluss wurden nicht erhoben. Der
Aufsichtsrat hat den Jahresabschluss einstim-
mig gebilligt und damit gemal §172 AktG
festgestellt.

DenVorschlag des Vorstands, das Bilanzergebnis
von 0 EUR auf neue Rechnung vorzutragen, hat
der Aufsichtsrat einstimmig gebilligt.

Der drei Personen umfassende Aufsichtsrat der
Gesellschaft wurde turnusmaflig auf der Haupt-
versammlung 2007 am 28.6.2007 vollstandig
neu gewahlt. Neuer Aufsichtsratsvorsitzender



ist der Wirtschaftsprifer und Steuerberater Ralf
Terheyden. Ebenfalls neu in den Aufsichtsrat
gewahlt wurden Felix Krekel, Vorstandsmit-
glied der DESIGN Bau AG, und Gerd Mager,
geschéftsflihrender Gesellschafter der Georg Noll
Werkzeugmaschinen GmbH. Marco Beckmann
und Dr. Dietmar Klein scheiden turnusgemaf’
aus. Marco Beckmann, Vorstand der Nanostart
AG, hatte im Mai 2007 zwischenzeitlich den
Aufsichtsratsvorsitz Gbernommen, nachdem der
bisherige Vorsitzende Dirk Eismann unerwartet
verstorben war.

Als Ersatzmitglied des Aufsichtsrats wurde
Herr Prof. Dr. Altmeyer, Fachhochschule Koln,
gewahlt. Er hat beratend an allen Sitzungen des
Aufsichtsrats teilgenommen.

Der Aufsichtsrat spricht an dieser Stelle den
Mitgliedern des Vorstands und den Mitarbei-
tern der Gesellschaft seinen Dank und seine
Anerkennung flr die im Geschaftsjahr 2007
geleistete Arbeit aus.

Oberhausen, 9. Mai 2008

/7

Ralf Terheyden
Vorsitzender des Aufsichtsrats
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Bilanz Aktiva

31.12.2006
EUR EUR
A. Aufwendungen fir die Ingangsetzung und Erweiterung des Geschéaftsbetriebs 76.350,04 101.800,00
B. Anlagevermdgen
I. Immaterielle Vermogensgegenstande
1. Lizenzen 157.206,50 229.501,53
2. Geschéfts- oder Firmenwert 2.791.568,00 3.140.514,00
3. Geleistete Anzahlungen 94.056,35 15.238,71
3.042.830,85 3.385.254,24
II. Sachanlagen
1. Technische Anlagen und Maschinen 30.360,12 30.709,12
2. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschéaftsausstattung 108.568,43 286.637,43
138.928,55 317.346,55
[Il. Finanzanlagen
Anteile an verbundenen Unternehmen 124.931,18 124.931,18
C. Umlaufvermoégen
I. Vorrate
1. Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 855.753,54 585.953,34
2. Unfertige Erzeugnisse, unfertige Leistungen 85.544,66 69.948,55
3. Fertige Erzeugnisse und Waren 836.519,63 551.961,17
1.777.817,83 1.207.863,06
II. Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande
1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 1.442.921,05 1.165.397,74
2. Forderungen gegen verbundene Unternehmen 488.245,14 256.128,83
3. Sonstige Vermbgensgegenstande 96.416,54 31.746,24
2.027.582,73 1.453.272,81
[1l. Wertpapiere
Sonstige Wertpapiere 11.416,80 11.416,80
|V. Kassenbestand, Guthaben bei Kreditinstituten und Schecks 1.960.038,54 1.809.023,80
D. Rechnungsabgrenzungsposten 88.991,31 2.874,50
9.248.887,83 8.413.782,94




Bilanz Passiva

31.12.2007 31.12.2006

EUR EUR
A. Eigenkapital
|. Gezeichnetes Kapital 2.249.523,00 1.931.023,00
1. Kapitalriicklage 4.250.239,46 3.247.777,54
B. Sonderposten fiir Investitionszuschiisse zum Anlagevermdgen 30.573,91 52.155,55
C. Ruckstellungen
Sonstige Rickstellungen 212.810,00 231.628,33
D. Verbindlichkeiten
1. Verbindlichkeiten gegentber Kreditinstituten 1.896.604,81 525.627,47
2. Erhaltene Anzahlungen auf Bestellungen 0,00 173.035,52
3. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 301.246,06 148.453,12
4. Sonstige Verbindlichkeiten 307.890,59 2.102.132,41
2.5605.741,46 2.949.248,52
E. Rechnungsabgrenzungsposten 0,00 1.950,00
9.248.887,83 8.413.782,94




Gewinn- und Verlustrechnung

31.12.2006
EUR EUR
1. Umsatzerlose 5.313.106,82 4.475.917,36
2. Erhéhung des Bestands an fertigen und unfertigen Erzeugnissen 300.154,57 150.934,28
3. Andere aktivierte Eigenleistungen 6.146,61 173.670,68
4. Sonstige betriebliche Ertrage 244.430,27 455.612,48
5. Materialaufwand
a) Aufwendungen fir Roh-, Hilfs-und Betriebsstoffe und fiir bezogene Waren 2.116.250,96 1.740.199,12
b) Aufwendungen fir bezogene Leistungen 30.939,48 36.684,24
2.147.190,44 1.776.883,36
6. Personalaufwand
a) Léhne und Gehélter 1.708.164,41 1.415.561,04
b) Soziale Abgaben und Aufwendungen fir Altersversorgung und fir Unterstiitzung 270.520,28 243.897,10
1.978.684,69 1.659.458,14
7. Abschreibungen auf immaterielle Vermdgensgegenstande des Anlagevermogens
und Sachanlagen sowie auf aktivierte Aufwendungen fir die Ingangsetzung und 515.885,20 510.711,25
Erweiterung des Geschaftsbetriebs
8. Sonstige betriebliche Aufwendungen 1.536.365,20 1.546.021,22
9. Sonstige Zinsen und &hnliche Ertrédge 73.351,17 52.261,95
10. Zinsen und ahnliche Aufwendungen 657.246,95 214.502,19
11. Ergebnis der gewdhnlichen Geschaftstatigkeit -898.183,04 -399.179,41
12. Aufderordentliche Aufwendungen 54.445,90 0,00
13. AuRerordentliches Ergebnis -54.445,90 0,00
14. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag 0,00 -0,90
15. Sonstige Steuern 1.999,00 1.655,93
1.999,00 1.655,03
16. Jahresfehlbetrag 954.627,94 400.834,44
17. Entnahmen aus der Kapitalriicklage 954.627,94 400.834,44
18. Bilanzgewinn 0,00 0,00

84,



Kapitalflussrechnung

3112.2006
TEUR TEUR

Jahresergebnis -955 -401
Gewinn (-)/Verlust (+) aus dem Abgang von Anlagevermogen -2 -3
Wesentliche Aufwendungen und Ertrdge ohne Liquiditdtswirkung:
1. Saldo Aufwand und Ertrag aus Kursdifferenzen 8 0
2. Abschreibungen auf Gegenstande des Anlagevermdgens 516 511
3. Verdnderung langfristiger Riickstellungen 0 14
4. Umbuchungen von Anlage- in Umlaufvermdgen 179 0
Cashflow aus Umsatztatigkeit -259 121
Veranderung der Vorréte, der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 1230 415
sowie anderer Aktiva '
Veré‘nderung der Velrbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 86 19
sowie anderer Passiva
Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit -1.403 -275
Einzahlungen aus Anlageabgédngen 2 3
Auszahlungen flr Investitionen in das Anlagevermdgen -149 -629
Cashflow aus der Investitionstatigkeit -147 -626
Einzahlungen aus Eigenkapitalzuflihrungen 2.276 231
Einzahlungen aus der Aufnahme von Investitionsdarlehen 1.895 0
Auszahlungen aus der Tilgung von Investitionsdarlehen -2.480 0
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit 1.691 231
Zahlungswirksame Veranderung des Finanzmittelbestands 141 -670
Wechselkurs- und bewertungsbedingte Anderungen des Fonds -3 0
Finanzmittelbestand am Anfang der Periode 1.795 2.465
Finanzmittelbestand am Ende der Periode 1.933 1.795

Der Finanzmittelbestand am Ende der Periode betrifft den Saldo aus Zahlungsmitteln (Kassenbestande, Schecks sowie Guthaben bei Kreditinstituten) in Hohe von
1.960 TEUR (Vorjahr: 1.809 TEUR) und jederzeit falligen Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten in Hoéhe von 27 TEUR (Vorjahr: 14 TEUR).



Vermogenslage

3112.2006  Veréinderungen
Vermogen TEUR % TEUR % TEUR
Erweiterungsaufwendungen 76 0,8 102 1,2 -26
Immaterielle Anlagen 3.043 32,9 3.385 40,2 -342
Sachanlagen 139 1,5 317 3,8 -178
Finanzanlagen 125 1.4 125 1,5 0
Anlagevermogen 3.383 36,6 3.929 46,7 -546
Vorréte 1.778 19,2 1.208 14,4 570
\F/Z:?ne(; ;gggge”g”ednzi’a.”:éfe 2.028 21,9 1.454 17,3 574
Wertpapiere 1 0.1 11 0,1 0
Liquide Mittel 1.960 21,2 1.809 21,5 151
Rechnungsabgrenzungsposten 89 1,0 3 0,0 86
Umlaufvermdégen/RAP 5.866 63,4 4.485 53,3 1.381
Bilanzsumme 9.249 100,0 8.414 100,0 835
Kapital

31.12.2006  Veranderungen
Kapital TEUR % TEUR % TEUR
Gezeichnetes Kapital 2.250 24,3 1.931 22,9 319
Kapitalrticklage 4.250 46,0 3.248 38,6 1.002
Eigenkapital 6.500 70,3 5.179 61,6 1.321
Sonderposten flr Invest. 30 0,3 52 0,6 -22
Rickstellungen 213 2,3 232 2,8 -19
Verbindlichkeiten 2.506 271 2.949 35,0 -443
Rechnungsabgrenzungsposten 0 0,0 2 0,0 -2
Fremdkapital 2.749 29,7 3.235 38,4 -486
Bilanzsumme 9.249 100,0 8.414 100,0 835




€igenkapitalveranderungsrechnung
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EUR EUR EUR EUR EUR

Eigenkapital per 01.01.2006 1.906.200,00 3.442.576,69 0,00 0,00 5.348.776,69
Ausschuttung Dividenden 0,00 0,00
Nicht eingeforderte ausstehende Einlagen 0,00 0,00
Kauf/Verkauf eigener Aktien 0,00 0,00
Sachkapitalerhohung gem. Beschluss vom 13.06.2007 24.823,00 0,00 0,00 24.823,00
Barkapitalerhohung gem. Beschluss vom 13.06.2007 206.035,29 0,00 0,00 206.035,29
Jahresergebnis -400.834,44 -400.834,44
Entnahmen Ricklagen -400.834,44 400.834,44 0,00
Eigenkapital per 31.12.2006 1.931.023,00  3.247.777,54 0,00 0,00 5.178.800,54
Eigenkapital per 01.01.2007 1.931.023,00 3.247.777,54 0,00 0,00 5.178.800,54
Ausschuttung Dividenden 0,00 0,00
Nicht eingeforderte ausstehende Einlagen 0,00 0,00
Kauf/Verkauf eigener Aktien 0,00 0,00
Sachkapitalerhdhung gem. Beschluss vom 13.06.2007 174.500,00 1.047.009,86 0,00 0,00 1.221.509,86
Barkapitalerhohung gem. Beschluss vom 13.06.2007 144.000,00 910.080,00 0,00 0,00 1.054.080,00
Jahresergebnis -954.627,94 -954.627,94
Entnahmen Rucklagen -954.627,94 954.627,94 0,00
Eigenkapital per 31.12.2007 2.249.523,00 4.250.239,46 0,00 0,00 6.499.762,46




Allgemeines
Die Gesellschaft ist eine kleine Kapitalgesellschaft im Sinne
von § 267 Abs. 1 HGB.

Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem Gesamt-
kostenverfahren erstellt.

NanoFocus unterliegt als Gesellschaft, die im Entry Standard
geflihrt ist, nicht den Angabepflichten flr bérsennotierte
Gesellschaften. NanoFocus hat den Anhang um verschiedene
freiwillige Angaben erganzt, die nur fur borsennotierte
Gesellschaften verpflichtend sind, um die Transparenz zu
erhohen. Hinsichtlich des Lageberichtes (§ 264 Abs. 1 Satz
3 HGB) und der Priifung des Jahresabschlusses (8 316 Abs. 1
Satz 1 HGB) verzichtet NanoFocus auf die gréf3enabhéngigen
Erleichterungen. Im Anhang (§ 288 HGB) nimmt NanoFocus
die Erleichterungen teilweise in Anspruch, hinsichtlich der
GuV-Posten (8 276 HGB) werden sie in Anspruch genommen.
Des Weiteren veroffentlicht NanoFocus auf freiwilliger Basis
eine Corporate-Governance-Erklarung (Homepage) und die
Summe der Vorstandsgehalter.

Fir den Jahresabschluss der Gesellschaft zum 31. Dezember
2007 ist das Gliederungsschema der §8 266 und 275 HGB
fir grof3e Kapitalgesellschaften zugrunde gelegt worden.

Aufgrund elektronischer Rechenhilfen kdnnen sich bei
den Angaben in TEUR Rundungsdifferenzen ergeben.
EUR-Betrage werden gerundet ohne Nachkommastellen
angegeben.

Im Geschaftsjahr werden Einmalaufwendungen fir die
Kapitalbeschaffung an der Borse erstmalig als auf3erordent-
liche Aufwendungen gesondert ausgewiesen. Im Vorjahr
wurden solche Einmalaufwendungen im Rahmen der
sonstigen betrieblichen Aufwendungen ausgewiesen und
im Lagebericht den neutralen Aufwendungen zugeordnet.

Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze

Nach § 269 HGB kénnen Aufwendungen fir die Erweiterung
des Geschéftsbetriebes als Bilanzierungshilfe aktiviert werden.
NanoFocus macht von diesem Wahlrecht Gebrauch, wenn
Projekte von grofRer strategischer Bedeutung durchgefihrt
werden und zukinftig bedeutende Einnahmen in diesem
Geschaftsgebiet erwartet werden. Die Abschreibung der
vorhandenen Position erfolgt seit 2007 Uber 4 Jahre.

Der Abschreibungsdauer des Firmenwertes liegt ein
Lebenszyklus der im Rahmen der Verschmelzung mit der
OM Engineering GmbH in 2001 erworbenen Technologie
von 20 Jahren zu Grunde. Anhaltspunkt hierfiir sind auch die
Mindestlaufzeiten der zugehdrigen Patente. Aus Vorsicht-
grinden wurde ein Abschlag von 5 Jahren vorgenommen
und dem Firmenwert eine planmafige Nutzungsdauer von



15 Jahren zu Grunde gelegt. Soweit eine dauernde Wertmin-
derung vorliegt, werden aufRerplanméllige Abschreibungen
vorgenommen. Andere erworbene immaterielle Vermogens-
gegenstande werden zu Anschaffungskosten, vermindert
um planmafige Abschreibungen, bewertet. Soweit bei
der Herstellung der betriebsbereiten Nutzung wesentliche
interne Aufwendungen anfallen, werden diese zu Standard-
kostensatzen, die notwendige Gemeinkosten enthalten, als
Anschaffungsnebenkosten berlicksichtigt. Als Nutzungsdauer
werden grundsétzlich 3 Jahre zu Grunde gelegt, wenn sich
nicht ein abweichender Zeitraum, z. B. aufgrund der Laufzeit
eines Patents, ergibt. Individuell fir Zwecke von NanoFocus
erstellte Software sowie umfangreiche Steuerungssoftware
wird entsprechend der erwarteten Nutzungsdauer tber 3 bis
5 Jahre abgeschrieben.

Das Sachanlagevermdogen wird zu Anschaffungs- bzw. Herstel-
lungskosten, vermindert um planméaRige nutzungsbedingte
Abschreibungen, angesetzt. In die Herstellungskosten der
selbsterstellten Anlagen werden die direkt zurechenbaren
Kosten einbezogen. Die Abschreibungen werden beim
beweglichen Anlagevermogen Uberwiegend linear vor-
genommen; die Nutzungsdauer betragt bei technischen
Anlagen und Maschinen 4 bis 8 Jahre, bei anderen Anlagen
sowie Betriebs- und Geschaftsausstattung 3 bis 10 Jahre.
Geringwertige Anlageglter werden im Jahr ihres Zugangs
in voller Hohe abgeschrieben und als Abgang gezeigt.

Das Finanzanlagevermogen wird zu Anschaffungskosten
unter Beachtung des Niederstwertprinzips angesetzt.

Soweit der nach vorstehenden Grundsatzen ermittelte
Wert von Gegenstanden des Anlagevermogens Uber dem
Wert liegt, der ihnen am Abschlussstichtag beizulegen ist,
wird dem durch auf3erplanmaRige Abschreibungen oder
Wertberichtigungen Rechnung getragen. Soweit die Griinde
fr in Vorjahren vorgenommene Abschreibungen nicht mehr
bestehen, wird eine Wertaufholung vorgenommen.

Die Vorrate werden zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten
bei Anwendung zuldssiger Bewertungsvereinfachungsver-
fahren oder zu niedrigeren beizulegenden \Werten angesetzt.
In die Herstellungskosten werden die direkt zurechenbaren
Kosten sowie die Fertigungs- und Materialgemeinkosten
einbezogen.

Bei den Forderungen werden erkennbare Einzelrisiken
durch Wertberichtigungen berlcksichtigt. Dem allgemeinen
Kreditrisiko wird durch eine Pauschalwertberichtigung der
Forderungen ausreichend Rechnung getragen.

Die sonstigen Wertpapiere werden zu Anschaffungskosten
respektive dem niedrigeren beizulegenden Wert bilanziert.

Die sonstigen Rickstellungen berlcksichtigen alle erkenn-
baren Risiken und ungewissen Verpflichtungen.

Die Ubrigen Vermogensgegenstdande und Verbindlichkeiten
werden zu Anschaffungskosten ggf. gemindert durch Wert-
berichtigungen bzw. Rickzahlungsbetrage bilanziert.

Forderungen und Verbindlichkeiten in fremder Wahrung wer-
den mit dem Kurs am Tage des Geschaftsvorfalls bewertet.
Verluste aus Kursanderungen werden zum Abschlussstichtag
berlcksichtigt.



1.1 Aufwendungen fiir die Erweiterung

des Geschaftsbetriebes
Hinsichtlich der Entwicklung der Aufwendungen fir die
Ingangsetzung und Erweiterung des Geschéaftsbetriebes
sowie des Anlagevermdgens ausgehend von den histo-
rischen Anschaffungskosten verweisen wir auf den unter
Punkt 2 dargestellten Anlagenspiegel.

1.2 Anlagenspiegel

Als Aufwendungen fiir die Ingangsetzung und Erweiterung
des Geschaftsbetriebes sind Kosten fir externe Messungen,
Beratungs- und Ingenieursleistungen fir technologische
Konzepte im Bereich von Nano-Maschinen ausgewiesen.
NanoFocus verfolgt die Strategie, ihre bewahrte Technologie
neben der Nutzung im Bereich der optischen Messung
flr Zwecke der Qualitatssicherung auch im Bereich der
kommerziellen Nutzung zur Herstellung von Nano-Maschinen
einzusetzen.

Anschaffungs- oder Herstellungskosten

31.12.2006 + Zugénge .. Abgénge 31.12.2007

EUR EUR EUR EUR
g Q::"éig‘iﬁggzggﬂri:;‘zf”’"e”er””9 101.800,00 0,00 0,00 101.800,00
II. Immaterielle Vermdgensgegenstande
1. Lizenzen/EDV 428.302,03 3.5682,66 0,00 431.884,69
2. Firmenwert 5.234.190,22 0,00 0,00 5.234.190,22
3. Geleistete Anzahlungen 15.238,71 78.817,64 0,00 94.056,35
Summe immaterielle Vermdgensgegenstande 5.677.730,96 82.400,30 0,00 5.760.131,26
Ill. Sachanlagen
1. Technische Anlagen und Maschinen 97.041,20 7.250,20 0,00 104.291,40
2 éggg;‘;ﬁ:{ﬁiigfﬁgebs' und 824.168,00 58.871,35 221.581,11 661.458,24
Summe Sachanlagen 921.209,20 66.121,55 221.581,11 765.749,64
IV. Finanzanlagen
Anteile an verbundenen Unternehmen 124.931,18 0,00 0,00 124.931,18
Summe Finanzanlagen 124.931,18 0,00 0,00 124.931,18
Summe Anlagevermogen 6.825.671,34 148.521,85 221.581,11 6.752.612,08




Aufgelaufene Abschreibungen

.. Abgange bzw.

Buchwerte

31.12.2006 + Zugéange e e 31.12.2007 .Ili:l:i 31.12.2006
EUR EUR EUR EUR EUR EUR

0,00 25.449,96 0,00 25.449,96 76.350,04 101.800,00
198.800,50 75.877,69 0,00 274.678,19 157.206,50 229.501,63
2.093.676,22 348.946,00 0,00 2.442.622,22 2.791.568,00 3.140.514,00
0,00 0,00 0,00 0,00 94.056,35 15.238,71
2.292.476,72 424.823,69 0,00 2.717.300,41 3.042.830,85 3.385.254,24
66.332,08 7.599,20 0,00 73.931,28 30.360,12 30.709,12
537.530,57 58.012,35 42.653,11 552.889,81 108.568,43 286.637,43
603.862,65 65.611,55 42.653,11 626.821,09 138.928,55 317.346,55
0,00 0,00 0,00 0,00 124.931,18 124.931,18

0,00 0,00 0,00 0,00 124.931,18 124.931,18
2.896.339,37 515.885,20 42.653,11 3.369.571,46 3.383.040,62 3.929.331,97




1.3 Forderungen und sonstige Vermogensgegenstande

In den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sind
Forderungen gegen verbundene Unternehmen in Hohe von
rund 296 TEUR enthalten.

Es bestehen lediglich bei den Forderungen gegen verbundene
Unternehmen Forderungen mit einer Restlaufzeit von mehr
als einem Jahr in Hohe von rund 177 TEUR. Des Weiteren
sind hier Zinsforderungen gegen verbundene Unternehmen
in Hohe von 6 TEUR fiir 2006 und in Héhe von 8 TEUR fir
2007 enthalten. Eine mogliche Wertabschreibung bedingt
durch den derzeitigen Kursverlust wird nicht vorgenommen,
da es sich nach unserer Auffassung um eine voriibergehende
Kursschwankung handelt.

1.4 Gezeichnetes Kapital

Das Grundkapital betragt 2.249.523 EUR und ist aufgegliedert
in 2.249.523 auf den Inhaber lautende Stlickaktien mit einem
Gegenwert von umgerechnet je 1 EUR. Das gezeichnete
Kapital hat sich im Geschaftsjahr wie folgt entwickelt:

m Aktienanzahl

Stand 1. Januar 2007 1.931.023 1.931.023
Kapitalerhohung” 174.500 174.500
Kapitalerhohung? 144.000 144.000
Stand 31. Dezember 2007 2.249.523 2.249.523

1) — gemal Hauptversammlungsbeschluss vom 10.10.2005
(genehmigtes Kapital) und Beschluss des Aufsichtsrates vom 13.06.2007,
Sachkapitalerhohung.

2) — gemal Hauptversammlungsbeschluss vom 30.08.2006
(genehmigtes Kapital) und Beschluss des Aufsichtsrates vom 15.06.2007,
Barkapitalerhéhung.

Der Vorstand hat am 13.06.2007 beschlossen, unter Aus-
schluss der Altaktionare das Grundkapital aus genehmigtem
Kapital gegen Sacheinlage zu erhéhen. Der Aufsichtsrat
hat diesem Beschluss am 13.06.2007 vorbehaltlos zuge-
stimmt. Die tbg wurde zur Zeichnung der neuen Aktien
zugelassen und bringt im Gegenzug eine Forderung in
Hohe von 1.221.510 EUR durch Forderungsverzicht in die
NanoFocus AG ein. Diese Forderung setzt sich zusammen
aus der Ruckzahlung der Einlagen im Rahmen von zwei
Beteiligungsvertragen (715.809 EUR und 178.952 EUR) und
der zugehorigen Endvergttung in Hohe von 443.800 EUR.
Mit der Eintragung der Kapitalerhéhung zum 29.06.2007 ist
die aufldsende Bedingung des Aufhebungsvertrages hinfallig
(Pkt. 6 des Aufhebungsvertrages) und die Forderung der tbg
erlischt mit sofortiger Wirkung durch Verzicht (Pkt. 3 des
Aufhebungsvertrages). Die tbg erhalt hierfir 174.500 Aktien
mit einem Nennwert von einem Euro. Der Rest der Forde-
rung in Hohe von 1.047.010 EUR wird als Zuzahlung in die
Kapitalrlicklage (gem. § 272 Il Nr. 4 HGB) der NanoFocus AG
geleistet.

Weiterhin sind im Zuge der Nutzung des genehmigten
Kapitals Il (Barkapitalerhohung) ausgewahlte institutionelle
Investoren mit strategischer Ausrichtung aufgenommen
worden. Die Kapitalerh6hung gegen Bareinlage hat 10 %
des Grundkapitals nicht Gberstiegen und der Ausgabebetrag
hat den Borsenpreis nicht wesentlich unterschritten. Daher
wurde von der Moglichkeit des vereinfachten Bezugsrechts-
ausschlusses Gebrauch gemacht. Durch die Herausgabe von
144.000 Aktien flieRen der NanoFocus AG liquide Mittel in
Hohe von 1.054.080 EUR zu. Der marktnahe Bezugspreis
der Aktien hat 732 EUR betragen.



1.5 Genehmigtes Kapital

Der Vorstand ist erméachtigt gemafl Beschluss der Haupt-
versammlung vom 10.10.2005, bis zum 30.09.2010 mit
der Zustimmung des Aufsichtsrates das Grundkapital der
Gesellschaft durch Ausgabe neuer Aktien gegen Bar oder
Sacheinlagen einmalig oder mehrmals, insgesamt jedoch
hoéchstens um bis zu 794.250 EUR zu erhéhen. Davon wurde
im ersten Halbjahr 2007 mit Zustimmung des Aufsichtsrates
(Beschluss vom 13.06.2007) in Hohe von 174.500 EUR
Gebrauch gemacht. Dieses verbleibende genehmigte Kapital
betragt damit 594.927 EUR (Genehmigtes Kapital 2005).

GemalR Beschluss der Hauptversammlung vom
30.08.2006 wurde der Vorstand weiter erméachtigt, mit
Zustimmung des Aufsichtsrates bis zum 29.08.2011 das
Kapital um 158.850 EUR zu erhdhen (Genehmigtes Kapital
2006). Davon wurde im ersten Halbjahr 2007 mit Zustimmung
des Aufsichtsrates (Beschluss vom 15.06.2007) in Hohe
von 144.000 EUR Gebrauch gemacht. Dieses verbleibende
genehmigte Kapital betragt damit 14.850 EUR (Genehmigtes
Kapital 2006).

1.6 Kapitalrticklage

Stand 1. Januar 2007 3.247.777
Agio aus Sachkapitalerhdhung vom 27.06.2007 1.047.010
Agio aus Barkapitalerh6hung vom 29.06.2007 910.080
Entnahme 954.628
Stand 31. Dezember 2007 4.250.239

1.7 Sonderposten fiir Investitionszuschiisse
zum Anlagevermogen

EUR
Stand 1. Januar 2007 52.156
Zuflihrung in 2007 0
Auflésung in 2007 21.582

Stand 31. Dezember 2007 30.574

1.8 Sonstige Ruickstellungen

Urlaubsverpflichtungen 54.000
ausstehende Rechnungen 18.000
Abschlusspriifungs- und Beratungskosten 16.500
Erfindervergitungen 49.500
Archivierungskosten 14.000
Gewahrleistungen 21.500
Berufsgenossenschaft 11.560
Aufsichtsratvergitungen 13.750
Tantieme Vorstand 0
Provision 14.000
Gesamt 212.810

1.9 Haftungsverhaltnisse

Haftungsverhaltnisse, insbesondere Verbindlichkeiten aus der
Begebung und Ubertragung von Wechseln, aus Biirgschaften,
Wechsel- und Scheckbirgschaften und aus Gewahrleistungs-
vertragen sowie Haftungsverhéltnisse aus der Bestellung
von Sicherheiten flr fremde Verbindlichkeiten von Seiten der
NanoFocus AG bestehen im Geschéftsjahr nicht.



1.10 Verbindlichkeitenspiegel

Verbindlichkeiten mit einer Restlaufzeit

von bis zu zwischen von mehr als
1 Jahr 1-5Jahren 5 Jahren

TEUR TEUR TEUR TEUR

1. Verbindlichkeiten gegenlber Kreditinstituten 27 0 1.870 1.897
2. Erhaltene Anzahlungen 0 0 0 0
3. \(g{ﬂgi\l}ig?keiten aus Lieferungen und 301 0 o 301
4.  Sonstige Verbindlichkeiten 244 64 0 308
572 64 1.870 2.506

1.11 Verbindlichkeiten gg. Kreditinstitute
Stadtsparkasse Oberhausen

Kontokorrentverbindlichkeiten: 27 TEUR, Kontokorrentrahmen besteht in Hohe von 100 TEUR.

Darlehens-Nr. Ursprungs- Auszahlung Zinssatz Zinsfestschreibung Tilgung Laufzeit
betrag (EUR) p.a.

6002650346 500.000 100 % 5,87 % gesamte Laufzeit 30. jeden Monats 10 Jahre
ab 30.10.2007

Sicherung: erstrangiger Teilbetrag i. H. v. 200 TEUR aus dem Festgeldguthaben 2070060740 verpfandet

6002650353 895.000 100 % 5,87 % gesamte Laufzeit 30. jeden Monats 10 Jahre
ab 30.10.2007

Sicherung: zweitrangiger Teilbetragi. H. v. 400 TEUR aus dem Festgeldguthaben 2070060740 verpfandet

6002650379 500.000 96% 4,35% gesamte Laufzeit hagbééﬁé'{j’g 6 Jahre

ab 30.03.2009

Sicherung fur alle drei Darlehen:
1) Sicherungstlibereignung des Warenlagers in Oberhausen
2) Abtretung von AuRenstanden der Kunden A-Z (Globalzession)



Es gibt zum 31.12.2007 fir Mietdeponat-Verbindlichkeiten
und erhaltene Anzahlungen, Bankbirgschaften bei
verschiedenen Kreditinstituten in einer Gesamthdhe von
rund 224 TEUR.

1.12 Verbindlichkeiten gegentliber Altgesellschaftern

31.12.2007 31.12.2006

Aufgliederung nach Regionen

TEUR

TEUR TEUR
Darlehen Dirk Eismann 64 116
Zinsaufwendungen p.a. 5 16
II.1 Umsatzerlose
Aufgliederung nach Produktgruppen
gscan 1.269
psurf 2.262
Systemvermietung 196
Auf- und Umristung 56
OEM 734
Software, Ersatzteile, Wartung 482
Sonstige 357
Abzgl. Skonti, Rabatte und sonstige 43
Erldsschmaélerungen

5.313

Deutschland 2.738
Europa 1.084
Asien 684
Nordamerika 807

5.313

1.2 Angabe der Prifungshonorare

und sonstiger Beratungen
Im Geschéftsjahr wurden von dem Abschlussprifer der
Gesellschafter ausschliel3lich Aufwendungen fir die
Abschlussprifung in Hohe von 25 TEUR als Aufwand erfasst
Die sonstigen Rechts- und Beratungskosten beliefen sich im
Geschaftsjahr auf rund 70 TEUR.

11.3 Periodenfremde Ertrage
Unter den sonstigen betrieblichen Ertrdgen sind folgende

periodenfremde Ertrdge ausgewiesen:
TEUR

Ertrdge aus dem Wegfall von Verbindlichkeiten 0
E_rtrége aus dgr Agﬂésung der 0
Einzelwertberichtigungen zu Forderungen

Ertrdge aus der Auflésung von Rickstellungen 55
Sonstige in der Hohe unwesentliche 9

periodenfremde Ertrage




1Il.1 Organe der Gesellschaft

Vorstand

» Dr. Hans Hermann Schreier, Oldenburg, Dipl.-Chemiker,
Vorsitzender, Administration, Finanzen, Controlling,
Marketing und Vertrieb

» Marcus Grigat, Wesel, Dipl.-Ingenieur,
Fertigung und Applikation

» Jlrgen Valentin, Duisburg, Dipl.-Physiker,
Forschung und Entwicklung

Die Gesamtbezlige des Vorstandes belaufen sich im Berichts-
jahr auf rund 272 TEUR.

Aufsichtsrat

TurnusgemalR wurde auf der Hauptversammlung am
29.06.07 ein neuer Aufsichtsrat gewahlt. Neben dem bishe-
rigen Aufsichtsratsmitglied Ralf Terheyden, der in seinem Amt
bestatigt wurde, wahlte die Hauptversammlung als weiteren
neuen Kandidaten Felix Krekel, der Vorstandsmitglied der
Design Bau AG ist. Als drittes Mitglied verstarkt Gerd Mager,
geschaftsfiihrender Gesellschafter der Georg Noll Werkzeug-
maschinen GmbH den Aufsichtsrat der NanoFocus AG.

Ralf Terheyden, der nach dem plétzlichen Tod von Herrn Dirk
Eismann kurzfristig als neues Mitglied in den Aufsichtrat
aufgenommen wurde, steht nun als Vorsitzender dem
neu gewahlten Aufsichtsrat vor, Felix Krekel wurde als
Stellvertreter in der konstituierenden Sitzung gewahlt. Als
Ersatzmitglied wahlte die Hauptversammlung Herrn Prof.
Dr. Ing. Stefan Altmeyer, der einen Lehrstuhl am Institut
fir angewandte Optik und Elektronik (AOE) an der FH Kéln
innehat.

Der bisherige Aufsichtsratsvorsitzende, Marco Beckmann,
sowie das Aufsichtsratsmitglied Dr. Dietmar Klein scheiden
turnusgeman aus. Die Gesellschaft dankt beiden Aufsichts-
raten far ihr bisheriges Engagement.

Mit dem Know-how des neu besetzten Aufsichtsrats soll
insbesondere die Umstellung auf internationale Rechnungs-
legung forciert werden, die Kapitalmarktaktivitdten verstarkt
und Vertriebsnetzwerke ausgebaut werden

Der Aufsichtsrat der Gesellschaft setzt sich satzungsgeman
aus 3 Mitgliedern zusammen:

» Ralf Terheyden
Wirtschaftsprifer, Bad Zwischenahn, Vorsitzender
» Felix Krekel
Vorstand der DESIGN Bau AG, Minchen,
stellv. Vorsitzender
» Gerd Mager
Geschéftsflihrer der Georg Noll Werkzeugmaschinen
GmbH, Grevenbroich

Ersatzmitglied

» Prof. Dr. Ing. Stefan Altmeyer
Fachhochschule KoéIn, Institut fir Angewandte Optik und
Elektronik, Kdln

Die Gesamtbezlige des Aufsichtsrates belaufen sich auf
rund 21 TEUR.



Sonstige Mitgliedschaften in gesetzlich zu bildenden
Aufsichtsraten und vergleichbaren Kontrollgremien von
Wirtschaftsunternehmen (Stand 31. Dezember 2007):

Ralf Terheyden (Vorsitzender des Aufsichtsrats)

Ralf Terheyden (geb.1965) studierte BWL an der Universitat
in Gottingen. Als Steuerberater und Wirtschaftsprifer bei
einer der grofRen weltweit tatigen Wirtschaftsprifungs-
gesellschaften konnte er eine fundierte Berufspraxis legen,
um danach einen Schwerpunkt im Bereich Corporate Finance
zu intensivieren. Von 1997 bis 1999 standen daher Sanierungs-
und Beratungsaufgaben im Bereich M&A im Vordergrund. Im
Jahr 2000 wechselte er zu einer groRen mittelstandischen
Wirtschaftspriifungsgesellschaft und leitete den Bereich
Unternehmensfinanzierung. Eine renommierte Sozietét in
London war die ndchste Station in der Vita.

Seit Mai 2003 ist Herr Terheyden als Wirtschaftsprifer,
Diplom-Kaufmann und Steuerberater selbststandig als
Gesellschafter und Geschaftsfihrer, seit September 2004 in
eigener Gesellschaft. Im Marz 2007 eroffnete Herr Terheyden
ein zweites Buro.

Als Vorsitzender der Elterninitiative krebskranker Kinder
Oldenburg e.V. unterstltzt Herr Terheyden ehrenamtlich die
Geschicke des gemeinnltzigen Vereins.

Seit dem Jahr 2007 ist er im Aufsichtsrat der NanoFocus AG
und steht diesem seit dem 28.06.2007 vor.

Seit Februar 2008 ist Herr Terheyden Beiratsmitglied der
Breeze Four GmbH.

Felix Krekel (Stellvertretender Vorsitzender)

Felix Krekel (geb. 1967) ist seit dem 28.06.2007 im Auf-
sichtsrat der NanoFocus AG. Er ist seit 2006 im Vorstand
der am Entry Standard notierten DESIGN Bau AG. Dort
verantwortet er die Bereiche Unternehmensorganisation
und Investor Relations. Als Diplom-Kaufmann, zuletzt tatig
bei HSBC Trinkaus, Director Institutional Equity Sales, bringt
er umfangreichen Kapitalmarkthintergrund und Kontakte fir
NanoFocus ein.

Gerhard Wilhelm Mager
Gerd Mager verstarkt seit dem 28.06.2007 den Aufsichtsrat
der NanoFocus AG.

Mit einem betriebswirtschaftlichen Abschluss der Hoch-
schule St. Gallen/Schweiz leitet er als geschaftsfiihrender
Gesellschafter die Firma Georg Noll Werkzeugmaschinen
GmbH in Neuss.

Er bringt neben einem umfangreichen Hintergrund aus dem
Bereich der Werkzeugmaschinen wichtiges Know-how und
Netzwerke aus dem Maschinenvertrieb ein. Herr Mager ist
seit vielen Jahren im operativen Geschaft verantwortlich und
ist im Industriesegment ein geschatzter und gestandener
Unternehmer. Seine Kompetenz bringt er unter anderem
auch im Beirat des Fachverbands des Maschinen- und
Werkzeug-Grof3handels e.V. in Bonn ein.

Erist seit ca. 10 Jahren bei einer kleinen, nicht bérsennotierten
Dusseldorfer Unternehmensberatung als AR-Vorsitzender
tatig. Seit vier Jahren ist diese Firma nicht mehr im ope-
rativen Geschéft tatig, sondern halt nur einen Mietvertrag
fur die Schwesterfirmen. Die Firma lautet auf den Namen:
Compartner AG, Dusseldorf. Die Aktien befinden sich nur
in den Handen der aktiven Geschaftsflhrer.



Die Mitglieder des Aufsichtsrats waren dartber hinaus wah-
rend der letzten 5 Jahre weder Mitglied eines Verwaltungs-,
Geschaftsflihrungs- oder Aufsichtsratsorgans noch Partner
eines Unternehmens oder einer Gesellschaft.

Die Mitglieder des Aufsichtsrats sind unter der Geschéfts-
anschrift der Gesellschaft: Lindnerstr. 98, 46149 Oberhausen
erreichbar.

Die Gesellschaft hat den Mitgliedern des Aufsichtsrats derzeit
weder Darlehen gewahrt noch Blrgschaften oder Gewahr
leistungen fir sie Gbernommen. Die Mitglieder des Auf-
sichtsrats waren und sind nicht an Geschéften auf3erhalb der
Geschaftstatigkeit der Gesellschaft wahrend des laufenden
und des vorhergehenden Geschaftsjahres oder an derartigen
Geschaften, die noch nicht endgliltig abgeschlossen sind,
in weiter zurtickliegenden Geschaftsjahren beteiligt.

Fir 2008 ist die Einrichtung eines wissenschaftlichen Beirates
geplant.

IV.1 Arbeitnehmer
Im Jahr 2007 wurden im Durchschnitt folgende Arbeitnehmer
in folgenden Gruppen beschaftigt:

31.12.2006

Angestellte oder Teilzeit 30 27
Angestellte in Teilzeit 4 4
Leitende Angestellte (Vorstand) 3 3
Auszubildende 2 1
Praktikanten 3 1
42 35

IV.2 Anteilsbesitz
Zum 31. Dezember 2007 war die Gesellschaft an den folgen-
den Unternehmen mit mindestens 20 % beteiligt:

. . . Eigenkapital Kapital Anteile am
AT iz g E e 31. Dezember 2007 % Jahresergebnis
2007

E?SHFOC“S e Oldenburg Stammanteile 11,2 TEUR 100 5,7 TEUR
NanoFocus Inc. Gl?/?rglrlnea/ Stammanteile -281,4 TUSD 100 -145,4 TUSD

IV.3 Sonstige finanzielle Verpflichtungen

TEUR

Auftrage fur Investitionen im Anlagevermdogen 0,00
Verpflichtung_en aus Miet-, Pacht- und 23720
Leasingvertragen 2007 !

2008 236,90
2009 bis 2011 621,20




IV.4 Entsprechenserklarung

NanoFocus ist boérsennotiert im Entry Standard als ein
Teilbereich des Open Market (Freiverkehr). Somit liegt
grundsatzlich keine Verpflichtung zur Abgabe einer Erklarung
gemal’ 8161 AktG vor. Bereits im Jahr 2006 wurde erstmals
die Entsprechenserklarung gemaR Corporate Governance auf
freiwilliger Basis abgegeben. Die freiwillige Unterwerfung
soll zusatzliche Transparenz in die Unternehmenskommu-
nikation bringen.

Vorstand und Aufsichtsrat der NanoFocus AG haben die
Erklarung nach &8 161 AktG zur Anwendung des Corporate
Governance Codex am 21.12.2007 erneuert und den
Aktionaren auf der Website: www.nanofocus.de dauerhaft
zuganglich gemacht.

Oberhausen, den 20. Méarz 2008

NanoFocus AG
Der Vorstand
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Jirgen Valentin



V1. OrdnungsmaRigkeit der Rechnungslegung
V.1.1 Buchfiihrung und weitere gepriifte Unterlagen

Die Gesellschaft hat im Geschéftsjahr 2006 ihr Rechnungswesen auf
eine ERP-Software umgestellt. Das Rechnungswesen der Gesell-
schaft (Finanz- und Anlagenbuchhaltung sowie Materialwirtschaft)
erfolgt auf einer eigenen EDV-Anlage unter Verwendung der ERP-
Software der Firma Abas.

Fur die Lohn- und Gehaltsbuchfiihrung hat die Gesellschaft eine
Steuerberatersozietat beauftragt. Diese wickelt die Abrechnungen
unter Einsatz von Software der DATEV e. G., Nirnberg, ab. Der Jah-
resabschluss wurde anhand eines Kontensaldenausdrucks und durch
Einfligung von Nachtragsbuchungen entwickelt; bei Beendigung un-
serer Priifung wurde ein endglltiger Saldenausdruck erstellt, der mit
der in diesem Bericht enthaltenen Bilanz sowie Gewinn- und Verlust-
rechnung Ubereinstimmt.

Die immateriellen Vermdgensgegenstande und die Gegenstande
des Sachanlagevermdgens sind wert- und mengenmaRig in EDV-
Ausdrucken, die Darlehen und Ausleihungen in Saldenlisten erfasst,
die Beteiligungen durch Urkunden sowie Registereintrage belegt.

Das Vorratsvermogen ist in Bestandslisten zusammengestellt. Die
Mengenangaben basieren auf korperlichen Bestandsaufnahmen
zum Bilanzstichtag.

Die Forderungen und sonstigen Vermogensgegenstande sind zum
Bilanzstichtag in Saldenlisten und anderen Unterlagen erfasst; Salden-
bestatigungen zu Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
wurden in Stichproben entsprechend einer durch uns getroffenen
Auswahl eingeholt.

[

Das Grundkapital entspricht der Satzung und dem Handelsregister-
eintrag.

Fur die langfristigen Verbindlichkeiten liegen schriftliche Darlehens-
vertrage und Tilgungsplane, fir die Bankschulden Tagesausziige
(Abschlussmitteilungen) vor. Von den Kreditinstituten wurden Bank-
bestatigungen auf den Bilanzstichtag erteilt.

Die Ubrigen Verbindlichkeiten sind in Saldenlisten und sonstigen Auf-
stellungen erfasst und z.T. durch Bescheide, Bestatigungen Dritter,
Vertrdge und Unterlagen der Personalabteilung nachgewiesen.

Die Bilanzvermerke oder entsprechende Angaben im Anhang sind
durch Vertrage bzw. Saldenbestédtigungen und Berechnungen be-
legt.

AbschlieRend stellen wir fest, dass die Buchfiihrung und die wei-
teren gepriften Unterlagen den gesetzlichen Vorschriften und den
ergénzenden Bestimmungen der Satzung entsprechen.

Die Blcher, Belege und sonstigen Unterlagen sind nach kaufmén-
nischen Grundsatzen sorgfaltig und gewissenhaft gefiihrt, die Belege
ordnungsgemaf’ angewiesen, hinreichend erlautert und Gbersichtlich
aufbewahrt.

Im Rahmen unserer Priifung haben wir keine Feststellungen getrof-
fen, die Méngel in der Sicherheit der flr Zwecke der Rechnungs-
legung IT-gestlitzt verarbeiteten Daten erkennen lassen.

Die Gesellschaft unterhélt ein angemessenes internes Kontroll-
system um die OrdnungsmaRigkeit der Buchfiihrung sicherzustellen.
Die Buchflihrung entspricht den gesetzlichen Vorschriften einschlief3-
lich der Grundsatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung. Die aus den wei-
teren gepriiften Unterlagen zu entnehmenden Informationen sind
ordnungsgemaf’ in Buchflihrung, Jahresabschluss und Lagebericht
abgebildet.



V.1.2 Jahresabschluss

Der Jahresabschluss der NanoFocus AG zum 31. Dezember 2007 ist
diesem Bericht vorangestellt.

Der Jahresabschluss wurde ordnungsmafig aus der Buchflihrung
und den weiteren gepriiften Unterlagen abgeleitet.

Die Gesellschaft ist eine kleine Kapitalgesellschaft im Sinne des
§ 267 Abs. 1 HGB. Von den gréRenabhéngigen Erleichterungen fir
kleine Kapitalgesellschaften wurde teilweise Gebrauch gemacht.

Die borsenrechtliche Verpflichtung zur Priifung des Jahresabschlus-
ses ergibt sich nach unseren Feststellungen mittelbar aus § 17 der
Allgemeinen Geschéftsbedingungen fir den Freiverkehr an der
Frankfurter Wertpapierborse (Entry Standard).

Die Berichtsgesellschaft ist nach unseren Feststellungen weder nach
handels- noch nach bérsenrechtlichen Bestimmungen verpflichtet,
fir 2007 einen Konzernabschluss aufzustellen. Die Gesellschaft ist
nicht borsennotiert im Sinne von § 2 Abs. 5 des Wertpapierhandels-
gesetzes. Zu dem findet fir die Gesellschaft zum Bilanzstichtag
31.12.2007 die Befreiungsvorschrift des & 293 Abs. 1 HGB im
Zusammenhang mit den GroRenklassenkriterien des § 267 HGB
Anwendung.

Die Gliederung der Bilanz und der Gewinn- und Verlustrechnung ent-
spricht den 88§ 266 bzw. 275 HGB so wie den 88 150 bis 158 AktG.
Das Prinzip der Darstellungsstetigkeit ist beachtet worden.

Der Jahresabschluss wurde unter Beachtung der generellen Bilan-
zierungs- und Bewertungsvorschriften der 88 246 bis 256 HGB sowie
unter Bertcksichtigung der erganzenden Ansatz- und Bewertungs-
vorschriften fir Kapitalgesellschaften (88 269 bis 274a, 279 bis 283
HGB) aufgestellt. Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden sind
in diesem Anhang dargestellt und wurden gegenlber dem Vorjahr
unverdndert beibehalten. Der Stetigkeitsgrundsatz wurde beachtet.

Der Anhang ist klar und Ubersichtlich aufgestellt. Die erforderlichen
Angaben zur Gliederung sowie zur Bilanzierung und Bewertung sind
vollstdndig und zutreffend. Die Ubrigen Pflichtangaben gemaR § 285
HGB und & 160 AktG sind, soweit zutreffend, enthalten. Der Aufbau
des Anhangs hat sich gegentiber dem Vorjahr nicht gedndert.

Die Gesamtbezlige des Vorstands wurden im Anhang angegeben.
Die erweiterte Angabepflicht bérsennotierter Unternehmen fir Ge-
schaftsjahre ab 2006 nach dem Vorstandvergltungs-Offenlegungs-
gesetz ist fir die Gesellschaft nicht anzuwenden.

Fir den Anhang wurden die groRenabhangigen Erleichterungen fir
kleine Kapitalgesellschaften geméfd § 288 Satz 1 HGB zutreffend in
Anspruch genommen.

V.1.3 Lagebericht
Der Lagebericht fur das Geschéftsjahr 2007 der NanoFocus AG ist
diesem Bericht vorangestellt.

Die Darstellung des Geschéaftsverlaufs und der Lage der Gesellschaft
vermittelt ein den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild.
Die wesentlichen Chancen und Risiken der kinftigen Entwicklung
werden zu treffend dargestellt.

Nach Schluss des Geschéftsjahrs eingetretene Vorgange von be-
sonderer Bedeutung, Uber die zu berichten gewesen ware, sind uns
nicht bekannt geworden.

Der Lagebericht geht ausreichend auf die voraussichtliche Entwick-
lung der Gesellschaft, den Bereich Forschung und Entwicklung so-
wie auf bestehende Zweigniederlassungen ein.

Nach dem Ergebnis unserer Priifung steht der Lagebericht im Ein-
klang mit dem Jahresabschluss und den bei der Priifung gewon-
nenen Erkenntnissen und vermittelt eine zutreffende Vorstellung
von der Lage der Gesellschaft. Der Lagebericht entspricht somit den
gesetzlichen Vorschriften.



VI.2.1 Feststellungen zur Gesamtaussage

Nach § 321 Abs. 2 Satz 3 HGB hat der Abschlusspriifer darauf einzu-
gehen, ob § 264 Abs. 2 HGB beachtet wurde und der Abschluss da-
nach insgesamt ein den tatsachlichen Verhéltnissen entsprechendes
Bild der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage vermittelt.

Wir nehmen auf unsere in den folgenden Abschnitten 2.2 und 2.3
aufgeflhrten Erlauterungen zu den Bewertungsgrundlagen, zu deren
Anderungen, zu den sachverhaltsgestaltenden MaRnahmen und den
Aufgliederungen und Erlduterungen Bezug.

Der Jahresabschluss insgesamt, d.h. das Zusammenwirken von
Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung und Anhang, vermittelt unter
Beachtung der Grundsatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung ein den
tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der Vermogens-,
Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft.

VI.2.2 Bewertungsgrundlagen und sachverhalts-

gestaltende MalRnahmen

Im Zusammenhang mit der Feststellung tber die OrdnungsmaRigkeit
der Gesamtaussage des Jahresabschlusses hat der Abschlussprtifer
weitere Erlduterungen aufzunehmen, die zum Verstdndnis der
Gesamtaussage des Jahresabschlusses erforderlich sind. In diesem
Rahmen gehen wir auf die wesentlichen Bewertungsgrundlagen
gem.._§ 321 Abs. 2 Satz 4 erster Halbsatz HGB sowie auf den Einfluss,
den Anderungen in den Bewertungsgrundlagen und sachverhalts-
gestaltende Malinahmen insgesamt auf die Gesamtaussage des
Jahresabschlusses haben, gem. § 321 Abs. 2 Satz 4 zweiter Halb-
satz HGB ein.

Ergédnzend zu den in diesem Abschnitt vorgenommenen Erldute-
rungen verweisen wir auf die Ausfihrungen der gesetzlichen Vertre-
ter der Gesellschaft im Anhang zur Bewertung und Bilanzierung.

Unter Bewertungsgrundlagen sind die Bilanzierungs- und Bewer-
tungsmethoden — insbesondere die Austibung von Wahlrechten — so
wie die flr die Bewertung von Vermogensgegenstanden und Schul-
den mafdgeblichen Faktoren zu verstehen.

Die Bewertung erfolgte nach den Grundséatzen der Unternehmens-
fortfihrung.

Aufwendungen fir die Erweiterung des Geschaftsbetriebes werden
nach & 269 HGB als Bilanzierungshilfe vor dem Anlagevermdgen
aktiviert. Dabei handelt es sich um ein Projekt aus dem Vorjahr zum
Einstieg in den Fertigungsbereich von sogenannten ,,Nanomaschi-
nen”. Die Aufwendungen werden seit 2007 Uber 4 Jahre abge-
schrieben. Auf eine weitere Zuflihrung in 2007 wurde von Seiten der
Geschaftsflhrung verzichtet.

Immaterielle Vermogensgegenstande werden zu Anschaffungs-
kosten vermindert um planmaRige Abschreibungen bewertet. Der
Firmenwert wird entsprechend der planmaRigen Nutzung Uber
15 Jahre abgeschrieben. In 2007 wurden Abschreibungen i.H.v.
349 TEUR vorgenommen. Erforderliche interne Aufwendungen,
um angeschaffte Vermdgensgegenstande in einen betriebsbereiten
Zustand zu versetzen, werden zu Standardkostensatzen, die not-
wendige Gemeinkosten enthalten, als Anschaffungsnebenkosten
beriicksichtigt.

Das Anlagevermoégen wird zu Anschaffungs- bzw. Herstellungs-
kosten, vermindert um planmaRige Abschreibungen angesetzt. In
die Herstellungskosten der selbsterstellten Anlagen flieRen die Ein-
zel- und die notwendigen Gemeinkosten ein. Diese werden nach
der voraussichtlichen Nutzungsdauer der Vermogensgegenstande
Uberwiegend linear abgeschrieben. Die Nutzungsdauern werden
entsprechend den von der Finanzverwaltung vorgegebenen amt-
lichen Abschreibungstabellen angesetzt.

Der Ansatz der Vorréte erfolgt zu Anschaffungs- oder Herstellungs-
kosten bzw. mit dem am Bilanzstichtag niedrigeren beizulegenden
Wert. Dieser beinhaltet neben den Material- und Fertigungseinzel-
kosten auch anteilige Fertigungsgemeinkosten. Die Bewertung er-
folgte zu Durchschnittspreisen.

Die Forderungen und sonstigen Vermdgensgegenstande werden
mit ihren Nennbetragen abzlglich Pauschalwertberichtigungen i.H.v.
14 TEUR (1 % des Nettobetrags der Forderungen) bilanziert. Aufgrund
der von der Geschéftsleitung durchgefiihrten Einzelbeurteilungen
wurden auch fir im Prifungszeitraum fallige GroRforderungen des
Bilanzstichtages (267 TEUR) wie im Vorjahr keine Einzelwertberich-
tigungen gebildet.



Bei den Forderungen gegen verbundene Unternehmen handelt es
sich ausschlielich um Forderungen gegentiber der 100 %-Vertriebs-
tochtergesellschaft NanoFocus Inc. in den USA. Die Forderungen
setzen sich zusammen aus Darlehen nebst gestundeter Zinsen i.H.v.
190 TEUR sowie gestundeter Forderungen aus Liefergeschaften
i.H.v. 298 TEUR. Der Posten ist im Geschaftsjahr 2007 durch Liefer-
geschafte um 232 TEUR auf insgesamt 488 TEUR angestiegen. Die
in der Errichtungsphase gewahrte Finanzierung dient auch zur Uber-
briickung der erwarteten Anfangsverluste bei der NanoFocus Inc.

Gemald dem Jahresabschluss 2007 erwirtschaftete die US-Toch-
tergesellschaft im Geschéftsjahr 2007 bei einem Umsatz i.H.v.
556 TUSD einen Fehlbetragi.H.v. 145 TUSD. Sie weist damit zusam-
men mit dem Verlustvortrag aus dem Griindungsjahri.H.v. 137 TUSD
ein negatives Kapital i.H.v. 281 TUSD aus. Ein Forderungsausgleich
ist im Geschaéftsjahr aufgrund der wirtschaftlichen Verhaltnisse der
Vertriebstochtergesellschaft nicht erfolgt. In Hinblick auf die positiven
Planungsrechnungen sowie der derzeitigen Lage bei den Auftrags-
verhandlungen fur die US-Gesellschaft sieht die Geschaftsfiihrung
der Gesellschaft derzeit keinen Wertberichtigungsbedarf auf die For-
derungen. Bis zum Abschluss der Prifungshandlungen wurden aus
der USA Forderungen aus Lieferung und Leistungen i.H.v. 200 TUSD
ausgeglichen.

Die Geschéftsleitung hat auf Basis der vorliegenden Erkenntnisse
eine eigene Einschatzung der Werthaltigkeit der Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen und der Forderungen gegen verbun-
dene Unternehmen vorgenommen und aus ihrer Sicht keinen Abwer-
tungsbedarf festgestellt. Wir weisen darauf hin, dass die Prifung von
geschatzten Werten, insbesondere die Beurteilung von zum Teil weit
in der Zukunft liegenden Planwerten, mit besonderer Unsicherheit
behaftet ist. Wir haben uns daher in Gesprachen mit der Geschéfts-
leitung Uber die den Bewertungen zu Grunde gelegten Annahmen
informiert. Nach unserer Einschatzung wurden die Annahmen inner-
halb einer Bandbreite moglicher plausibler Werte unter der Annahme
einer zuklnftigen glinstigen Entwicklung getroffen. Wir weisen da-
rauf hin, dass sich bei einer gegeniiber den getroffenen Annahmen
abweichenden Zukunftsentwicklung ein Abschreibungsbedarf in den
Folgejahren ergeben kann.

Im Berichtsjahr wurde unter Ausnutzung des bestehenden genehmig-
ten Kapitalszunédchsteine Sachkapitalerhéhungundanschlie3endeine
Kapitalerhéhung gegen Bareinlagen beschlossen. Der Ausgabekurs
flr die Sachkapitalerhohung (Debt-Equity-Swap mit der tbg/KfW)
betrug 7,0 EUR je Aktie und fir die Barkapitalerhbhung 7,53 EUR
je Aktie. Das Grundkapital erhéhte sich dabei insgesamt um
318,5 TEUR. Die vereinnahmten Agios in Hohe von 1.957 TEUR
wurden der Kapitalrticklage zugeftihrt.

Der Zuschuss fir die Anschaffung von zwei Softwareeinheiten im
Geschéftsjahr 2006 durch &ffentliche Fordergelder wurde i.H.v.
65 TEUR in den Sonderposten flr Investitionszuschiisse eingestellt.
Die Auflésung des Sonderpostens erfolgt entsprechend der Ab-
schreibungsdauer der geforderten Anlageguter Uber drei Jahre. In
2007 wurden Auflésungen i.H.v. 22 TEUR vorgenommen.

Verbindlichkeiten werden mit ihnrem Rickzahlungsbetrag angesetzt.

Die Verbindlichkeiten gegenlber den Altaktiondren wurden bis auf
ein Darlehen i.H.v. 64 TEUR abgelést und mit 7,5 % verzinst. Im Be-
richtsjahr sind Zinsen i.H.v. 14 TEUR (Vorjahr: 16 TEUR) angefallen.

Die Einlagen zweier stiller Gesellschafter i.H.v. 1.790 TEUR wur-
den innerhalb des Berichtsjahres abgeldst. Dabei sind einmalige
Endvergltungen i.H.v. 484 TEUR sowie laufende erfolgsunabhén-
gige Zinsen i.H.v. 81 TEUR angefallen. Durch die Einlage der For-
derung der tbg aus der stillen Einlage und Teile der daraus resultie-
renden Endvergltung gegen Anteile an der Gesellschaft im Rahmen
Sachkapitalerhéhung wirkten sich 327 TEUR der Endvergltung nicht
liquiditdtswirksam aus.

Sachverhaltsgestaltende Malnahmen, die von der Ublichen Gestal-
tung abweichen und die sich auf die Gesamtaussage des Jahres-
abschluss wesentlich auswirken, wurden nicht festgestellt.

VI.2.3 Aufgliederungen und Erlauterungen

Entsprechend dem Satzungszweck der NanoFocus AG ist der Ge-
genstand des Unternehmens die Entwicklung, die Erstellung und
der Vertrieb von optoelektronischen Mess- und Qualitatssicherungs-
systemen sowie die damit zusammenhangenden Mess-, Service-
und Beratungsleistungen. Die Gesellschaft ist zu allen Geschéften
und MaRnahmen berechtigt, die zur Erreichung des Gesellschafts-
zwecks notwendig oder nltzlich erscheinen, insbesondere zum
Erwerb und zur VerduRerung von Grundsticken, zur Errichtung von
Tochtergesellschaften und Zweigniederlassungen im In- und Aus-
land, zur Beteiligung an anderen Unternehmen gleicher oder ver-
wandter Art und anderen Unternehmen sowie zum Abschluss von
Interessengemeinschaftsvertragen.

Die Gesellschaft ist in gemieteten Rdumen in der Lindnerstrale 98,
Oberhausen, tatig.



Wir haben den Jahresabschluss — bestehend aus Bilanz,
Gewinn- und Verlustrechnung sowie Anhang — unter
Einbeziehung der Buchfiihrung und den Lagebericht der
NanoFocus AG, Oberhausen, flir das Geschaftsjahr vom
1. Januar bis 31. Dezember 2007 gepriift. Die Buchflhrung
und die Aufstellung von Jahresabschluss und Lagebericht
nach den deutschen handelsrechtlichen Vorschriften und den
erganzenden Regelungen in der Satzung liegen in der Verant-
wortung der gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere
Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefiihrten
Prifung eine Beurteilung Uber den Jahresabschluss unter
Einbeziehung der Buchfihrung und Uber den Lagebericht
abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlusspriifung nach § 317 HGB
unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW)
festgestellten deutschen Grundséatze ordnungsmaRiger
Abschlusspriifung vorgenommen. Danach ist die Prifung
so zu planen und durchzuflhren, dass Unrichtigkeiten und
VerstoRe, die sich auf die Darstellung des durch den Jahres-
abschluss unter Beachtung der Grundséatze ordnungsmaRiger
Buchflhrung und durch den Lagebericht vermittelten Bildes
der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswir
ken, mit hinreichender Sicherheit erkannt werden. Bei der
Festlegung der Prifungshandlungen werden die Kenntnisse
Uber die Geschaftstatigkeit und tGber das wirtschaftliche und
rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen
Uber mogliche Fehler berlicksichtigt. Im Rahmen der Priifung
werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezogenen
internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die Angaben in
Buchflihrung, Jahresabschluss und Lagebericht Gberwiegend
auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Prifung umfasst
die Beurteilung der angewandten Bilanzierungsgrundséatze
und der wesentlichen Einschatzungen der gesetzlichen
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Vertreter sowie die Wirdigung der Gesamtdarstellung
des Jahresabschlusses und des Lageberichts. Wir sind der
Auffassung, dass unsere Prifung eine hinreichend sichere
Grundlage fir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Prifung hat zu keinen Einwendungen geflhrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Prifung
gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresabschluss
den gesetzlichen Vorschriften und den ergdnzenden
Bestimmungen der Satzung und vermittelt unter Beach-
tung der Grundséatze ordnungsmaRiger Buchflihrung ein
den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der
Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft. Der
Lagebericht steht in Einklang mit dem Jahresabschluss,
vermittelt insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage
der Gesellschaft und stellt die Chancen und Risiken der
zukUnftigen Entwicklung zutreffend dar.

Bremen, den 9. Mai 2008
Clostermann & Jasper Partnerschaft

Wirtschaftspriifungsgesellschaft o
Steuerberatungsgesellschaft
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gez. Gampper gez. Jasper
(Wirtschaftsprifer) (Wirtschaftsprifer)
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